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Uvitani & predstaveni

Cile skoleni, preména obchodnich pFipadd v obchodni prFilezitosti
e Definice obchodniho cyklu
e Objasnéni hodnoty a kvality produktd pomoci nastroji a sluzeb

Prestavka
Zjistovani potfeb zakaznika
Prestavka

Sladéni technologii s potifebami zakaznika
e Hledani a ndvrh nejvhodnéjsiho reseni pomoci technologii Axis
e PFekonavani namitek - cenova hladina Axis produktd, definice
hodnoty

Obéd

Sjednoceni casti do uceleného koncového rFeseni
Pro¢ je dlleZité pocitat TCO - Total Cost of Ownership - celkovou cena za
dilo?

Prestavka
Nastroje pro spravny navrh a prvotni kalkulaci
Nabidka a prezentace

¢ Na co v obchodni nabidce nikdy nezapomenout?

Prestavka

Shrnuti, uzavieni skoleni a oteviena diskuse



