Axis Communications Akadémia

Sales Training

Mind szeretnénk nagyobb profitra szert tenni. A videomegfigyelési rendszerek értékesitése gyakran komplex feladat. Az Axis uj értékesitési
képzése lehetévé teszi a folyamatok é€s az eszkdzok megismerése révén azt, hogy Partnereink szamara a legmegfelel6bb

rendszert ajanljuk.

Ezen az egynapos képzésen megkapja a megfeleld tudast ahhoz, hogy a videomegfigyeléssel kapcsolatos lizletaga ndvekedésnek induljon
attdl fiiggetleniil, hogy kis, kozép, vagy vallalati Partnerei, projektjei vannak.

A képzés menete:

> Ugyfélkeresés
- Ertékesitési csatorna
- Ugyfélkeresési modszerek
- Elkotelezettség megszerzése

> Igények felmérése
- Ut a problématol az elénydkig

- Tanacsado kontra értékesitd

> Tervezés
koltségesokkentés

- AXIS Site Designer

Sales & business

_

- Kezdeti informaciok és helyszini felmérés

- Axis technoldgiak: feladatok megoldasa és

- Axis megoldasok és elemek attekintése

Idétartam: 1 nap
Képzés tipusa: Osztalytermi

Kinek érdemes részt vennie?

Olyan halézati videdmegfigyelési rendszerek tervezésével
foglalkozd szakembereknek, telepitéknek és integratoroknak ( kezdd
szinttél a halado szintig), akik részt vesznek az értékesitésben, az
lizletfejlesztésben, és szeretnének sikeres ndvekedést elérni ebben a
piaci szegmensben.

Feltétel:
Alapveté ismeretek a halozati videdmegfigyelés terén.

A

e Kérijiik,
> Demo és ajanlattétel laot t
- Ajanlatadas és a megoldas ismertetése aplopo
- Teljes bekeriilési koltség hozzon
- A mindséq értéke magavall
- Versenyel6nyok /
Tovabbi informacioért és regisztracidért kérjiik, latogasson
el a www.axis.com/learning/classroom-training .
weboldalra, vagy forduljon Axis DisztribGtordhoz. AXI s e

COMMUNICATIONS



