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Uttalanden om framtidsutsikter i detta prospekt dr gjorda av styrelsen i Axis och dr' baserade pa nuvarande marknadsférhallanden. Ifrdgavarande uttalanden ar vél genomarbetade, men ldsaren bor
vara uppmarksam pd att dessa, som alla framtidsbedémningar, ar férenade med osakerhet.

Erbjudandet enligt detta prospekt riktar sig inte till allmanheten i Norge, Danmark, Finland, Tyskland, Storbritannien, Frankrike, Amerikas Férenta Stater, Kanada, Australien eller Japan. Erbjudandet
riktar sig ej heller i Gvrigt till sadana personer vars deltagande forutsatter ytterligare prospekt, registrerings- eller andra atgarder an de som foljer av svensk rétt. Prospektet far inte distribueras i nagot
land dér distributionen eller Erbjudandet krdver atgard enligt foregdende €ller strider mot regler i sédant land. Anmélan om férvdry av aktier i strid med ovanstdende kan komma att anses vara
ogiltig.

De aktier som omfattas.av Erbjudandet enligt detta prospekt har inté registrerats och kommer inte att registreras enligt United States Securities Act frdn 1933 eller nagon provinslag i Kanada och far
inte utbjudas eller forsljas, direkt eller indirekt,inom Amerikas Forenta Stater eller i Kanada eller till personer med hemvist dar om det inte sker enligt sérskilt undantag frén sagda registreringskrav
och efter medgivande frdn Axis

| samband med Erbjudandet enligt detta prospekt kan Enskilda Securities AB komma att genomfora transaktioner som stabiliserar eller bibehaller aktiernas kurs pa nivaer som annars kanske inte
skulle réda pd marknaden. Sadan stabilisering far vidtas |dngst till och med den 21 juli 2000 och kan avbrytas ndr som helst.

Tvist rérande erbjudandet enligt detta prospekt skall avgoras enligt svensk lag och av svensk domstol exklusivt.




Inbjudan till forvarv av aktier i Axis Aktiebolag

I syfte att underlitta Axis fortsatta utveckling och expansion har styrelsen f6r Axis beslutat att genomféra en dgarspridning
av aktierna i Bolaget genom en riktad nyemission. Vidare har styrelsen for Axis ansékt om notering av Axis aktier pd O-

listan vid OM Stockholmsbérsen AB (”Stockholmsbérsen”).

Styrelsen f6r Axis har, med stéd av vid extra bolagsstimma i Axis den 3 maj 2000 limnat bemyndigande, beslutat att ka
aktiekapitalet med hégst 125 000 SEK fran 564 000 SEK till hégst 689 000 SEK genom nyemission av hégst 12 500 000
aktier, envar aktie pad nominellt 0,01 SEK. Det totala nyemissionsbeloppet kommer att uppga till mellan 400 och 513
MSEK fére emissionskostnader. Ritt att teckna de nyemitterade aktierna skall, med avvikelse frén aktiedigarnas
foretrddesritt, tillkomma allmidnheten i Sverige och anstillda i Axis samt institutionella investerare i Sverige och i
utlandet.

Vidare har vissa av Axis aktiedgare (”Huvudaktieégarna") forbundit sig att pa begiran av Enskilda Securities AB ("Enskilda
Securities”) avyttra hogst I 875 000 aktier for att ticka eventuell 6vertilldelning i samband med erbjudandet enligt detta
prospekt (”Overtilldelningsoptionen").

Samtliga Huvudaktiedgare och vissa ledande befattningshavare (se vidare "Aktiekapital och dgarférhéllanden — Utfistelse
(Lock-up)”) i Axis, har forbundit sig att inte, vare sig direkt eller indirekt, avyttra aktier eller teckningsoptioner i Axis
under en period frén och med den férsta dagen f6r notering av Axis-aktien pa Stockholmsbérsen till och med dagen for
Axis offentliggérande av bokslutskommunikén fér rikenskapsiret 2000/2001 utan Enskilda Securities skriftliga

medgivande.

Priset per aktie bestims genom ett anbudsforfarande och férvintas komma att faststallas inom intervallet 32—41 SEK.?
Priset i Erbjudandet till allménheten kommer inte att éverstiga 41 SEK, vartill kommer courtage. Det faststillda priset
kommer att offentliggéras omkring den 16 juni 2000.

Hirmed inbjuds till forvarv av hogst 12 500 000 aktier i Axis i enlighet med villkoren i detta prospekt ("Erbjudandet”),
motsvarande hégst 18,1 procent av aktierna och résterna riknat efter full anslutning till Erbjudandet. Om
Overtilldelningsoptionen utnyttjas till fullo omfattar Erbjudandet hégst 14 375 00O aktier, motsvarande hégst 20,9

procent av aktierna och rosterna i Axis.

Férutsatt att Erbjudandet accepteras i sin helhet och &vertilldelningsoptionen utnyttjas till fullo uppgar virdet av
Erbjudandet till mellan 460 och 589 MSEK.

Erbjudandet #r villkorat av att ligst 9 375 OO0 nyemitterade aktier férvirvas, att nyemissionen registreras vid Patent- och
registreringsverket samt att aktier férvdrvas med en siddan spridning att notering av Axis aktier pad O-listan vid
Stockholmsbérsen kan ske, att Axis och Huvudaktiesigarna och Enskilda Securities triffar avtal om férsiljning av aktier
avseende Erbjudandet (se vidare "Villkor och anvisningar — Villkor for Erbjudandets genomforande” samt
"Kompletterande information — Avtal om férsiljning av aktier”) omkring den 15 juni 2000, att vissa villkor i avtalet

uppfylls samt att avtalet ej sigs upp.

I 6vrigt hinvisas till redogérelsen i féreliggande prospekt, vilket &r upprittat av styrelsen fér Axis i anledning av

Erbjudandet och ansékan om notering av Axis aktier pd O-listan vid Stockholmsbérsen.
Lund den 30 maj 2000

Axis Aktiebolag (publ)
Styrelsen Huvudaktiedgarna

" De aktiedgare i Axis som genom detta prospekt atagit sig att avyttra aktier inom ramen fér Overtilldelningsoptionen r Mikael Karlsson (privat samt via bolag), G. Kallstrom & Co AB och Martin Gren (via
bolag). Se vidare avsnittet "Aktiekapital och dgarforhallanden”.

2 Styrelsen har i sitt beslut om nyemission bestamt att emissionskursen slutgiltigt skall faststéllas omedelbart efter det att anbudsférfarandet har genomforts.

AXIs COMMUNICATIONS 1



Axis i sammandrag

Informationen i detta avsnitt dr en sammanfattning och bér ldsas
tillsammans med den fullstindiga texten i detta prospekt.

Vision och affarsidé

Axis vision dr att oka virdet av nitverket for alla dess

anvindare genom att méjliggéra nitverksanslutning av
"allting, var som helst och nir som helst”. Axis affarsidé ar
att gora det enkelt och prisvirt f6r anvindaren att ansluta all
typ av elektronisk utrustning till nitverk fér att ge effektiv
och 6kad tillgéng till olika tjanster, resurser och enheter.
For att genomféra detta skall Axis ytterligare forstirka
Bolagets virldsmarknadsposition och positionera Axis som
ett ledande foretag i utvecklingen av lokala tradlésa
nitverk. Axis skall vara ett marknadsledande foretag i sévil
l6sningar fér anslutning av periferienheter som skrivare,
scanners, kameror och lagringsenheter till nitverk som i
att erbjuda nya méjligheter f6r tradlss nitverksanslutning.
Axis framtidsbild 4r att anvindare kommer att efterfraga
kommunikationstjinster oberoende av nitverksmedium.
Tjénsterna utnyttjar savil data och bild som tal och ljud och
kommer att vara tillgingliga bade i mobila och fasta
nitverk, dir anvindaren upplever detta som ett och samma
Internet-nitverk. Detta kommer att kriva teknikleve-
rantdrer som kan hantera olika protokoll och nitverks-
miljder, men med en bas i Internet Protocol (IP) — denna

multiprotokollhantering dr Axis kirnkompetens.

Anslutning av anvindare

Mobiltelefon

PDA

Anslutning av utrustning

Konvergerande
|P-nétverk
(Internet/intranet)

Verksamhetsoversikt

Periferienheter (till exempel skrivare eller scanners) och

andra hardvaruenheter fran olika tillverkare anvinds ofta i
olika nitverks- och operativsystemmiljéer som t.ex.
Windows, UNIX och Macintosh. Detta skapar problem fér
anvindare att enkelt ansluta, anvinda och dela sidan
utrustning i nitverk. Axis utvecklar dirfér hardvaru- och
mjukvarulésningar som stédjer kommunikation mellan ett
s.k.

multiprotokollstéd, och méjliggér enkel anslutning av

stort antal olika operativsystem och protokoll,

periferienheter till nitverk. Dessa l6sningar baseras pa Axis

bygger

frimst pé egenutvecklad integrerad kretsteknologi i

grundliggande ThinServer-teknologi, vilken
kombination med optimeringar av operativsystem som

t.ex. Linux.

Document-divisionen utvecklar och siljer produkter for
till

Divisionens skrivar- och scannerservrar #r exempel pi

nitverksanslutning av  periferienheter nitverk.
I6sningar som méjliggér anslutning av en eller flera
skrivare respektive scanners direkt till nitverk s att de kan
nyttjas av alla anviindare i nitverket. Divisionen utvecklar
kontinuerligt nya applikationer, till exempel de nya
I6sningarna fér konfidentiella utskrifter och mobila

utskrifter i nitverksmiljder.
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Hemutrustning

Axis vision innefattar enkel ndtverksanslutning for anvdndare och utrustning, dvs sdvdl “Man-to-Machine”- som “Machine-to-Machine”-kommunikation éver

sdvdl tradbundna som tradlésa ndt.
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Organisation

Axis dr organiserat i produktbaserade divisioner och geografiska regioner:
Antalet anstillda per den 30 april 2000 uppgick till 506.

Omséttningen 1999/2000 uppgick till 695 MSEK; varav 86 procent utgjordes

av export.

Divisioner Document, Camera, Storage, Mobile Internet, Technology

Regioner Amerika Europa/EMEA Asien

Kontor Boston, USA Lund, Sverige Tokyo, Japan
Miami, USA Stockholm, Sverige Peking, Kina

MountainView, USA

Camera-divisionens produkter bygger ocksd pa Axis
teknik foér direkt anslutning av periferienheter till
nitverk. Produkterna innefattar videoservrar for nit-
verksanslutning av videokameror, samt digitala nitverks-
kameror som ansluts direkt till nitverk. Axis bedémer sig
vara storst i virlden pé direkt nitverksanslutna kameror,
ett produktomride med férvintad god potential dir
Bolaget visat stark férsdljningstillvixt det senaste verk-

samhetsaret.

Storage-divisionens produkter och lésningar baseras
ocksd pd Axis teknik fér direkt nitverksanslutning. Pro-
dukterna utgérs av CD/DVD-servrar samt harddiskserver
och ir utvecklade for direktanslutning av olika sorters
utrustning fér datalagring, som CD-ROM-stationer och
héarddiskar.
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Paris, Frankrike
London, Storbritannien
Munchen, Tyskland
Madrid, Spanien
Rotterdam, Holland

Turin, Italien

Shanghai, Kina
Hong Kong, Kina
Taipei, Taiwan
Seoul, Korea
Sydney, Australien

Singapore

Kuala Lumpur; Malaysia

Mobile Internet-divisionen startades som ett led i Axis
langsiktiga utvecklingsarbete kring Bluetooth? for tre &r
sedan och har under 2000 blivit en egen division.

Axis har vidgat sin vision om nitverksaccess till att dven
omfatta access fér olika typer av mobila terminaler, som
PDA:er och barbara
teknologier fér tradlés kommunikation, till exempel Blue-
tooth wireless technology, 802.11 och HiperLAN/2,

mobiltelefoner, datorer. Nya

kommer att méjliggéra nya applikationer fér mobilt
Internet. Axis har under det gingna verksamhetsaret
utvecklat en férsta generation produkter f6r tradles LAN-
access, Bluetooth Access Point, som introducerades i maj
2000 pa Network + Interop-miéssan 1 USA.

Technology-divisionen svarar for intern férsiljning av
tjainster och systemkomponenter till 6vriga produkt-

DBLUETOOTH™ &r ett varumérke som &gs av Telefonaktiebolaget L M Ericsson, Sverige och ar
licensierat till Axis.



AXIS | SAMMANDRAG

divisioner. Till viss del siljs komponenter 4ven till externa
kunder inom ramen f6r befintliga produktomraden. Axis
bedémer att det finns en stor utvecklingspotential for
Bolagets Linux-baserade ThinServer-plattform och
forbereder didrfor en ny affirsverksamhet baserad pé extern

forsiljning av denna teknologi.

Deldgda bolag

Axis har i tvd omgéngar, varav den senaste i bérjan av &r
2000, investerat i bolaget Netch Technologies AB
("Netch”),

marknaden for affirskritiska, transaktionsintensiva och

en ledande aktér pd den skandinaviska

individanpassade e-handelslésningar. Netch befinner sig i
en kraftig tillvixtfas med expansion geografiskt och inom
utveckling av mobil Internet-teknik. Axis 4garandel uppgar
till 50,0 procent och Netch konsolideras i Axis
rikenskaper fr.o.m. rikenskapséret 1999/2000.

Axis investerade under 1999/2000 i det amerikanska
bolaget nBand Communications, Inc ("nBand”). nBand
utvecklar avancerad kretsteknologi med malsittningen att
bli en ledande leverantér av s.k. DSP-kretsar for tradlost
bredband. Axis &r den st6rsta enskilda dgaren i nBand med
en andel om 17,1 procent.

Forsiljning per division och region, 1999/00

DELAGDA BOLAG

Axis styrkefaktorer
Axis styrelse och ledning anser att Bolagets viktigaste

styrkefaktorer 4r:

Historik | track-record

Axis startades 1984 av Bolagets huvudigare Martin Gren
och Mikael Karlsson. Bolaget har sedan dess, med
kontinuerlig organisk tillvixt, utvecklats och genomgatt tre
stdrre utvecklingsfaser varigenom Axis har utdkat
verksamheten med ytterligare tillimpningar av Bolagets
kirna av teknologiskt kunnande om nitverksanslutning
och nitverkskommunikation. Axis har varit ett av de forsta
foretagen pa marknaden med de produkttyper som Bolaget
nu siljer. Axis lanserade till exempel virldens férsta
skrivarserver med multiprotokollstéd 1993 och virldens
forsta nitverkskamera, NetEye, 1996 och bedémer sig idag
vara ledande pa virldsmarknaden inom direktanslutna
nitverkskameror. Axis lanserade 1993 virldens forsta 32-

bitars RISC-processor med integrerat Ethernetgrinssnitt.

Kompetens inom multiprotokoll- och
multioperativsystem

Axis har éver 15 ars erfarenhet av att utveckla nitverks-
produkter f6r komplexa nitverk som anvinder ett flertal

.cument Division
‘:rage Division

Camera Division
Netch

Ovrigt

‘erika
‘ropa | EMEA

Asien
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nitverksprotokoll eller operativsystem. Bolaget har ddrmed
byggt upp god kompetens om vad som krévs for att utveckla
stabila, tillférlitliga och anvidndarvinliga produkter for
komplexa nitverksmiljéer. Axis har ett flertal patent-
ansbkningar som bl.a. ticker anslutning av enheter i

nitverk, nitverksprotokoll och kretslésningar.

Egen kretsteknologi

Axis har genom méngariga investeringar i egen kretsut-
veckling skapat ett antal kretslésningar vilka ger effektivitets-
och konkurrensfordelar. Dess integrerade arkitektur, medfor
firre kretsar per produkt och dirmed hégre tillférlitlighet,
ldgre produktionskostnader och hégre maximal prestanda an

en konstruktion baserad pa standardkomponenter.

Marknadsposition

Axis dr ett av de virldsledande foretagen inom de flesta av
Bolagets produktomréden. Axis 4r t.ex. en av virldens tre
storsta tillverkare av skrivarservrar och virldens storsta
tillverkare av CD-storage-servrar. Axis bedémer att Bolaget
ir en av virldens stérsta och en av fa tillverkare av direkt-
anslutna nitverkskameror samt att Bolaget kommer att vara
ett av de férsta foretagen i virlden att leverera fungerande
produkter baserade pa Bluetooth wireless technology. Axis
bedémer att Bolaget har goda férutsittningar fér att kunna

befista och forstirka dessa positioner.

Kapacitet och formaga att agera internationelit

Axis nit av dotterbolag och distributérer i samtliga vérlds-
delar ger féretaget en férdel gentemot konkurrenter som
inte har samma geografiska tickning. Den globala tick-
ningen mojliggér lingre produktlivscykler (olika mark-
nader har olika mognad), snabbare volymtillvixt och hégre
volymer i nya respektive etablerade produktgenerationer
samt fordelar gentemot konkurrenter som i ménga fall 4r
regionalt fokuserade och mindre internationellt erfarna.
Egen representation ger 4ven férdelen att effektivt kunna
bearbeta hela distributionskedjan inklusive &terférsiljare,
OEM-partners,

verkande aktérer som facktidningar, analytiker etc.

slutkunder, samt olika marknadspé-

Internationell ndrvaro

Axis internationella nirvaro ger Bolaget férdelar genom
att Axis dr delaktig i de marknader som ligger f6rst i den
tekniska utvecklingen. Axis kan dra nytta av detta i den egna
produkt- och affirsutvecklingen.

Organisation och medarbetare

Axis har en decentraliserad ledningsstruktur som bygger pa

en stark kultur och tydligt formulerade ramar och mél samt

AXIs COMMUNICATIONS

aktiv central uppféljning. En dynamisk organisation som
har férmaga att snabbt agera utifrén savil férvintade
forindringar och méjligheter i Bolagets omvirld som
faktiskt utfall i verksamheten &r centralt f6r Axis framgéng.

Axis dr ett kunskapsforetag med de anstillda som en stra-
tegisk resurs. Andelen anstillda med akademisk examen
éverstiger inom utvecklingsorganisationen 70 procent. Axis
anser att ett attraktivt ersdttningssystem och rekryterings-

arbete 4r centralt for Bolagets langsiktiga framgang.

Strategiska samarbeten och investeringar
Axis
internationella féretag, bl.a. Canon, Microsoft och SUN
Axis deltar

tillsammans med Lunds Tekniska Hégskola samt i de

har vil utvecklade samarbeten med ett flertal

Microsystems. aktivt i forskningsprojekt
internationella samarbetsorganen IETF, Universal Plug
and Play Forum, Jini Community, Salutation Consortium,
Bluetooth Special Interest Group samt HiperLAN/2 Global
Forum. Axis investerade 1999 i det amerikanska bolaget
nBand Communications Inc. och har idag en digarandel om
17 procent. Investeringen #r i férsta hand strategisk for att

forse Axis med spjutspetskompetens inom kretsteknologi

for bl.a. tradlost bredband.

Egenfinansierad tillvdxt

Axis har sedan grundandet 1984 finansierat tillvixten
med egna medel, med undantag fér en nyemission om
1,5 MSEK under 1985. Fér att kunna tillvarata tillvixt-
méjligheterna och med den snabba marknadsutvecklingen
i atanke bedémer dock Axis att Bolaget nu behover externt
kapital dels f6r investeringar i utveckling och marknads-

foring, dels for forviry av bolag och teknologier.

Tillvaxtpotential
Axis styrelse anser att Bolagets verksamhet och produkt-
portfolj innehaller dels en etablerad och lénsam verk-
samhet, dels nya investeringar i forskning och utveckling
samt marknads-, produkt- och verksamhetsutveckling med
hég potential for tillvixt och lénsamhet. P4 grund av den
och

investeringarna historiskt tillatits uppga till en storlek som

goda potentialen fér tillvixt lonsamhet har
har péaverkat det redovisade resultatet till en negativ niva.
Tillvéixten och utbredningen av Internet och IP-baserade
nitverk utgdér starka drivkrafter for Axis tillvixt. Axis
tillvixtmal fér de nidrmaste fem &ren 4r att i genomsnitt
utéka férsiljningen med 30 procent per ar och att inom

tre ar uppnz"i en marginal fore skatt om 10—I5 procent.

Fér en diskussion kring eventuella risker i Bolaget, se

separat avsnitt "Sirskilda éverviganden”.



Finansiella nyckeldata

1995/96 1996/97 1997/98 1998/99 1999/00
Nettoomsattning (MSEK) 327 394 522 560 695
Varav Netch - - - - 61
Rérelseresultat (MSEK) 54 29 15 7 -82
Varav Netch - - - - 12
Arets resultat (MSEK) 33 16 9 -2 75
Eget kapital (MSEK) 73 79 87 85 "
Sysselsatt kapital (MSEK) 94 133 155 165 184
Balansomslutning (MSEK) 163 227 244 249 324
Omsdttningstillvaxt (%) - 20 33 7 24
Rérelsemarginal (%) 16 7 3 1 neg.
Vinstmarginal (%) 15 7 2 0 neg.
Avkastning pa eget kapital (%) - 22 " neg. neg.
Avkastning pa sysselsatt kapital (%) - 30 18 5 neg.
Nettoskuldséttningsgrad (ggr) 0,06 017 0,66 0,94 1349
Soliditet (%) 45 35 36 34 6
Antal drsanstdllda (genomsnitt) 119 165 243 313 445

Finansiella effekter av pagaende marknads-
och utvecklingsinvesteringar
Axis har sedan 1996 varit inne i en tredje kapitalintensiv

utvecklingsfas. Genom denna tredje fas breddades Bolagets
ThinServer-teknologi till att omfatta produkter som
méjliggdér enkel och problemfri anslutning och anvind-
ning av nya typer av periferiutrustning i nitverk. Under
denna fas har Axis verksamhet och nirvaro i USA 6kat i
betydelse och en omfattande utbyggnad av Bolagets globala
kontorsnit och tillhérande distributionsorganisation har
genomférts. Axis utdkade 1998 ovanstiende satsning med
en fjirde investeringsfas bl.a. med inriktning pa produkter
for tradlss nitverksanslutning av savil kringutrustning som

personlig kommunikationsutrustning.

Investeringar i produktomrdden med hog framtida
tillvaxtpotential

Investeringar i forskning och utveckling vad avser Camera-,
Storage- och Document-divisionerna samt i teknologi-
plattformen har sedan rikenskapsaret 1995/96 resulterat i
kostnader om totalt cirka 390 MSEK. Samtliga
investeringar har kostnadsférts éver resultatrikningen i
enlighet med Axis redovisningspolicy.

Under rikenskapséret 1999/2000 har kostnaderna for
forskning och utveckling 6kat med 51 MSEK. En stor del av
denna 6kning kan hinféras till investeringar inom
Research & Core Technology, Technology-divisionen och

Mobile Internet-divisionen.
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Document-divisionen

Divisionen har pa en bas av lénsam verksamhet kring
skrivarservrar gjort betydande investeringar i teknik-
plattform fér framtida OEM-inriktad férsiljning samt
satsningar pé fler produkter som scanservrar och 18sningar
for konfidentiella och mobila utskrifter. Samtliga dessa nya
satsningar bedéms av Axis std infér genombrott med kon-
staterat 6kande férsiljning under det senaste verksam-
hetsaret respektive stort intresse fran partners fér framtida
forsiljning.

Camera-divisionen

Axis bedémer sig idag vara stdrst i virlden pa direkt
nitverksanslutna kameror. Bolaget var férst pd denna
marknad och har investerat i egen kretsteknologi for att
ytterligare stirka sin stillning. Divisionens satsning pé
videoservrar tar lang tid p.g.a. denna marknads relativt sett
stérre tréghet vad avser att acceptera ny teknik som
substituerar existerande 16sningar fér t.ex. CCTV-baserad
évervakning. Divisionen har haft en positiv utveckling de
senaste tre aren och bedéms nu av Axis std infér en stark
forsaljningstillvixt.

Storage-divisionen

Pa en bas av 16nsam verksamhet kring CD/DVD-servrar,
inom vilket Axis #r virldsledande, har inom Storage-
divisionen gjorts investeringar fér att vidareutveckla
produkterna till att 4ven hantera anslutning av harddiskar.
Denna marknad fér direktanslutna harddiskar, som
forvintas ha hég tillviixt de kommande dren, kommer Axis
att adressera med egna produkter inom fokuserade
segment och via OEM-inriktad férsiljning.

Mobile Internet-divisionen
Med bérjan 1998 har Axis investerat sammantaget mer 4n
30 MSEK i etableringen och utvecklingen av Mobile
Internet-divisionen. Idag investerar Axis mer #n 50 MSEK
pé arsbasis i detta framtida tillvixtomrade.

Historiskt har Axis nysatsningar genererat férsiljning av
betydelse senast 18 méanader efter starten och vinster av
betydelse ytterligare 12—24 ménader dérefter.
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Investeringar i den japanska
marknadsorganisationen

Efter flera ars fallande omsittning och lénsamhet p.g.a.
svara makroekonomiska férhallanden har under det
gangna rikenskapsiret trenden vint pid den japanska
marknaden, vilken varit en av de viktigaste fér Axis under
tidigare 4r. Under rikenskapséret 1999/2000 steg omsitt-
ningen med mer 4n 40 procent och ett antal viktiga avtal
sléts med ledande japanska IT-féretag. Av 8kningen i
Koncernens kostnader f6r férsiljning och marknadsféring
under 1999/2000 om totalt 38 MSEK bestar cirka 15
procent av den resursuppbyggnad som gérs i Japan for att
ta tillvara de 6kade affirsméjligheterna.

Finansiella effekter av problem i
distributionskanalerna

Stérningar i efterfrigeménstret for nitverksprodukter
som uppstod infér och framforallt efter Aarsskiftet
1999/2000 ledde till att nagra av Axis distributionskanaler
tillfalligt inte hade avsittning f6r beriknade volymer av
Bolagets produkter. Dessa svarigheter har sirskilt drabbat
forsiljningen av storage-produkter, som har minskat med
8 procent jamfért med féregdende rikenskapsar. Rorelse-
resultatet har under rikenskapsaret 1999/2000 péverkats
negativt med drygt 20 MSEK p.g.a. av dessa problem. Axis
bedémer att dessa problem inte kommer att vara

bestdende.

Finansiella mal
Axis styrelse har uppfattningen att Bolaget skall ha en stark

kapitalbas for att skapa méjligheter fér en fortsatt stark
tillvdixt, savil genom organisk expansion som genom
kompletterande forvirv.

Mot bakgrund av ovanstiende anser Axis att bolagets
soliditet normalt ej bér understiga 50 procent. Efter fore-
liggande nyemission beriknas soliditeten uppga till hégst
cirka 80 procent. Axis tillvixtmal fér de nirmaste fem &ren dr
att i snitt ka férsiljningen med 30 procent per ar och att
inom tre &r uppna en marginal fore skatt om I0—15 procent”.

" Axis har tidigare, som ett privatdgt bolag, inte haft samma maltal som beskrivs ovan.



Villkor och anvisningar

Isyfte att underlitta beskrivningen av Erbjudandet gors i detta avsnitt
ingen dtskillnad mellan nyemitterade och befintliga aktier som utbjuds
tillférsdljning.‘)

Erbjudandet
Erbjudandet omfattar 12 500 00O aktier i Axis, vilket

motsvarar 18,1 procent av aktierna och résterna i Axis. Om
Overtilldelningsoptionen utnyttjas till fullo omfattar
Erbjudandet hégst 14 375 00O aktier, vilket motsvarar
hégst 20,9 procent av aktierna och résterna i Axis.
Erbjudandet 4r uppdelat i ett erbjudande till allmédnheten i
Sverige och anstillda i Axis (”Erbjudandet till allmén-
heten”) och ett erbjudande till institutionella investerare i
Sverige och i utlandet, inklusive USA och Kanada (”Erbju—
dandet till institutionella investerare”).

Prissattning

Fér att uppné en marknadsmissig prissittning pa de aktier

som utbjuds till férsiljning kommer investerare inom
Erbjudandet till institutionella investerare att ges méjlig-
het att delta i ett anbudsférfarande under perioden 5-15
juni 2000. Inom ramen fér detta forfarande faststills
forsaljningspriset. Anbudsférfarandet kan dock komma att
avbrytas tidigare. Meddelande om sidant avbrytande
kommer att limnas via en eller flera nyhetsbyraer.

Forsiljningspris

Forsiljningspriset i Erbjudandet férvintas komma att

faststillas inom intervallet 32—41 SEK per aktie, vartill
kommer courtage om 0,65 procent av priset, dock ligst
minimicourtage om 200 SEK. Priset i Erbjudandet till
allminheten kommer inte att &verstiga 41 SEK, vartill
kommer courtage. Det slutliga férsiljningspriset per aktie
beriknas komma att faststillas omkring den 15 juni 2000
och offentliggéras omkring den 16 juni 2000.

Anmalningsperiod

Erbjudandet till allmdnheten
Anmilan om férvirv av aktier skall géras under perioden
fran och med den 5 juni till och med den 15 juni 2000.

Erbjudandet till institutionella investerare
Anmilan om férvirv av aktier skall géras under perioden
fran och med den 5 juni till och med den 15 juni 2000.

) De aktier som tilldelas enligt Erbjudandet och som registreras pd mottagarens VP-konto har
lanats av Enskilda Securities. Omedelbart efter det att nyemissionen registrerats vid Patent-
och registreringsverket kommer Enskilda Securities att dterldmna de lanade aktierna.

Anmalan

Erbjudandet till allmdnheten

Anmilan om férvirv av aktier inom ramen fér Erbjud-
andet till allménheten skall avse ldgst 200 aktier eller fler, i
jimna poster om 200 aktier. Anmilan skall géras pa sir-
skild anmilningssedel som kan erhéllas frén Skandinaviska
Enskilda Banken ABs ("SEB”) kontor samt bestillas fran
Axis pé telefon 020-44 63 93. Anmilningssedeln finns
Enskilda
(www.enskilda.se). Anmailan skall ldimnas till nagot av SEBs

iven Securities hemsida

tillginglig  pa

kontor i Sverige. Anmilningssedlar enligt ovan kan &ven
skickas till:

SEB

Emissioner R BY

106 4.0 Stockholm
Anmilan maste ha inkommit till SEB senast den 15 juni
2000 kl 18.00. Observera att vissa bankkontor stinger
fore kl 18.00. Endast en anmilan per person far gdras.
Inga dndringar eller tilligg far goras i fortryckt text. Endast
korrekt ifylld anmilningssedel kommer att beaktas.
Observera att anmilan dr bindande.

Kunder i SEBs Internetbank med Digipass har dven
SEBs
Anvisningar om deltagande i Erbjudandet via SEBs

mojlighet att anmila sig via Internetbank.
Internetbank kan erhallas pa www.seb.se.

P4 anmilningssedeln skall konto i SEB anges fran vilket
banken skall 4ga ritt att dra likviden fér det antal aktier
anmilan avser. Kontot maste vara ett checkkonto, privat-
konto, sparkonto, kapitalkonto eller aktiedgarkonto i SEB
eller ett konto i Sesam Telefonbanken. Endast ett konto kan
uppges fér betalning, varvid kontoinnehavaren maéste vara
samma person som anmiler sig fér férvirv av aktier.

For att komma i fraga for tilldelning av aktier méste saldot
pa det konto som angivits pd anmilningssedeln, under
perioden fran och med den 19 juni till och med den 22 juni
2000, motsvara ligst det belopp, inklusive courtage, som
anmilan avser, baserat pa det hégsta priset i prisintervallet.
Detta innebir att kontoinnehavaren férbinder sig att halla
beloppet tillgingligt pa angivet konto under nimnda period
och att kontoinnehavaren #r medveten om att ingen
tilldelning av aktier sker om beloppet ej ar tillgingligt pa
kontot under tidsperioden. Observera att beloppet ej
kommer att kunna disponeras under tidsperioden. Snarast
efter det att tilldelning skett kommer medlen att vara fritt
tillgéingliga fér dem som inte erhéller tilldelning. Medel som
ej 4r tillgingliga kommer 4ven under den angivna perioden
att berittiga till rénta i enlighet med villkoren f6r det konto

som angivits i anmélan.
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Anstillda inom Axis
Anstillda inom Axis som 8nskar férvirva aktier skall f6lja
sirskilda instruktioner fran Bolaget.

Erbjudandet till institutionella investerare

Anmilan om f8rvirv av aktier inom ramen fér Erbjudandet till
institutionella investerare skall limnas till Enskilda Securities,
Nybrokajen 5, 103 36 Stockholm, senast kl 17.00 den 15 juni
2000. Erbjudandet till institutionella investerare kan komma
att avbrytas tidigare. Meddelande om sadant eventuellt
avbrytande limnas genom en eller flera nyhetsbyraer.

Tilldelning

Beslut om tilldelning av aktier fattas av styrelsen for Axis efter

samrad med Enskilda Securities. Cirka 85 procent av antalet
erbjudna aktier avses tilldelas institutionella investerare och
aterstiende cirka 15 procent avses tilldelas allméinheten i
Sverige. Med hinsyn till bland annat efterfrigan inom
respektive kategori kan awvikelse fran nimnda férdelning
komma att ske. Vid tilldelningen kommer Stockholms-
bérsens spridningskrav att beaktas liksom att en bred dgarbas
och en god likviditet i aktien uppnas.

Kunder i SEB, féretag och privatpersoner med vilka
Axis har affirsrelationer samt anstillda i Axis kan komma
att prioriteras.

For att komma i fraga for tilldelning inom ramen for
Erbjudandet till allminheten maste, som ovan angivits,
visst konto innehas i SEB eller Sesam Telefonbanken.
Tilldelning av aktier till allménheten avses komma att ske
med lidgst 200 aktier. I hindelse av 6verteckning kan
tilldelning komma att utebli eller ske med ett ligre antal
aktier #n anmilan avser. Tilldelning till allménheten kan
dessutom helt eller delvis komma att ske genom slump-
missigt urval. Tilldelning &r inte beroende av nér under
anmilningsperioden anmilan inlimnats.

Tilldelning till anstéllda i Axis i Sverige kommer att avse
aktier med ett virde om hégst 30 000 SEK per anstilld.

Tilldelning kan komma att ske till anstdlld i med-
verkande emissionsinstitut, dock utan att dessa prioriteras.
Tilldelning sker i sédant fall i enlighet med Svenska Fond-
handlareféreningens regler och Finansinspektionens fére-
skrifter.

Likvid och besked om tilldelning

Erbjudandet till allmdnheten

Tilldelning till allméinheten berdknas komma att ske
omkring den 2I juni 2000. Snarast méjligt efter
tilldelning kommer en kontant likvid att dras frén angivet
konto. Detta berdknas ske omkring den 22 juni 2000. Sa
snart férdelningen av aktier faststillts kommer avrik-

ningsnota, utvisande att kontant betalning fér tilldelade
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aktier debiterats angivet konto, att sindas ut till dem som
erhillit tilldelning i Erbjudandet. De som inte tilldelats

aktier erhéller inget meddelande.

Erbjudandet till institutionella investerare
Institutionella investerare beriknas omkring den 16 juni
2000 i sirskild ordning erhélla besked om tilldelning,
varefter avrikningsnota utsinds. Full betalning fér tilldelade
aktier skall erliiggas kontant senast den 20 juni 2000.
Observera att om full betalning inte erliggs i ratt tid,
kan tilldelade aktier komma att 6verlatas till annan. Skulle
forsiljningspriset vid siddan 6verlitelse komma att
understiga priset enligt Erbjudandet, kan den som erhsll
tilldelning av aktier i Erbjudandet komma att fa svara for

mellanskillnaden.

Registrering
Nir likviden erlagts for tilldelade aktier kommer VPC AB
("VPC?”) att skicka ut en VP-avi som utvisar det antal aktier i

Axis som har registrerats p4 mottagarens VP-konto. Detta
beriknas ske omkring den 27 juni 2000. Aviseringen till
aktiedgare vars innehav dr férvaltarregistrerat sker i enlighet
med respektive férvaltares rutiner. Registrering av nyemis-
sionen beridknas ske vid Patent- och registreringsverket

("PRV”) omkring den 29 juni 2000.

Ritt till utdelning

Aktierna som omfattas av Erbjudandet medféor ritt till andel i

Bolagets vinst frén och med for verksamhetsaret 2000/2001.
Utbetalning av eventuell utdelning ombesérjs av VPC.

Marknadsnotering

Axis har ansékt om notering av Bolagets aktier pd O-listan

vid Stockholmsbérsen. Som noteringspost har féreslagits
200 aktier. Notering pa O-listan vid Stockholmsbérsen
beriknas ske frén och med den 27 juni 2000. Handeln i
Axis-aktien som sker under perioden fran och med den
forsta noteringsdagen till dess nyemissionen registrerats
vid PRV ir villkorad av att sédan registrering sker. Villkoret
beriknas vara uppfyllt omkring den 29 juni 2000.

Villkor for erbjudandets genomférande
Erbjudandet #r villkorat av att lagst 9 375 OO0 nyemitterade

aktier férvirvas, att nyemissionen registreras vid PRV samt
att aktier férvirvas med en sidan spridning att notering av
Bolagets aktier kan ske p& O-listan vid Stockholmsbérsen.
Erbjudandet &r Axis och

Huvudaktiedgarna tréffar avtal med Enskilda Securities om

vidare villkorat av att
forsiljning av aktier avseende Erbjudandet (se vidare
"Kompletterande information — Avtal om férsiljning av
aktier”) omkring den 15 juni 2000, att vissa villkor i avtalet
uppfylls samt att avtalet ej sigs upp.



Bakgrund och motiv

Féljande avsnitt syftar till att ge ldsaren en bakgrund till Axis
utveckling och den forestdende bérsintroduktionen av Bolaget.

IBM-protokollkonvertering och Europa

I6sningar som m&jliggér konfidentiella samt mobila

utskrifter i nitverksmiljs.

ThinServers och USA

Bolaget grundades 1984 av Martin Gren och Mikael
Karlsson. Verksamheten var redan fran bérjan inriktad pa
nitverksanslutning, s.k. nitverkskonnektivitet, men ur-
sprungligen med ett nischfokus pa protokoll-
konverterare/skrivargranssnitt fér anslutning av PC-
skrivare i IBM:s stor- och minidatormiljé. Inom denna
marknadsnisch etablerade Axis i slutet av 1980-talet en
position som ett av de tre ledande féretagen i virlden.

Axis breddade sedan bolagets tekniska kompetens och
erfarenhet avseende protokollkonverterare/skrivargrans-
snitt samt nitverkskonnektivitet samtidigt som Bolaget
byggde upp en distributions- och férsiljningsorganisation
i de viktigare europeiska linderna. Dirutéver etablerade

Axis nidrvaro i USA genom ett dotterbolag.

Skrivarservrar och Asien

Med den tekniska bas och distributionsorganisation som

Axis etablerat gick Bolaget 1992 in i sin andra utvecklingsfas
genom en breddning till att omfatta skrivarservrar och
TCP/IP-protokoll i lokal nitverksmiljs (LAN). Fér
lanseringen utnyttjade Axis det existerande distributions-
nitet tillsammans med nya hégvolymkanaler som Softbank,
TechData och Ingram Micro och startade dotterbolag i bl.a.
Japan och Hong Kong. Idag 4r Axis en av virldens tre stérsta
leverantérer av skrivarservrar tillsammans med Hewlett
Packard och Intel och vixer, enligt Axis bedémning, i
snabbare takt 4n marknaden. Axis har fortsatt att utveckla
produktutbudet inom kategorin skrivarservrar och kommer

under tredje kvartalet 2000 att lansera systeminriktade
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Under 1996 inledde Axis en kapitalintensiv tredje
utvecklingsfas for att realisera visionen "Network access to
everything from anywhere, anytime”. Genom denna tredje
breddades ThinServer-

teknologiplattform till att #ven omfatta produkter som

utvecklingsfas skrivarserverns
mojliggér enkel och prisvird anslutning och anvindning av
andra typer av kontorsutrustning i nitverk, till exempel
CD-ROM-stationer, hérddiskar, scanners och digitala
nitverkskameror. I denna fas har Axis verksamhet och nar-
varo i USA &kat i betydelse sévil forsiljningsmaissigt som
avseende Bolagets deltagande i strategiska samarbetsforum
kring teknikarkitektur med ledande amerikanska IT-
foretag, som t.ex. Microsoft och SUN Microsystems.

Sedan 1996 har Axis genomfért en massiv utbyggnad av
Bolagets globala kontorsnit och tillhérande distributions-
organisation och Axis har idag férsiljning i 6ver 60 linder
med stéd av 20 egna kontor i 15 linder.

IP-konnektivitet pa en global marknad
Axis inledde 1998 en fjirde utvecklingsfas i linje med Axis

grundliggande vision om IP-baserad nitverkskonnektivitet
for all slags utrustning och kommunikation, oavsett
underliggande nitverksstruktur och protokoll. Den nya
fasen innefattar bl.a. utveckling av embedded Linux,
Bluetooth wireless technology och tradlés multiprotokoll-
teknik med inriktning p4 LAN-anslutna s.k. accesspunkter
och mikrobasstationsprodukter, fér tradlés nitverksan-
slutning av  savil

kringutrustning som  personlig

kommunikationsutrustning, t.ex. laptop-datorer, mobil-
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telefoner och s.k. personliga digitala assistenter (PDA:er).
Se vidare avsnittet "Mobile Internet ”.

Bolagets nysatsning skedde mot bakgrund av dels utveck-
lingen inom tridlés data- och talkommunikation och de
dirav féljande méjligheterna till mobilt Internet, dels
konvergensen mellan fasta och tradlésa nit, mellan proto-
koll och applikationer och mellan telekommunikation och
datakommunikation. Ytterligare en betydelsefull férutsitt-
ning fér Axis pdgdende och framtida satsningar #r utbygg-
naden av bredbandsnit som forvintas leda till att alltfler

periferienheter ansluts till natverk.

Borsintroduktion och framtiden
Den av Axis sedan 1984 etablerade kirnkompetensen att
och

anvindarvinliga produktlésningar kommer tillsammans

hantera multipla protokoll i kostnadseffektiva
med Axis starka féretagskultur och globalt etablerade slj-
och marknadsféringsorganisation att vara en styrkefaktor i
Bolagets fortsatta utveckling. For att fullfélja den vision
som fastslogs 1995 och det investeringsprogram som Axis
arbetat med sedan dess, behéver Bolaget de mgjligheter
som en bérsintroduktion och kapitalanskaffning ger, vilket
t.ex. inkluderar att:

* erhilla

expansion geografiskt och pa nya produktomraden, samt

erforderlig finansiell styrka for ytterligare
genom forvirv av féretag och/eller teknik,

*genom noteringen av den egna aktien skapa ett
betalningsmedel med ett tydligt marknadsvirde som kan
anvindas vid féretagsforvirv, samt

¢ attrahera kompetent personal som genom incita-

mentsprogram ges mdjlighet att ta del av den férvintade

virdetillvixten.

Nyemissionslikviden kommer #ven att anvindas till att
minska bolagets skuldséttning.

Bérsintroduktionen leder dessutom till en skad upp-
mirksamhet frén kapitalmarknaden, kunder, leverantérer,
massmedia och allménhet, vilket i sin tur ytterligare
kommer att 6ka kunskapen om och intresset f6r Axis. Detta
medfér stimulerande krav p& hela organisationen och
bedéms dirigenom fi en positiv inverkan p4 den framtida
utvecklingen.

Foér att framgangsrikt kunna tillvarata tillvixtpoten-
tialen inom befintliga och nya affirsomriden och
marknader har Axis styrelse och #gare beslutat att genom-
fora foreliggande nyemission och #dgarspridning samt att
anséka om notering av aktien pa O-listan vid Stockholms-
tillfora Axis
380—4.88 MSEK, efter avdrag for emissionskostnader.”

Huvudaktiesigarna och ett antal ledande befattnings-

bérsen. Nyemissionen férvintas cirka

havare i Axis har férbundit sig att inte, vare sig direkt eller
indirekt, avyttra aktier under en period fran och med den
forsta dagen for notering av Axis-aktien pé Stock-
holmsbérsen till och med dagen fér Axis offentliggérande
av bokslutskommunikén fér rikenskapsaret 2000/2001
utan Enskilda Securities skriftliga medgivande.

I 6vrigt hénvisas till redogérelsen i detta prospekt, vilket
har upprittats av styrelsen fér Axis med anledning av
Erbjudandet samt ansékan om notering av Bolagets aktier
pé O-listan vid Stockholmsbérsen.

Styrelsen fér Axis 4r ansvarig f6r detta prospekt. Harmed
forsikras att, savitt styrelsen kinner till, uppgifterna i
prospektet dverensstimmer med faktiska férhéllanden och
att ingenting av visentlig betydelse 4r utelimnat som skulle

kunna péverka den bild av Axis som skapas av prospektet.

Lund den 30 maj 2000

Axis Aktiebolag (publ)
Styrelsen
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" Emissionskostnaderna beraknas uppg till cirka 25 MSEK, och avses dras direkt mot Bolagets egna
kapital.
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VD har ordet

Dagens samhdlle préglas i stigande grad av betydelsen av nétverk. Att

vara "connected"” dr en sjilvklarhet och dagens anvdndare férvdntar
sig att det skall vara enkelt att ansluta sdvdl sin personliga utrustning
som sin skrivare och andra periferienheter till bdde fasta och mobila
ndtverk. Genom att i mer dn femton dr ha levererat produkter som ger
vdra kunder anvindarvinlig "connectivity” baserad pd egen-
utvecklad teknologi har Axis uppndtt en virldsledande position inom
flera av Bolagets produktomrdden.

Tillvaxtforutsattningar
Niar Axis 1984 bildades av Mikael Karlsson och Martin

Gren fanns det mycket kreativitet men ocksa synnerligen

begrinsade resurser. Trots resursknappheten fanns dock

redan i uppstartsfasen en insikt om vikten av att tidigt etab-

lera de grundliggande f6rutsittningarna fér ett fram-
géngsrikt tillvixtforetag.

* Gemensamma virderingar och en stark féretagskultur
skapades och etablerades. Hirigenom ges styrmedel som
ar viktiga grundférutsittningar f6r att kunna konkurrera
pé starkt konkurrensutsatta och féranderliga marknader.
Genom att sammanlinka var affirsidé och véra gemen-
samma virderingar har vi en stark plattform att utgé ifran
i var strévan att alltid leva upp till vara kunders férvint-
ningar.

* Genom att kombinera affirsmannaskap och innovation
kunde man redan fran starten bygga in férutsittningarna
for tillvixt genom att utveckla férmagan att kommer-

sialisera teknologiska landvinningar.
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Genom att dessa férutsittningar varit etablerade mer eller
har Axis kunnat

utvecklas fran att vara ett litet och lokalt féretag med avan-

mindre sedan verksamheten startade

cerad teknologi till att inom sina segment bli en virlds-
spelare i konkurrens med féretag som t.ex. Hewlett-Packard
och Intel.

Marknadsfoérutsittningar
Jag dr 6vertygad om att ett vixande antal ménniskor kommer att

inse virdet av att ha tillgdng till ett stort utbud av
nitverksresurser. Axis syn pad var marknads underliggande
fundamenta bygger pé det som brukar kallas "Metcalfes Lag"
(Metcalfe ar den person som uppfann Ethernet, och hans "lag”
anvinds ofta tillsammans med "Moores lag” som férklaring till
Internets tillvixt). "Metcalfes Lag” sdger att "det totala virdet pa
resurser som delas i ett nitverk dkar exponentiellt med antalet
anvindare som har tillgang till tjansterna".

Med virldsledande kunnande inom mjukvaruutveckling
for inbyggda system, kretsdesign och nitverk har Axis
genom vér etablerade ThinServer-teknologi en stark posi-
tion pd en intressant marknad. Grundidén med Thin-
Server-teknologin 4r att en tunn server, till skillnad frén en
traditionell server, 4r anpassad fér att med optimerad hard-
och mjukvara kostnadseffektivt 16sa ett specifikt problem,
vilket sparar tid, férenklar anvindning och 4ven sparar
systemets serverprestanda for applikationer. Samtidigt med
Axis lansering av sitt koncept gick startskottet till "post-
PC”-eran i form av "network appliances”. Vi har nyligen
tagit ytterligare ett viktigt steg i och med att vi nu anvinder
Linux, som 4r ett 6ppet operativsystem, vilket innebér en
mingd fordelar fér utvecklingshastighet, kostnad och
partnersamarbeten. Vi bedémer oss vara ett av de ledande
foretagen pa "embedded Linux”.

Genom de senaste arens stora utvecklingssatsningar har
vi en stark produktportfslj. Affirsméjligheterna inom
t.ex. mobilt Internet och en bredare marknadsféring av var
ThinServer-teknologi gér att jag forutser att vi kommer
ytterligare nagra steg nirmare férverkligandet av var vision
om att 6ka viardet av nitverket for alla dess anvindare
genom att mdjliggéra nitverksanslutning av allting, var

som helst och nir som helst.

Internationell aktér med kundviarde i fokus
Axis har alltid varit angeldget att bygga och utveckla en

internationell marknadsposition och har sedan linge haft
en exportandel 6verstigande 9O procent (exklusive Netch).
Bolaget 4r inom sina produktomréden sannolikt mer kint i
USA och Japan 4n i Sverige. Genom att Axis initiala fokus
har
stordatormarknaden kom Bolaget snabbt in pa nédvin-

varit att l8sa kunders skrivarproblem inom

digheten att dels erbjuda ett kvalitativt virde, dels att
utveckla ny teknologi.

AxIs COMMUNICATIONS



Det andra viktiga utvecklingssteget fér Bolaget i det
initiala skedet var internationalisering. D4 det i mitten av
1980-talet bara fanns ett begransat antal stordatorkunder i
Sverige var Axis sikte frdn bérjan instillt pa den
internationella marknaden. Redan forsta &ret hade
forsiljning och representation etablerats pd de flesta stérre
marknaderna och Axis seglade snabbt férbi etablerade
konkurrenter. En annan effekt av denna stordator-
marknads karaktdr var att Axis frdn bérjan kombinerade
OEM-affirer (t.ex. IBM och Memorex-Telex) med att silja
produkter under eget namn, en typ av flexibilitet som
priglat affirssinnet genom aren.

Idag &r Axis etablerat i 15 linder med ett eget nétverk av
kontor som stricker sig frédn Tokyo till Silicon Valley och
har férsiljning i mer 4n 60 linder. Alltfler internationella
foretag, exempelvis Canon, ser i de frigor som rér nit-
verkskonnektivitet Axis som en naturlig partner. Pi
teknologisidan har Axis positionerat sig pd den inter-
nationella arenan genom nirvaro i olika teknologifora,
t.ex. Universal Plug and Play Forum, Jini Community,
Internet Engineering Task Force och Hiperlan/2 Global
Forum, samt genom samarbete med Lunds Tekniska
Hogskola och andra nationella forskningsinstitut. Genom

kommande

Axis
teknologier, far viktiga influenser till framtida produkt-

detta  utvecklingsarbete  paverkar
utveckling samt &r tidigt ute med tillimpning och utveck-

ling av framtida teknologier.

Innevarande verksamhetsar
Under det innevarande verksamhetsiret kommer vi att

fortsitta utveckla vdr ThinServer-teknologi, inklusive
ETRAX-plattformen och inbyggd Linux. Vidare kommer vi
Mobile

Technology att tillféra nya verksamhetsomréden, samtidigt

att genom divisionerna Internet respektive
som vi utvecklar och forstirker vért produktutbud inom
divisionerna Document, Camera och Storage. Vi kommer
4ven att prioritera utvecklingen av nya produkter och system-
l8sningar som ger vara kunder 4n mer virdeinnehall, vilket

beddms kunna ge Axis en position hégre upp i virdekedjan.

Ax1s COMMUNICATIONS

Operativt kommer vi att arbeta med effektivisering
genom att utveckla vira processer inom teknik- och pro-
duktutveckling, produktion, férsiljning, rekrytering samt
inom véra stédjande funktioner.

Den utbyggnad av var organisation som inletts redan
under rikenskapséret 1999/2000 fortsitter under inne-
varande &r. De marknads- och utvecklingsinvesteringar vi
gér kostnadsfors lépande i enlighet med Axis redo-
visningsprinciper, vilket belastar rorelseresultatet. For
innevarande verksamhetsir innebir detta att rorelse-

resultatet férviintas bli negativt.

Framtiden
Jag har pé olika sitt visat p&4 den vixande marknad fér

"connectivity” som finns i virlden. Med var starka
internationella position pa denna marknad, vart gedigna
teknologikunnande samt var i éver 15 ar dokumenterade
formaga att med innovationskraft skapa och utveckla
befintliga och nya marknader ser jag framtiden an med stor
tillférsikt. Vi har en klar tillvixtpotential inom samtliga
vira nuvarande produktomraden, samtidigt som flera
utvecklingsprojekt indikerar en betydande framtids-
potential. Vi har goda méjligheter att pa ett framgangsrikt

sitt marknadsintroducera véra produkter fér tradlss
kommunikation. Genom steget att anvinda Linux, som ett
dppet operativsystem, ser jag dven stora méjligheter till att
skapa ytterligare tillvixtomréden f6r Axis.

Genom fortsatt kraftfull utveckling av vir organisation
och vért produktutbud skall vi befista och vidareutveckla
den ledande stillning Axis har pé den tillvixtmarknad dér
vi verkar. Den finansiella styrka som uppnés genom ny-
emissionen kombinerat med Axis inneboende styrka och
formaga att marknadsintroducera anvindarvinlig hég-
teknologi ger oss goda méjligheter att skapa ett I1énsamt och
expansivt foretag.

Peter Ragnarsson
Verkstillande direktér
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Datanatverk - en kort introduktion

Niitverkets styrka 6kar exponentiellt med antalet datorer som ansluts till det. Detta innebdr att

varje dator som ansluts till nitverket anvinder det som en resurs samtidigt som den adderar

nya resurser till nétverket i en spiral av 6kande vérde och valméjligheter.

Detta avsnitt syftar till att ge ldsaren en dverblick av
nitverksmarknaden och beskriva Axis position. Beskrivningen dr i viss
utstréckning forenklad och gor inga ansprdk pd att vara komplett.

Ett datanitverk i dess enklaste form kan besta av tva enheter
som kommunicerar med varandra. Det kan vara tva
persondatorer (PC) som ir sammankopplade via ett delat
medium, t.ex. en kabel. Om enheterna befinner sig inom
samma byggnad eller ett mindre geografiskt omrade
benimns det lokalt nitverk, LAN (Local Area Network).
For att kommunicera anvinder enheterna ett gemensamt
nitverksprotokoll. Ett protokoll bestar av regler som
definierar hur enheterna identifierar varandra, hur data
skickas och hur den skall behandlas. Det finns &ven regler
fér hur man startar en datadverféring, s.k. accessmetoder,
samt vad som skall hinda om de tvd enheterna bérjar sinda
samtidigt. Ethernet och Token Ring 4r exempel pa tvé typer
avnitverk som bl.a. anvinder olika typer av accessmetoder.

Dagens LAN bestar dock av fler 4n tvd enheter. De
inkluderar datorer, filservrar, webservrar, applikations-
servrar, databaser, skrivare, CD-torn, modem, brand-
viggar mm. Figuren nedan visar ett exempel med tvd LAN
som dr sammankopplade med en brygga. Av belastningsskal
delas ofta ett nitverk i flera mindre delar med en brygga
som ser till att endast trafik mellan niten tillats passera. En

router 4r mer intelligent och kan avgéra vilken vig som

trafiken skall skickas.

Exempel pd ett datornitverk

Robert M. Metcalfe, uppfinnaren av Ethernet

LAN ir ofta utspridda pé olika geografiska platser. For
att sammanbinda flera LAN anvinds ett s.k. WAN (Wide
Area Network), vilket bestar av speciella datalidnkar (radio
eller satellit), telefonlinjer eller de allt vanligare virtuella
privata nitverken (VPN). Ett exempel pé ett enkelt WAN 4r
ett modem som ringer upp en server (Remote Access
Server).

De flesta interna nitverk har idag kopplingar till
Internet. Fran att ha varit ett WAN avsett fér militira och
akademiska dndamal, har Internet idag blivit en "com-
munication highway” och informationsdatabas av gigan-
tiskt métt. Uppkopplingen till Internet sker via en s.k. ISP
(Internet Service Provider) som har ett nationellt/multi-
nationellt nitverk av anslutningspunkter bestdende av sévil
telefon-, xDSL (Digital Subscriber Line), kabel- och
ISDN-linjer som fasta inkopplingspunkter.

Ibland benimns féretagsniten "intranet" och med det
menas att det interna nitverket anvinder Internet-
baserade protokoll och program (weblasare).

Det intressanta 4r vad nitverket kan erbjuda, oberoende av
nitverkstyp. Det som efterstrivas med ett nitverk &r
méngfalden av kunskaper och resurser som kan utnyttjas.
Nitverkets virde 6kar med antalet enheter som ansluts till det,
se "Metcalfes lag” ovan. Axis insig tidigt detta och Bolagets
produkter méojliggér att resurser kan delas mellan olika
anvindare, dessutom oberoende av vilket protokoll som

anvinds. Axis servrar héjer ocksé virdet av den anslutna

LAN
I
Dator
Skrivarserver
[ | ]|
S I |
] Kamera Skrivare
S SN B |

Dator

Lagringmedia
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produkten, t.ex. en skrivare, scanner, nitverkskamera eller ett
CD-torn, genom att funktionen kan utnyttjas av alla.
Anvindningsgraden okar och organisationen erhaller ett
effektivare resursutnyttjande. Detta har lett till en mycket hég
tillvéixt i marknaden foér lokala foretagsnit. Nar de lokala
nitverken ar installerade skiftar fokus fran infrastruktur till

funktionalitet i nitverken.

ThinServers

Dagens nitverk utvecklas mot att innehélla manga intel-

ligenta enheter, till skillnad frén dldre nitverk som byggdes
kring en central stordator. Férdelen 4r att manga intelli-
genta enheter ger mer flexibilitet. Det innebir inte
nddvindigtvis att alla enheter maéste vara baserade pa en
PC. Fér manga applikationer 4r en PC onédigt kom-
plicerad, dyr och svar att anvinda — framférallt om man
bara avser anvinda den for att ansluta en annan
nitverksenhet, som t.ex. en skrivare eller en kamera.
Genom att skraddarsy funktionalitet, kan man géra sma
och kraftfulla produkter f6r anslutning och styrning av
enheter i ett nitverk. I linje med denna trend bygger Axis
produkter pd en gemensam plattform, Axis ThinServer-
teknologi, som bestar av de grundliggande byggblocken for
att koppla in utrustning pa ett datanitverk och géra den
tillginglig via ett webgréanssnitt. Dirmed &kar intelligensen

i nitet.

Tradlosa lokala nit

Vid kommunikation emellan minniskor anvinds luften

som “transmissionsmedia”. For datanitverk har det ur-
sprungliga mediet varit elektrisk kabel eller optisk fiber.

De senaste érens tekniska och ekonomiska framsteg
inom mobil radio har dven banat vig fér radiobaserade
lokala datanit, s.k. trédlésa LAN, vilket betyder att de
nitverksanslutna enheterna inte kommunicerar via en
fysisk kabel utan istillet via radiovidgor genom luften. I
évrigt dr nitverket, protokollen och accessmetoderna i
princip likadana.

Det finns olika standarder for trddlésa LAN och de
skiljer sig at med avseende p& datahastighet och vilket
frekvensband de utnyttjar. Vissa l8sningar, t.ex. Blue-
tooth, dr inriktade bl.a. pa att ersitta kablar som kopplar
ihop mobiltelefoner och datorer samt tillbehér. Dessa har
ligre krav p& datahastighet 4n t.ex. 802.11 och Hiper-
LAN/2, som utvecklas for tradlosa LAN.

For anvindaren innebir ett tradlost nitverk att dess
resurser ar tillgéingliga #ven om man inte befinner sig vid sin
stationara dator. I framtiden kommer en stationir PC endast
vara en av de plattformar som anvinds f6r kommunikation
och atkomst av information via Internet, savil hemma som

pé jobbet.

AXIs COMMUNICATIONS

ThinServer-teknologins grundpelare

ThinServer-Teknologi

Inbyggd mjukvara Optimerad hardvara
Web-baserad styrning

Telefonin har redan gatt igenom denna fas, vilket genom
den starka tillvixten fér mobiltelefoner visar pa behovet av
mobilitet. Med mobiltelefonen som centralt verktyg dven
for dataorienterade applikationer skapas méjligheter att
forse anvindaren med nya lsningar, t.ex. genom att med
hjalp av Bluetooth wireless technology lita mobiltelefonen
nyttja det fasta nitverkets stationira resurser, sisom LAN-
anslutna skrivare, digitala nitverkskameror etc.

Drivkraften bakom utvecklingen dr ménniskans vilja att
fa information nir vi behover den, oavsett var vi befinner
oss. Det som ytterst driver fram detta 4r behovet av att
kommunicera och viljan att ha manga kontaktytor — "access
to everything”.

Det nya sittet att anviinda nétverk skapar ocksi behov av
nya typer av nitverksbaserade produkter och tjanster, vilket
Axis adresserar inom Mobile Internet-divisionen, samt
genom nya satsningar inom &vriga divisioner, t.ex. mobila

utskrifter inom Document-divisonen.

Faktaruta

Tradlésa LAN:

Bluetooth wireless technology, HomeRF,
802.11, HiperLAN/2

Frekvens:

24 0ch 55 GHz

Datahastighet:
0,7-54 Mbit/s



Affarsidé och strategi

Vision och affarsidé

Axis vision ir att oka viardet av nitverket for alla dess

anvindare genom att méjliggbra nitverksanslutning av
"allting, var som helst och nir som helst”. Axis affirsidé ar
att goéra det enkelt och prisvirt fér anvindaren att ansluta
all typ av elektronisk utrustning till nitverk for att ge effek-
tiv och &kad tillgéng till olika tjinster, resurser och en-
heter. For att genomféra detta skall Axis forstirka Bolagets
starka virldsmarknadsposition och positionera Axis som
ett ledande foretag i utvecklingen av lokala tradlésa nat-
verk.

Axis skall vara ett marknadsledande foretag i savil 16s-
ningar fér anslutning av periferienheter som skrivare,
scanners, kameror och lagringsenheter till nitverk som i
att erbjuda nya méjligheter f6r tradlés nitverksanslutning.
Axis framtidsbild 4r att anvindare kommer att efterfriga
kommunikationstjinster oberoende av nitverksmedium.
Tjénsterna utnyttjar savil data och bild som tal och ljud och
kommer att vara tillgingliga bade i mobila och fasta
nitverk, dir anvindaren idealiskt upplever detta som ett
och samma Internet-nitverk. Detta kommer att kriva
teknikleverantérer som kan hantera olika protokoll och
nitverksmiljéer, men med en bas i Internet Protocol (IP) —
denna multiprotokollhantering 4r Axis kirnkompetens.

Mal och strategi

Axis évergripande mal 4r att vixa med I6nsamhet genom att

befista och forstirka Bolagets stillning p4 marknaden fér
anslutning av elektronisk utrustning till trddlésa eller fasta
lokala datornitverk samt Internet. Axis strategi f6r detta har
under de senaste dren varit att vixa organiskt genom att ka
Bolagets marknadsandelar och utvidga Koncernens verk-
samhet. Detta har gjorts genom att etablera flera produkt-
omréden, etablera dotterbolag pa visentliga marknader,
uppritta samarbetsavtal med de viktigare féretagen i bran-
schen, som t.ex. Canon, SUN Microsystems och Microsoft,
samt att etablera och utéka férsiljningsavtal med de stérsta
distributérerna, dterférsiljarna och OEM-tillverkarna.

Axis skall uppna sina évergripande méal genom att:

* Vara ett av de teknikledande féretagen inom IP-baserad
nitverkskonnektivitet.

* Vara tidigt till marknaden med ny teknik och nya
produktkategorier.
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* Etablera Axis som ett ledande varumairke for IP-baserad
nitverkskonnektivitet.

* Vixa snabbare 4n marknaden inom etablerade produkt-
omréaden.

* Kontinuerligt genom Bolagets produkter och lésningar
okavirdet for kunden.

*Ha en hég kundtillfredsstillelse genom att sikerstilla
enklare och mer littillgingliga I6sningar.

Axis strategi
Genom strategiska partnerskap, etableringar och
nyrekrytering sikerstilla teknikledarskapet
Axis ska genom strategiska partnerskap och med egna bolag
etablera Bolaget pa marknader dir Axis kan skapa teknik-
ledarskap inom prioriterade omréden, frimst i USA men
dven i Japan och i Europa. Axis nirvaro i Silicon Valley och
investering i det amerikanska bolaget nBand &r av strategisk
betydelse fér att uppné denna malsittning. USA-marknaden
prioriteras sirskilt i uppbyggnaden av marknadsresurser. En
okande férsiljning pd denna hart konkurrensutsatta
marknad stiller héga krav pa tekniskt ledarskap som
stimulerar Bolagets utveckling av produkter och 16sningar.
Som ett led i malsittningen att vara ett av de tekniskt
ledande féretagen har och kommer Axis att investera i
spjutspetskompetens p& nyckelomréden. Inom affirs-
omrédet Mobile Internet t.ex. har en rad nyrekryteringar
av medarbetare med nyckelkompetens inom tradlss
teknologi gjorts under det gingna verksamhetsaret.

Decentralisering, fokus och flexibilitet ger innovationer
och korta utvecklingstider
Genom

fokuserad och

organisation med stark innovationsorientering kan Axis méta

en decentraliserad, lattrorlig
nya behov och anpassa Bolaget till nya férutsittningar pa en
marknad med snabba teknologiskiften och héga krav pa korta
utvecklingstider. Bolagets nitverkskompetens och fokus pa
utvecklingsverksamhet, i kombination med lyhérdhet for
marknadsférindringar, méjliggér f6r Axis att vara tidigt pa
marknaden med nya idéer, produkter och 16sningar.

Riktad marknadsforing starker Axis varumarke och
ledarskap pa marknaden

Férmégan att vara tidigt pA marknaden #r viktig da detta
bidrar till en 8kad medvetenhet om Axis produkter hos

AxIs COMMUNICATIONS



slutanvindarna, vilket i sin tur skapar en efterfragan som
stirker Axis position i distributionskanalerna. Genom
partnerskap och en stark stillning inom distributérsleden
finns férutsittningar for Axis att etablera Bolagets
produkter och 16sningar som standard i branschen.
Betydande resurser investeras i marknadsféring, savil
mot OEM-tillverkare som mot oberoende distributorer,
aterforsiljare och slutanvindare i syfte att 6ka medveten-
heten om Axis produkter och lésningar samt fér att stirka

Bolagets varumirke.

Hoéga volymer och out-sourcad produktion for hég
kvalitet och laga kostnader

Inom Axis etablerade produktomraden prioriteras tillvixt
pé grund av de betydande skalférdelar som kan uppnas.
Stora volymer leder till att fasta kostnader, som
utvecklingskostnader fér den ingiende mjukvaran och
kostnader fér marknadsféring och forsiljning, endast
utgdr en mindre del av den totala produktionskostnaden.
Axis egenutvecklade kretsar, som &r centrala i Bolagets alla
nitverksprodukter, bidrar till att kostnadsférdelar erhélls
dven pa hérdvarusidan.

Axis strdvar efter att vara kvalitetsmissigt marknads-
ledande och samtidigt erbjuda prisvirda lésningar. Detta
kan mojliggéras av Bolagets innovationsférmaga samt
utveckling och produktion, vilka har givit Axis produkter
goda pris/prestanda egenskaper. Out-sourcing av krets-

kortstillverkning till ett antal underleverantérer méjliggér

koncentration av Axis resurser till Bolagets kirnkom-
petens, utveckling av produkter och tekniska 18sningar for
IP-baserad nitverksanslutning, samt marknadsféring och

forsiljning.

Okat virdeinnehall genom systeminriktade I6sningar

Axis nya utvecklingssteg sker pd produkt- och affirs-
omréden ddr Bolagets nitverkskunnande och tekniska
kompetens kan utnyttjas f6r att utveckla 16sningar med
hégre virdeinnehall for slutanvindaren. Axis kommer
dven att kunna erbjuda systemlésningar med hégre tjinste-

innehall.

Personal

Axis ar ett kunskapsforetag och ser personalen som en
strategisk resurs. Axis skall ha en hég férméga att attrahera
och behalla kompetent personal. Som ett led i detta vardar
Axis en tydlig kultur och later de anstillda omfattas av ett
optionsprogram, se vidare "Incitamentsprogram” under

"Aktiekapital och dgarstruktur”.

Delaktighet i marknadsutveckling och strukturutveckling
Axis strivar efter att aktivt ta del i utvecklingen av mark-
naderna och marknadsstrukturerna diar Axis ar verksamt.
Om Axis bedémer det vara férdelaktigt fér Bolagets
utveckling har Axis f6r avsikt att férvirva eller avyttra verk-

samheter, teknisk kompetens, patent eller andra im-

materiella rittigheter.

AXIs COMMUNICATIONS
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Verksamhetsbeskrivning

Koncernoversikt

Axis dr ett av de virldsledande féretagen p4 marknaden for

IP-baserad nitverkskonnektivitet. Bolaget dr organiserat i
fem divisioner som driver processen fér produktfram-
tagning med tillhérande affirsutveckling, en vil utbyggd

forsiljnings- och logistikorganisation samt stédfunktioner

Axis organisation

Peter Ragnarsson
VD

Fredrik Sjéstrand,
Lars Beckman
Finans & Administration

Bengt-Arne Molin,
Kenneth Jonsson
Research & Core Technology

Mikael Nilsson
Corporate Strategy

Brigitte Salmi
Corporate Communication

Bengt Christensson
Strategic Alliances

Per Adelroth
D t
BT:.::: Charlotta Falvin
Sales & Operations

Fredrik Nilsson
Storage Division

Dick Svensson

Forsiljningsbolag Gt

Anders Laurin
Camera Division

Torbjérn Ward
Mobile Internet
Division

Ray Mauritsson
Technology Division
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for forskning och kirnteknologi. Verksamheten baseras pa
den kunskap och kompetens som Bolaget har byggt upp
kring nitverksanslutning och datakommunikation i

multiprotokollmiljéer samt IP-baserade nitverk.

Servrar och datorer fran olika tillverkare #r ofta baserade
pa olika operativsystem och protokoll och kommunicerar
dirmed med varandra pa olika sitt. Det dr ddrfér komp-
licerat att ansluta olika typer av kringutrustning till
nitverk, t.ex. ett LAN.

Document-, Camera- och Storage-divisionen utveck-
lar och siljer hérdvaru- och mjukvarulésningar som
stddjer kommunikation mellan ett stort antal olika
operativsystem och protokoll fér olika typer av kring-
utrustning, t.ex. skrivare, scanners, kameror och lagrings-
media, till IP-baserade datanitverk.

Mobile Internet-divisionen bygger pé en kombination
av Axis existerande teknologi och nitverkskunnande och
nya teknologier for traddlés datadverforing, t.ex. Blue-
tooth. Har utvecklar Axis produkter och systemlésningar
som mojliggér trddlés bredbandsaccess dels till lokala
nitverk, dels till Internet.

Technology-divisionen erbjuder Axis grundteknologi
internt till 6vriga produktomraden samt har pabérjat
arbete for extern férsiljning av Bolagets Linux-baserade
teknikplattform.

Genom koncernfunktionen Research & Core Tech-
nology sikerstiller Axis sin position som ett hégtekno-
logiskt féretag. Funktionen har ett forskningsperspektiv pa
2—5 ar med syfte att stodja ldngsiktigheten hos befintlig
produktutveckling och identifiera nya produktomraden,
samt sikerstilla tekniskt kunnande om kommande tekno-
logier och tillimpningar.

Axis tillverkning sker uteslutande hos underleve-
rantorer.

Axis férsiljning sker huvudsakligen via internationella
IT-distributérer och Aaterférsiljare men #4ven genom
OEM-kunder. Bolaget har dessutom en vil utbyggd
organisation fér att stédja forsiljningen och erbjuda
service lokalt, med egna kontor i 15 linder. Axis har idag
6ver 500 anstillda (inklusive Netch).
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Historik

IBM-protokollkonvertering och Europa

Bolaget grundades 1984 av Martin Gren och Mikael
Karlsson. Verksamheten var redan fran bérjan inriktad pa
nitverksanslutning, s.k. nitverkskonnektivitet, men ur-
sprungligen med ett nischfokus pa protokoll-
konverterare/skrivargranssnitt f6r anslutning av PC-
skrivare i IBM:s stor- och minidatormiljé. Inom denna
marknadsnisch etablerade Axis i slutet av 1980-talet en
position som ett av de tre ledande féretagen i virlden.

Axis breddade sedan bolagets tekniska kompetens och
erfarenhet avseende protokollkonverterare/skrivargrans-
snitt samt nitverkskonnektivitet samtidigt som Bolaget
byggde upp en distributions- och férsiljningsorganisation
i de viktigare europeiska linderna. Dirutdver etablerade

Axis nirvaro i USA genom ett dotterbolag.

Skrivarservrar och Asien

Med den tekniska bas och distributionsorganisation som
Axis etablerat gick Bolaget 1992 in i sin andra utvecklingsfas
genom en breddning till att omfatta skrivarservrar och
TCP/IP-protokoll i lokal nitverksmiljs (LAN). For
lanseringen utnyttjade Axis det existerande distributions-
nitet tillsammans med nya hégvolymkanaler som Softbank,
TechData och Ingram Micro och startade dotterbolag i bl.a.
Japan och Hong Kong. Idag 4r Axis en av virldens tre strsta
leverantorer av skrivarservrar tillsammans med Hewlett
Packard och Intel och vixer, enligt Axis bedémning, i
snabbare takt an marknaden. Axis har fortsatt att utveckla
produktutbudet inom kategorin skrivarservrar och kommer
under tredje kvartalet 2000 att lansera systeminriktade
ldsningar som m&jliggér konfidentiella samt mobila
utskrifter i nitverksmiljs.

ThinServers och USA

Under 1996 inledde Axis en kapitalintensiv tredje
utvecklingsfas fér att realisera visionen "Network access to
everything from anywhere, anytime”. Genom denna tredje
breddades ThinServer-

teknologiplattform till att #ven omfatta produkter som

utvecklingsfas skrivarserverns
mdjliggdr enkel och prisviard anslutning och anvindning av
andra typer av kontorsutrustning i nitverk, till exempel
CD-ROM-stationer, hérddiskar, scanners och digitala
nitverkskameror. I denna fas har Axis verksamhet och nar-
varo i USA &kat i betydelse sévil férsiljningsmissigt som
avseende Bolagets deltagande i strategiska samarbetsforum
kring teknikarkitektur med ledande amerikanska IT-
foretag, som t.ex. Microsoft och SUN Microsystems.

Sedan 1996 har Axis genomfért en massiv utbyggnad av
Bolagets globala kontorsnit och tillhérande distributions-
organisation och Axis har idag férsiljning i éver 60 linder
med stéd av 20 egna kontor i 15 linder.
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1984

Axis bildas; affirsverksamheten fokuserad pa

protokollkonverterare.

19 86 Axis forsta ASIC-baserade printerinterface.

19 88 Bolagets forsta etablering utomlands genom
dotterbolag i Boston, USA.

19 9 2 Axis forsta printerserver lanseras globalt. I samband
med detta paborjas Bolagets etablering i Asien.

1993 Etablering i Japan och Hongkong samt lansering av de

forsta produkterna baserade pA ETRAX-kretsen,
virldens forsta 32-bitars RISC processor med inbyggd

nitverksanslutning.

1995

Produktsortimentet baserat pa ThinServer-teknologin

utvidgas med Axis forsta CD-server.

199 6 De forsta kameraservrarna introduceras.

Fortsatt geografisk expansion pa marknaderna i

Sydostasien, Europa och USA.

199 8 Axis férsta scanserver lanseras; virldspremiir for att
skicka papper 6ver Internet. Mobile Internet-

satsningen inleds.

1999

Bolaget gér stora investeringar i integrerad
kretsteknologi, embedded Linux och Bluetooth

wireless technology.

2000

Mobile Internet Division bildas — tradlésa

nitverkslésningar. Technology Division bildas.

IP-konnektivitet pa en global marknad

Axis inledde 1998 en fjirde utvecklingsfas i linje med Axis
grundliggande vision om IP-baserad nitverkskonnektivitet
for all slags utrustning och kommunikation, oavsett
underliggande nitverksstruktur och protokoll. Den nya
fasen innefattar bl.a. utveckling av embedded Linux,
Bluetooth wireless technology och tradlés multiprotokoll-
teknik med inriktning p4 LAN-anslutna s.k. accesspunkter
och mikrobasstationsprodukter, for tradlés nitverksan-
slutning av  savdl kringutrustning som personlig
kommunikationsutrustning, t.ex. laptop-datorer, mobil-
telefoner och s.k. personliga digitala assistenter (PDA:er).
Se vidare avsnittet "Mobile Internet ”.

Bolagets nysatsning skedde mot bakgrund av dels utveck-
lingen inom tradlés data- och talkommunikation och de
dirav foljande méojligheterna till mobilt Internet, dels
konvergensen mellan fasta och tradlésa nit, mellan proto-
koll och applikationer och mellan telekommunikation och
datakommunikation. Ytterligare en betydelsefull forutsitt-
ning fér Axis pagdende och framtida satsningar 4r utbygg-
naden av bredbandsnit som férvintas leda till att alltfler

periferienheter ansluts till nitverk.

AxIs COMMUNICATIONS



Ax1s COMMUNICATIONS

Document-divisionen tillhandahéller #ven lésningar for
att skicka pappersbunden information éver Internet eller
intranet, t.ex. i form av e-mail. Detta léses med
Scanservers som gor det mojligt att dela en MFP (Multi
Function Peripheral, t.ex. en kombinerad fax, skrivare och
scanner) eller en scanner i ett nitverk och efter att ha
scannat in ett pappersdokument direkt sinda det 6ver ett
nitverk, t.ex. Internet.

I figuren pa sidan 22 sammanfattas Document-
divisionens produktportfélj i ett livscykeldiagram.
Produktomradena omfattar sévil etablerade produkter
med vil utvecklade och mer mogna marknader som nya
eller vidareutvecklade produkter och lésningar, vilka
representerar segment med stor tillvixtpotential och hégre
marginaler.

Document-divisionens produkter beskrivs nedan i
produktomradena Skrivarservrar, Mobile Print och Scan-

servrar.

Skrivarservrar
Oversikt

Skrivarservrar gor det méjligt for flera anviindare att dela pa

en skrivare i ett nitverk pa ett enkelt och kostnadseffektivt
sitt. Skrivarservern gér att det 4r mojligt att placera skrivaren
dir den ska anvindas, och samtidigt ha den tillginglig f6r alla
anvindare oavsett datormilj6, som t.ex. PC, Mac och UNIX,
eller nitverkstyp. Axis skrivarservrar var redan 1991 inriktade
pa TCP/IP och kom att stirkas genom s.k.
multiprotokollstéd, vilket i princip innebir hantering av alla
relevanta dator- och nitverkstyper. (Till exempel skall en
skrivare fran Canon, Hewlett-Packard eller Lexmark kunna
fungera i ett nitverk frdn Microsoft eller Novell med

anslutna datorer fran Compaq, IBM eller Apple).
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externa och

Skrivarservrar kan vidare delas in i

integrerade skrivarservrar. Externa skrivarservrar ar
separata enheter som ansluts mellan skrivare och nitverk
eller andra enheter. Integrerade skrivarservrar monteras
istallet direkt i skrivaren, men har samma funktion som en
extern skrivarserver. En skrivare med inbyggd skrivarserver
kallas sven nitverksskrivare. En extern skrivarserver har
fordelarna att flera skrivare kan anslutas, skrivarna kan bytas
ut utan ominstallation, olika skrivarfabrikat kan anslutas
och styras pa ett standardiserat sitt. En intern skrivarserver
ger & andra sidan ofta bittre statusinformation, eftersom
det dr givet fran bérjan vilken skrivartyp som 4r ansluten.

Ett alternativt siatt att dela skrivare i ett natverk, ar att

ansluta skrivaren till en dator som i sin tur 4r kopplad till

Produkternas mognadsgrad i dag

Ethernet LAN AXIS 5600/AXIS 660

Skrivarserver Skrivare

PG

PG

En skrivarserver ansluter en skrivare till ett lokalt nétverk.

nitverket. Detta innebir jimfért med skrivarservrar en
dyrare och komplexare 16sning, med mindre flexibilitet

med avseende pé var skrivaren kan placeras.

Axis skrivarservrar
Axis utvecklar och siljer sivil externa skrivarservrar som
integrerade skrivarservrar. Foér att kunna erbjuda effektiva
I6sningar for uppkoppling av skrivare i nitverk har Axis
etablerat samarbete med ett antal av de storsta tillverkarna av
skrivare sisom Canon, Epson, Fuji Xerox, IBM och Minolta.
Axis senaste externa skrivarservrar, AXIS 5400 och
AXIS 5600, stoder Internet Printing Protocol (IPP), vilket
innebir att de férutom att ansluta skrivare till lokala

nitverk dven kan ansluta skrivare direkt till Internet. Detta

Mognadsgrad )

Externa skrivarservrar

OEM skrivarservrar

Host-2-LAN
skrivarservrar

Scanservrar

Control Print Mobile Print
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mojliggdr t.ex. att fran kontoret skriva ut till en skrivare pa
ett annat kontor eller hemma, dir den skrivaren ir
ansluten till Internet via t.ex. ett modem eller ett LAN.

En o6kande och alltmer betydelsefull andel av Axis
skrivarservrar siljs pd OEM-basis (original equipment
manufacturer) direkt till tillverkare av skrivare for att integreras
i deras produkter. Under verksamhetsdret 99/00 motsvarade
OEM férséljningen av skrivarservrar cirka 20 procent av den
totala Produktutbudet
inkluderar dels "nitverkskort” (network interface card — NIC),

forsiljningen av  skrivarservrar.
dels l8sningar baserade pé att OEM-kunden tillverkar
nitverkskortet, och att Axis siljer det egenutvecklade ETRAX-
kretsen och licensierar ut mjukvaran.

Axis erbjuder dven skrivarservrar f6r IBM miljs. Dessa
bygger pd samma koncept som &6vriga externa skrivar-
servrar, men mdjliggér dessutom specifikt protokoll-
konvertering och kommunikation mellan datorer i IBM:s
mini- och stordatormiljé och skrivare i PC-nitverks-
miljéer. Dessa produkter gér det dirmed méjligt att kunna
dela skrivare mellan bade LAN- och IBM-miljéer inom en
vilket Host-to-LAN-

organisation, dven kallas for

kommunikation.

Axis Control Print
Axis erfarenhet visar att vissa féretag och organisationer
som t.ex. statlig férvaltning, militir, Bank & Finans, har
énskemal om mer avancerade 16sningar som:

* Konfidentialitet och sikerhet. Att hindra

anviandare fran att se utskriften innan den himtas fran en

andra

delad skrivare.

* Flexibilitet och tillginglighet. Att kunna fi ett dokument
utskrivet pa den skrivare anviindaren viljer, nir anvindaren
bestammer att sa skall ske (den s.k. "follow-me"-principen).

* Kostnadsférdelning. Att kunna redovisa utskrifter pa

separata konton fér olika anvindare.

Axis ControlPrint

For att tillgodose ovanstdende énskemal har Axis utvecklat
ett nytt koncept, AXIS ControlPrint vilket introducerades i
april 2000 och bestdr av en extern skrivarserver med
specialanpassad mjukvara, en servermjukvara for NT- eller
NetWare-servrar samt en magnetisk kortldsare som ansluts
till skrivarservern.

Med AXIS ControlPrint skickar anvindaren sin utskrift
till en kontrollerad ké fér utskrifter. Utskriften fingas upp i
nitverket av servermjukvaran och skickas inte till skrivaren
forrian anvindarens magnetkort dras i en kortldsare vid den
skrivare, som anvindaren viljer for utskriften.

Andra pd marknaden existerande lésningar for kon-
fidentiella utskrifter &r till exempel skrivare med lasbara
utskriftsfack, inlasta skrivare och personliga desk-top-
skrivare. Inlésta skrivare innebdr investeringar i yta och
lokaler, och utskrifter kan ses av alla med tillgdng till rummet.
Personliga desk-top-skrivare innebir hégre investerings- och

underhallskostnader jamfért med en delad skrivare.

Kunder

Axis externa skrivarservrar anviands frimst av medelstora
och stdrre féretag med komplexa nitverk, multiprotokoll
och multipla operativsystem. Listan &6ver slutkunder
omfattar ett antal av virldens ledande féretag inom sina
respektive branscher, t.ex. General Motors, Coca-Cola,
Astra, Volvo, Ericsson, Lockheed-Martin, KLM, Shell,
Philips, Siemens, Deutsche Bank och Volkswagen. Axis ser
en betydande potential genom en 6kande anvindning av
skrivarservrar dven i mindre féretag.

Axis stérsta OEM-kunder f6r integrerade skrivarservrar
ar Canon, Fuji Xerox, och QMS/Minolta, dir servrarna
siljs som en integrerad komponent i skrivarna under
OEM-kundens namn.

Axis slutkunder fér Host-2-LAN
anvindare av IBM AS/400-system och stordatorer, med

skrivarservrar ar

AXIS 5600/AXIS 660 skrivarserver

Kortlisare
2.Anvindaren drar sitt kort Skrivare
Y A 3. Utskriften skickas till skrivaren
A

I. Utskrift

——————————

- )
—_—

Dator dar utskrift
initieras
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Server som tar emot
och lagrar utskriften

Ethernet/Token Ring-natverk
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Mobiltelefon

Skrivare

Laptop

Axis forsta generation Mobile Print-losning.

behov av att géra utskrifter pa nitverksanslutna skrivare.
Slutanvindarna &r féretag inom méanga branscher, till
exempel bank/finans, forsikring, transport, tillverkning,

handel och inom statlig férvaltning.

Marknad
Marknaden for skrivarservrar drivs av ett antal faktorer:
* Férsiljningen av skrivare
* Andel skrivare som ansluts till natverk
* Andel av dessa som ansluts med en skrivarserver, jamfort
med via en dator
Den globala marknaden f6r skrivarservrar uppskattades till
6,I miljoner enheter 1999 (IDC-99) vilket motsvarar en
uppgéng pa 27 procent jaimfért med 1998. Av dessa
utgjordes knappt 60 procent av integrerade skrivarservrar
(OEM och in-house-tillverkade servrar, dvs tillverkade av
skrivartillverkaren, som integreras i skrivaren). Baserat pa
oberoende senast tillgingliga marknadsrapporter fran IDC
och Gartner Group och egna uppskattningar bedémer Axis
den globala volymtillvixten fér skrivarservrar till omkring
15 procent under &r 2000. Direfter bedémer Bolaget att
tillvixten avtar nagot i takt med att marknaden mognar
ytterligare. Den relativt hirda konkurrensen pi denna
marknad i kombination med OEM-kundernas striavan att
skira kostnader leder till en betydande prispress och Axis
uppskattar att intédktstillvixten 1 marknaden fér
traditionella skrivarservrar till f6ljd av detta uppgér till
mellan O och 5 procent fér 4r 2000.

De mer standardiserade skrivarservrarna utgér ett
mognande segment av marknaden. Nitverksskrivare, dvs en
skrivare med inbyggd server, blir allt mer etablerade som en
kategori pé skrivarmarknaden, vilket innebér en méojlighet

for Axis att expandera inom OEM-segmentet. Detta
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medfor dock att det finns en risk att skrivartillverkarna ser
skrivarservern som en strategiskt viktig komponent som de
bor tillverka sjilva. Vidare utgér nya och vidareutvecklade
produkter, som Axis ControlPrint och Host-to-LAN, till-
vixtsegment med férvintat hégre marginaler.

Axis ControlPrint #r ett nytt koncept och det finns
dnnu ingen etablerad marknad f6r denna typ av produkter.
Det ar darfor svart att kvantifiera marknadens storlek och
tillviixt. Baserat p& information fran test-kunder samt viss
nyetablerad konkurrens bedémer Axis att intresset for

denna typ av1ésning &r stort.

Konkurrenssituation

Utéver de stora aktérerna representerade ovan finns dven
ett flertal mindre aktérer med fokus pa antingen geografiska
marknader eller nischer av stérre marknader. Kraven pa
effektiv, storskalig produktion och distribution f6r att méta
prispressen har dock lett till att mindre aktdrer fitt
svarigheter att verka enskilt pa denna marknad. Axis ser en
konsolidering inom branschen som trolig och Bolaget star
vil férberett for ett aktivt deltagande i en omstrukturering.

Axis bedémer sig ha en stark stillning inom savil
mognande segment som nya nischer av marknaden for
skrivarservrar. Den starka stillningen baseras pa Bolagets
utveckling av nitverksprodukter med multiprotokollstsd,
dess kostnadseffektiva kretsar och den etablerade
férséljningsorganisationen.

Marknaden for lésningar f6r konfidentiella utskrifter
ar i ett tidigt skede och Axis har ett fital direkta
konkurrenter inom detta produktomréde. De frimsta
konkurrenterna r det danska bérsnoterade féretaget i-
data och det engelska foretaget HBM/Ringdale. Till skill-
nad fran konkurrenterna #r Axis 16sning baserad pé stan-
dardskrivarservrar i kombination med valfri kortlisare,
vilket medfsr volymférdelar i tillverkningen samtidigt som

18sning ger flexibilitet.

Framtidsutsikter

Baserat pé tillvixtméjligheterna i OEM-segmentet samt de
méjligheter ControlPrint och Host-to-LAN innebir,
bedémer Axis att Document-divisionens skrivarserver-
verksamhet har forutsittningar att viixa snabbare n mark-

naden f6ér traditionella skrivarservrar.

Mobile Print

Oversikt
Mobile Print 4r ett helt nytt koncept som bygger pi den

forvintade fortsatta utvecklingen och snabba volym-
expansionen av mobil utrustning (t.ex. mobiltelefoner,

kommunikatorer, biarbara och handhéllna datorer) samt

AxIs COMMUNICATIONS



Mobiltelefon

Skrivare

Laptop

Internet/intranet- Dokumentet skickas

dokument over Internet

Axis andra generation Mobile Print-lsning.

att den information och de applikationer som 4r anpassade
och tillgingliga f6r denna typ av utrustning stindigt 8kar
(t.ex. e-mail och Internet-baserad information via WAP-
teknik). Framvixten av tradlésa kommunikationstekno-
logier, till exempel Bluetooth wireless technology, gér det
mojligt att erbjuda I8sningar fér utskrifter av den
information som en anvindare erhllit pd sin mobila
utrustning.

Tidigare har det funnits mé&jligheter att begira
dokument via telefon och fi dem sinda till valfri fax.
Mobiltelefoner och annan handhillen datautrustning

éppnar fér anvindningsomrédden som tidigare krivde

datorer och fasta uppkopplingar. Tridlésa tekniker
mojliggdr enkla anslutningar for att utbyta information,
synkronisera data. Efterfrdgan av mobila utskrifter

kommer att drivas av behovet att f4 en enkel 6versikt 6ver
stérre informationsmingder och behovet att limna ifrén

sig papperskopior, exempelvis fér underskrift.

Produkter och Iésningar
Axis-produkter

Forsta generationen inom mobila
utskrifter, kommer att mojliggéra utskrift av sidan
information som idag kan laddas ner frin Internet eller
finns tillgéinglig pa mobiltelefoner och kommunikatorer,
till exempel e-mail, SMS-meddelanden, WAP-informa-
tion kalenderinformation etc, samt all information som
anvindaren har tillginglig pd sin birbara/handhéllna

dator. Axis produkt kan beskrivas som en skrivarserver med

tilliggsfunktionen att kunna kommunicera tradlést med

AXIs COMMUNICATIONS

mobilutrustning. Den férsta produkten baserad pa
Bluetooth wireless technology kommer vara tillginglig
under tredje kvartalet 2000.

Axis kommer i ett andra steg att utveckla 16sningar for
att mojliggdra direkt utskrift, pa en nirbeldgen eller kind
skrivare, av information tillginglig p4 Internet utan att
informationen forst i sin helhet 6verforts till t.ex. en
mobiltelefon eller lap-top. Den stérre delen av informa-
tionsmingden 8verférs i denna l6sning till skrivare via fast

nitverk.

Marknad

Eftersom mobila utskrifter 4r ett nytt produktomride for
Axis och 6vriga aktérer ar marknaden #nnu i ett tidigt
utvecklingsskede, men férvintas ha stor potential initialt i
Skandinavien och Japan i samband med att marknaden for
tradlosa Internetldsningar baserade pa WAP, Bluetooth

wireless technology och i-mode vixer och utvecklas.

Konkurrenssituation

Foérvintade konkurrenter med liknande lésningar for

mobila utskrifter inkluderar Hewlett Packard, Extended

Systems och i-data.

Axis bedémer att Bolaget har féljande konkurrens-
fordelar gentemot potentiella konkurrenter:

* Time-to-market. Axis avser att introducera den forsta
Mobile Print-produkten under tredje kvartalet 2000 och
kommer ddrmed att vara tidigt ute pad marknaden med
fungerande produkter.

* Samarbetet med Ericsson inom ramen fér Developer
Alliance Program samt nirhet Ericssons utvecklings-
center i Lund ger tidig tillgdng till Bluetooth wireless
technology-prototyper.

* Axis kan utnyttja sitt val utbyggda nit av dotterbolag,
distributérer och OEM-relationer fér att snabbt intro-

ducera Mobile Print-16sningar pd ménga marknader.

Framtidsutsikter
Axis koncept fér mobila utskrifter krdver frimst en
utbredning av mobiltelefoner med inbyggd Bluetooth
wireless technology, men #ven att skrivare eller access-
punkter i nitverk utrustas med Axis skrivarservrar fér
mobila utskrifter.

De férsta l6sningarna f6r mobiltelefoner, PDA:er och
laptops baserade p& Bluetooth wireless technology férvintas
finnas p& marknaden i liten skala under andra halvaret &r
2000. Denna teknologi ér i detta tidiga skede f6r dyr for en
bred anvindning i denna typ av produkter. Under 2001
forvintas priserna pé kretsar sjunka och Axis bedémer att ett
high-end-segment f6r Mobile print bérjar etableras under
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slutet av 2001. En massmarknad fér Mobile print-16sningar

skulle sedan kunna vixa fram under de féljande &ren.
Analysforetaget IDC (2000) forutspar att det kommer

att finnas 6ver 450 miljoner tradlésa terminaler baserade

pé Bluetooth wireless technology p4 marknaden &r 2004.

Scanservrar

En scanserver méjliggér konvertering av ett pappers-

dokument till ett elektroniskt dokument och ansluter en
scanner eller en s.k. MFP (Multi-Function Peripheral-
kombinerad skrivare, kopiator och scanner) direkt till ett
nitverk utan extra PC eller fileserver. Manga anvindare av
ett nitverk kan diarmed dela scannerutrustningen, vilket
ger liagre kostnader. Axis scanservrar méjliggér dessutom
direkt distribution av inscannade dokument 6ver ett lokalt
nitverk eller &ver Internet till valfri mottagare eller
nitverksadress, vilket underlittar dokumenthantering och
informationsfléde i féretag och andra organisationer. Axis
scanservrar bygger pa ThinServer-teknologin och ar
baserade pa ETRAX-kretsen. Den férsta generationen av
scanservrar, Axis 700, lanserades under januari 1998.

Axis 700 gér det bl.a. mojligt att konvertera pappers-
dokument till e-mail och att skicka inscannade dokument
direkt till adresser inom nitverket direkt genom att vilja
adressat i en e-maillista som presenteras i scanserverns
display. E-maillistan hamtas av AXIS 700 fran foretagets e-
Axis 2000
scanservern AXIS 7000, med hégre éverféringshastighet och

mailserver. introducerade under varen
utokad funktionalitet, sisom méjlighet att med ett anslutet
tangentbord mata in valfri e-mailadress och skicka dokument

via Internet.
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Kunder

Axis storsta kunder for scanservrar ar tillverkare av MFP:er
och scanners, till exempel Canon, Minolta, Océ och
Sharp, vilka siljer dessa som fristdende enheter tillsam-
mans med de egna scannrarna och MFP:erna i en hel-
hetslésning. Axis scanservrar siljs #ven via Axis egen
forsiljningsorganisation, antingen som separata enheter

eller tillsammans med scannertillverkarnas produkter.

Scanservermarknaden

Den hittills vanligaste alternativet till en scanserver 4r att
ansluta en scanner till nitverket via en PC, vilket 4r en
langsammare, dyrare och mindre tillférlitlig 16sning.
Dessutom i4r inlidrningstréskeln hégre, eftersom varje
anvindare maéste lidra sig hantera mjukvara fér scanning till
PC:n. Med Axis scanserver uppkopplad direkt till nitverket
blir anviindningen enkel och kriver ingen separat mjuk-
vara.

Marknaden fér MFP:er av den typ som en scanserver
kan anslutas till férvintas uppga till 625 000 enheter ar
2003 (Gartner Group, 1999), vilket motsvarar en tillvaxt
om cirka 14 procent fr.o.m. innevarande &r. Antalet silda
dokument-scanners férvintas vixa med 32 procent under
perioden 2000-2002 till 305 000 enheter (Gartner
Group, 1998).

Konkurrenter

De viktigaste konkurrenterna pa scanservermarknaden ir
NetCore, ett taiwanesiskt féretag inriktat pé anslutning av
scanners till nitverk, och MFP-tillverkarna sjilva, se ovan,
som i nagra fall valt att integrera delar av scanserver-
funktionaliteten som en mjukvarukomponent i sina MFP:er.
En stor aktor ar Hewlett Packard som dock fér niarvarande ar
en indirekt konkurrent di de levererar scanservrar
integrerade i scanners under eget varumirke och inte

levererar scanservers externt.

Framtidsutsikter

Marknaden for scanservrar 4r dnnu relativt ung varfér det
ar svart att forutse savil marknadens framtida struktur som
utvecklingstakt. Det finns en stor potential i natverks-
anslutning av allt fler kontorsscanners och MFP:er, men
samtidigt en risk i att MFP-tillverkarna kommer att
integrera allt mer av server-funktionaliteten i kommande
modeller. Detta utgér samtidigt en mdjlighet till
forsiljning p4 OEM-basis till dessa kunder eftersom flera
av dessa redan dr kunder till Axis vad giller skrivar-
serverteknologi. Axis ér vil positionerat for att utveckla sin

position pa denna nya marknad.

AxIs COMMUNICATIONS



Ax1s COMMUNICATIONS

Produkter

Camera-divisionen utvecklar och siljer videoservrar och

digitala nitverkskameror avsedda fér professionell
dvervakning och IT-applikationer.

Videoservrar konverterar och &verfér bilder fran
traditionella videokameror till ett nitverk dir ett obe-
grinsat antal anvindare kan ha tillgdng till informa-
tionen/bilderna. Under varen 1999 introducerades AXIS
2400 Video Server, med fyra kameraingdngar och en
kapacitet att Overféra rorliga JPEG-bilder med en
hastighet av 25 bilder per sekund i en vanlig weblésare. Pa
den stora sikerhetsmissan ISC i New York i augusti 1999
vann AXIS 2400 Video Server pris som basta produkt.

Digitala nitverkskameror #r digitalkameror med inte-
grerade komprimeringschip och en inbyggd webserver.
AXIS 200+ kamera kan enkelt anslutas till ett datanitverk
och féra 6ver rérliga eller stillbilder via Internet/intranet.
Vid Comdex-missan i USA i november 1999 visade Bolaget
upp den nya Linux-baserade nitverkskameran AXIS 2100
Network Camera, som sedan dess visat mycket stark
forsiljningstillvixt och efterfragan har 6vertriffat Axis
forvintningar. Axis nitverkskameror innehéller CCD
sensorer frain SONY.

Axis kameraprodukter kan innebdra stora kostnadsbe-
sparingar fér &vervakningsbolagen da dessa &vergér fran
analoga till digitala &vervakningssystem och kan utnyttja
befintliga nitverk, teleledningar och mobiltelefoni nir de
installerar systemen. Pa detta sitt undviks dyra installationer
av separata analoga nitverk fér bildéverféring.

Divisionens kidrnkompetens &r kunnandet om nitverks-
anslutna kameror, nagot som férstirkts under det senaste
verksamhetsiret genom ett internt utvecklat komprime-
ringschip, ARTPEC-1. Detta ar utvecklat f6r hoghastig-
hetskomprimering direkt fran olika bildsensorer (CCD
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eller CMOS) och har inbyggd signal processning, kompri-
mering och dataflédeskontroll. Bilderna blir tillgéingliga
over Internet eller intranet via en vanlig weblésare utan att
nagon extra mjukvara behéver installeras p4 PCn. De nya
kamerorna dr baserade pi Linux som operativsystem och

har en mycket hog palitlighet och flexibilitet.

Kunder
Marknaden f6r Axis kameraprodukter priglas av ett snabbt

vixande anvindande av nitverksbaserade lésningar som
inkluderar rérliga bilder.

Axis digitala nitverkskameror och videoservrar har
hittills riktat sig fraimst mot kunder inom segmentet for
professionell &vervakning. Axis siljer hir sina produkter
genom Bolagets traditionella distributionskanaler genom
de etablerade sikerhetsdistributérerna samt &ven till
OEM-kunder. Viktiga OEM-kunder inom detta omrade
ar Gyyr, Sensormatic och SONY.

IT-segmentet omfattar anvindare som har nytta av rorliga
bilder fér savil privata som professionella #ndamél, till
exempel féretag med intresse av att 8ka attraktionskraften hos
sina web-sidor genom att visa rorliga bilder och fére-
tag/privatpersoner med behov av och enklare 6vervaknings-
system. Ett exempel pd en existerande anvindarkategori for
Axis nitverkskameror 4r de s.k. "kameraportalerna” som er-
bjuder live-bilder frén olika platser i virlden som 4r av intresse

for manga anvindare pé nitet. Sajterna lockar dérigenom till
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sig Internettrafik och kan utnyttja detta i kommersiella syften,
till exempel annonsfsrsiljning och e-handel. En av de stérsta

kameraportalerna pa Internet &r Earthcam.com.

Marknadsoversikt
Professionell sikerhet och 6vervakning.

De faktorer inom &vervakningsbranschen som enligt Axis

bedémning frimst kommer att driva marknaden for

videoservrar och digitala nitverkskameror 4r féljande:

* Teknologiskifte frén analoga till digitala system.

* Hogre krav pa sikerhet i samhillet och dirmed 6kande
behov av sikerhetslésningar.

* Effektivisering av atgirdsprioritering genom méjlighet
till visuell bekriftelse av larmsituationer, med kostnads-
besparingar som f6ljd.

* Hogre éatkomlighet fér bredare kundkrets p.g.a. ligre
kostnader for sikerhetssystem.

Frost&Sullivan (April 2000) hivdarien rapport att USA-

marknaden fér videoserversystem och -mjukvara snabbt

vixer till ett lukrativt omréde fér aktiva aktdrer pa
marknaden. Efterfragan for hégkvalitativvideo fér ett antal
olika applikationsomraden, t.ex. Internet och broad-
casting, utgér grunden fér ett media-skifte som borgar for
att tillvixten for Videoservrar fortsitter. Tillverkare som
kan tillhandahalla siker tillgdng till streaming (r(’jrlig)—
video och samtidigt erbjuda flexibla och skalbara system far

tilltriade till vad som kan bli en multi-miljard marknad.
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Frost & Sullivan uppskattade 1998 den totala férsilj-
"branded CCTV”-
l8sningar i Europa till cirka 600 000 enheter, till ett virde

ningen av videokameror inom
av cirka 188 miljoner dollar, med en érlig 6kning om cirka
30 procent. Enligt rapporten "1999 Report on The
Closed-Circuit Television Market” (J.P. Freeman, USA)
kommer den amerikanska CCTV marknaden att dubbleras
fran ett virde av 1,3 miljarder dollar 1998 till 2,5 miljarder
dollar 4r 2004. Branschen férvintas vixa med II-13
procent per ar p.g.a. introduktionen av digital teknologi,

okad

professionella sikerhetslésningar samt sjunkande priser

efterfrﬁgan, Internet, applikationer for icke-
for sikerhetssystem. I Asien beddémer den asiatiska
branschtidskriften Security Information marknaden ar
1999 till cirka I50 00O enheter, motsvarande ett virde av

cirka 50 miljoner dollar.

IT-applikationer
Med 6kad Internetanslutning i foretag savil som i privata hem,
stimuleras behovet av att forstirka informationsinnehallet pa
Internet med hjilp av rérliga bilder. Axis teknologi méjliggér
en enkel 16sning pa problem som har sin grund i behovet av att
vara nirvarande pé platser och i situationer dir det tidigare
varit ekonomiskt eller praktiskt omojligt att ha personlig
nirvaro eller traditionella kameror monterade.

Faktorer som driver marknaden for IT-applikationer

inkluderar:

AXIs COMMUNICATIONS

AXIS 2100 Network Camera

* Utbyggnad av bredband méjliggér éverféring av stérre
informationsméngder.

* Existerande och nya typer av Internetoperatérer som till-
handahaller bredband har behov av att
inkomstgenererande (bildbaserade)

service som mervirde till erbjudandet om Internet-

erbjuda
applikationer och

uppkoppling (t.ex. danska Sonofon och belgiska Belgacom) .
* Utvecklingen av applikationsomraden dir rorliga bilder
forstirker 6vrigt informationsinnehall pa Internet/intranet.
* E-handel,
* Féretagsinformation éver Intranet/Extranet
* Bildéverféring inom turism (t.ex. www.karlskronalive.se),
public service (t.ex. highwaynet.com), sjukvérd, och
andra vertikala marknader
Enligt IDC (1997) okar efterfragan pa s& kallade
Webkameror globalt frain 600 000 enheter ar 1997 till 9,2
2002. Den Web-

kameramarknadens virde férvintas verstiga 654 miljoner

millioner enheter Ar globala
dollar 4r 2003. Axis bedémning 4r att en del av denna
marknad kan éppnas for Bolagets produkter genom att
Web-kameror som kréver anslutning via PC substitueras av

direktanslutna nitverkskameror.

Konkurrens och marknadsposition
Det ar viktigt att gora atskillnad pa digitala nétverkskameror
av Axis typ och de s& kallade "web-" eller "PC-kameror".

Skillnaderna #r stora bade i prestanda och funktionalitet.
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Medan en webkamera ansluts till en PC, vilket begrinsar
savil o6verforingskapaciteten och uppkopplingsbarheten
mot Internet-/intranet, kan en nitverkskamera anslutas

direkt bandbredden/over-

foringshastigheten i nitverken sitter grinsen for den

till nitverket och endast
bildkvalitet som uppnaés. Priset per enhet fé6r webkameror
ar ligre 4n for en nétverkskamera men da de kriver en PC i
nira anslutning blir helhetslésningen normalt dyrare,
omstindligare och mindre tillférlitlig. De stérsta till-
verkarna av webkameror dr Logitech och Intel.

Axis bedémer att det idag inte finns négra andra
l8sningar som kan konkurrera med Bolagets digitala
nitverkskameror i varken pris- eller kvalitetshinseende for
dverféring av rérliga bilder éver Internet.

Det finns fér nirvarande en tillverkare av liknande
produkter i Europa, Tysklandsbaserade VCS, och ett
mindre antal lokala aktérer i Korea och Japan. Axis
beddmer att dessa aktorer for narvarande saknar etablerade
organisationer f6r global marknadsféring och férsiljning.

Konkurrenterna pa marknaden fér videoservrar ar fler,
fraimst frén féretag med traditionella analoga CCTV-
18sningar, som Panasonic och Philips. Axis har etablerat en
stark position bland OEM-kunderna och sikerhets-
foretagen. Denna kundgrupp 4r betydligt mindre pris-

kinslig 4n slutanvindarna av nitverkskameror.

Videokameror

AXIS 2400
Videoserver

Framtidsutsikter
Baserat pd den mycket snabba tillvixten i utbyggnaden av

och tillgingligheten till allt snabbare nitverk och
nitverksbaserade tjinster, ir Axis framtidsutsikter for
Camera-divisionen mycket positiva. Tjinster baserade pa
lagring och &verféring av bilder visar idag en mycket stark
tillvixttakt, vilket fér Axis redan visat sig i divisionens
tillvixttakt. Forfragningar kring Camera-divisionens

breda

organisationer och privatpersoner i alla delar av virlden,

produkter kommer frén mycket kretsar av
vilket understryker den stora marknadspotential som
Internetbaserade tjinster utgdér. Axis bedémning 4r att
tillvixten pa denna marknad kommer att accelerera under
de nirmaste 4ren. Denna uppfattning delas av Interna-
tionella marknadsundersékningsforetag, t.ex. Frost &
Sullivan och IDC, som 4ven de férutspar en mycket stark
tillvixt under kommande 4ar. Axis ser den digitala
nitverkskameran som en potentiell hégvolymprodukt pa
en marknad diar konkurrensen forvintas tillta. Axis har
genom sitt nitverkskunnande, ledande teknologi och

starka forsiljningskanaler en bra position f6r framtiden.

AXIS
StorPoint
NAS

Internet/intranet

AXIS 2100
Network Camera

Kameraévervakning via Internet majliggors genom Axis videoservrar och ndtverkskameror
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Ax1s COMMUNICATIONS

Produkter

Axis Storage-produkter mojliggér anslutning av CD-/DVD-
skivor (d.v.s. optiskt lagring) eller harddiskar (d.v.s.
magnetisk lagring) direkt till ett nitverk. Hirigenom

mojliggérs enklare och effektivare dtkomst samt lagring av
information fran/till dessa lagringsmedia fér samtliga
anvindare i nitverket jimfért med att anvinda generella
fileservrar i ménga applikationer och miljéer. Axis produkt
avlastar darmed ett nitverks &vriga servrar och frigér
prestanda fér évriga applikationer i nitverket. I likhet med
dvriga servrar i Axis sortiment #r Storage-divisionens
produkter multi-protokollbaserade och innehaller den
egenutvecklade ETRAX-kretsen, egenskaper som ger
flexibilitet med avseende pa nitverksmiljé samt synergier i
utveckling och tillverkning av mjuk- och hardvara. NAS
definieras som en server som har som enda uppgift att
mojligdra atkomst till gemensamt lagringsutrymme/infor-
mation for alla anvindare pa ett nétverk, och som 4r obero-
ende av de traditionella nitverksservrarna.

CD-servrar

StorPoint CD #4r en server som mojliggér gemensam
atkomst av information frain CD-/DVD-media i ett nitverk.
Servern ansluter s.k. CD-/DVD-torn, med ett antal CD-
enheter, direkt till nitverket, vilket gér det enkelt for
anvindarna att utnyttja information som levereras pa dessa
media. Exempel pad sddan information é&r artikellistor,
referenslitteratur, manualer, programvara etc.

Den senaste modellen av Axis optiska NAS-produkt,
StorPoint CD E100, gér det mojligt att enkelt skriva till
CD-R skivor i ett nitverk, vilket ger Axis en produkt fér
marknaden fér back-up- och arkiveringsapplikationer.

Axis CD-servrar ingar i de flesta av de nitverkskopplade
CD-/DVD-torn som siljs pa varldsmarknaden.
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Haérddiskservrar
Harddiskservern StorPoint NAS hér till kategorien
hérddiskservrar och bygger pid samma teknik som CD-

servern. Den huvudsakliga skillnaden hos slutanvindaren
ar att CD-/DVD-stationen har ersatts med en harddisk.
Harddiskservern méjliggor att pa ett enkelt sitt 6ka till-
gingligt hirddiskutrymme fér anvindarna i ett nitverk.
Den traditionella natverksservern (till exempel en NT-
server) avlastas fran fildelningsfunktionen och dess
kapacitet kan pa s sitt frigéras till andra applikationer,

vilket minskar risken fér driftstopp.

Kunder

De traditionellt stérsta grupperna av slutanvindare av Axis
CD/DVD-servrar inkluderar skolor, universitet, biblio-
tek, sjukhus, offentlig férvaltning och traditionell tillverk-

ningsindustri. CD/DVD-servrarna siljs frimst genom
storre IT-distributérer och néar slutanvindare via aterfor-
siljare.

Forsiljningskanalen fér Storage-divisionens harddisk-
servrar ir huvudsakligen ledande tillverkare av lagrings-
system, till vilka Axis siljer paA OEM-basis.

Axis har tecknat ett avtal med den amerikanska hard-
disktillverkaren Seagate fér utveckling av en ny hérd-
diskserver. Seagate, som ir den virldsledande tillverkaren
av hérddiskar, valde Axis som partner p.g.a. Bolagets
konkurrenskraftiga kombination av kompetens inom

utveckling av mjukvara och integrerade ASIC-16sningar.

Marknadsoversikt
NAS i&r ett mycket vitt begrepp som idag ticker produkter
alltifrén enstaka nitverkskopplade hérddiskar (NAD) till
stora nitverkskopplade lagringssystem med upp till 100
diskar samt optiska CD/DVD -servrar.

Enligt IDC (1999) beriknas virdet pa den totala NAS-
marknaden vixa med 54 procent (CAGR) per ar under
perioden 1999—2003. P4 grund av bl.a. behovet av stindigt

tillganglig data samt den 6kade efterfragan av datasikerhet
inom nitverket har NAS Network Attached Storage-

begreppet har vunnit positivt gensvar fran marknaden.
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CD-servermarknaden

Den globala marknaden fér CD-torn uppgick 1999 till
368 MUSD (Dataquest, 1999). Den totala 16sningen (dar
Axis produkter ingir som ett delsystem) blir alltmer
slutkundsanpassad. CD/DVD-servern gar fran en dyr,
teknikbaserad 1ésning till ett enkelt, prisattraktivt sitt att
dela information.

CD/DVD-servern ar fortfarande relativt okind. En avde
viktigaste férutsittningarna for tillvixt 4r en fortsatt fram-
gangsrik utbildning av slutanvindarna som &kar medvet-
enheten om dessa 16sningar. Axis har som marknadsledare
en styrkeposition att utnyttja i detta ssmmanhang.

Harddiskservermarknaden

De viktigaste underliggande drivande faktorerna for
dels
utvecklingen av stérre bandbredd i uppkoppling mot

marknadstillvixten  f6r  hérddiskutrymme  ir
Internet, dels férvintan om 6kat utbud och efterfragan pa
tjanster med stort informationsinnehéll som kréver lagring
av stora datamingder, till exempel musik och video.

En viktig utmaning f6r tillverkare och férsiljare av hard-
diskprodukter dr att kunna erbjuda littanvinda 16sningar
med anpassad funktionalitet, till ett pris som #r tillréckligt
attraktivt for att etablera sig pa hégvolymmarknader. Till dessa
riknas nya och mindre foretag, arbetsgrupper inom stérre
foretag, distansarbetande samt privatpersoner med behov av
okat datalagringsutrymme i hemmet.

Konkurrenssituation
Baserat pd oberoende marknadsanalyser och egna bedém-

ningar uppskattar Axis att Bolagets marknadsandel inom CD-
serversegmentet 4r hégre 4n 60 procent. Ovriga storre aktor-
er pd marknaden #r t.ex. Allion, Microtest och Procom.

P34 harddiskserver-marknaden Aaterfinns flera storre
server- och harddisktillverkare som #r konkurrenter till
Axis, men som samtidigt utgér potentiella partners, t.ex.
Hewlett Packard, Maxtor och Quantum. Férutom dessa
finns ett storre antal mindre aktérer som Cobalt, CrosStor
och Procom.

Axis férméiga att bygga sma, anvindarvinliga och
kostnadseffektiva lésningar samt produkternas multi-
protokollstéd, utgdr styrkefaktorer gentemot konkur-
rerande tillverkare och produkter pad marknaden.

Framtidsutsikter
Under rikenskapsaret 1999/2000 paverkades divisionens

forsiljning negativt av vad Axis bedémer vara tillfilliga
problem i distributionskanalerna. Axis bedémer att den
befintliga verksamheten inom CD/DVD-servermarknaden
har en fortsatt tillvixtpotential. Vidare har Axis genom sin
teknologibas en méjlighet att utvidga produktsortimentet
med produkter f6r NAS-marknaden.
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Bakgrund
Dagens mobiltelefonisystem #r optimerade foér taltrafik
och erbjuder endast langsam datatrafik (max 14 kbit/s).

Bredbandsaccess till Internet och e-post finns
huvudsakligen i hemmet eller pa kontoret. Om den mobila
trafiken och framtida tradlésa tjinster enbart gar via de
rikstickande licensierade mobila niten anser Axis att det
finns risker att systemen inte kommer att kunna méta
efterfragan vad avser kapacitet och bandbredd vilket skulle
leda till héga kostnader fér anvindaren.

Ovanstaende begrinsningar 4r emellertid en méjlighet
for andra lésningar f6r trddlés datadverféring for att
tillhandahélla mobil access till Internet eller intranet. En
méjlighet 4r att nya lokala mobiloperatérer med hjilp av
alternativ tradlss accessteknik erbjuder dessa tjanster i s.k.
"hot spots” eller lokala mobilnit. Lokala mobilnit, som
ansluts till en infrastruktur av TCP/IP-baserade nitverk,
forvintas av Axis utgéra ett komplement som avlastar de
licensierade mobilniten, t.ex. GSM och UMTS. Lokala
nit férvintas etableras i miljder med ménga anviindare for
att erbjuda tréddlésa bredbandstjinster och telefoni till
ligre kostnader 4n i de licensierade niten. Vidare kan
lokala mobilnit ge helt nya méjligheter till lokalt och
personligt anpassat informations- och tjinsteinnehall,
vilket av Axis forvintas bidra till en snabb tillvixt av lokala
mobilnit.

Bluetooth wireless technology, 802.11 och HiperLAN/2
ir exempel pd alternativa, kortrickviddiga accesstekniker
som erbjuder héga 6éverféringshastigheter (de senare upp
till 54 Mbit/s) och 4r baserade pa &ppna standards. Dessa
tekniker opererar pa frekvensband som ir olicensierade, till
skillnad frén dagens mobilnit och framtida 3G-nit. Denna
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Bluetooth Access Point, introducerad av Axis i maj 2000.

kombination av tekniker och olicensierade

oppna
frekvensband mojliggér savil snabbare som billigare nit-
utbyggnad och diarmed ligre priser fér slutanvindarna.

Axis forutser att nitverk baserade pé olicensierade
frekvensband kommer att skapa helt nya mobilnit-
strukturer som kompletterar dagens och framtida mobil-
nit. Mobila terminaler som t.ex. mobiltelefoner, PDA:er
och lap-tops kommer att ge mobil tillging till tjanster pa
ett sitt som idag endast &r tillgingligt frin en fast
uppkopplad, Internet-ansluten PC.

Verksamhetsoversikt
Axis Iosning
Axis systemlésningar kommer att bestd dels av LAN-

anslutna accesspunkter dels en system- och applikations-
plattform fér systemens “intelligens” ("Mobile Internet
Server”) vilka tillsammans krivs for att bygga dessa tradlésa

nitverk och tjanster.

Produkter

Accesspunkter
Mobile Internets férsta produkt, Bluetooth Access Point,
som avses levereras vid A&rsskiftet 2000/2001,

accesspunkt som ansluts till ett Ethernet LAN och med

ar en

Bluetooth-teknologi ger stod for bade telefoni- och

datatjanster. Bluetooth Access Point har en &6ver-
foringskapacitet pa upp till 723/57 kbps for in- respektive
ut-trafik, alternativt 434 kbps fér bade in- och ut-trafik,
och kan simultant ansluta upp till 7 dataanvéndare eller
upp till 3 réstanvindare. Produkten har en inbyggd gateway
for Internet-telefoni. Denna accesspunkt 4r liksom 6vriga

nyutvecklade Axis-produkter baserad pé Axis Linux-

baserade ThinServer-teknologi som utnyttjar den senaste
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versionen av Bolagets integrerade "system on a chip”-krets.
Bolaget bedémer sig vara férst i virlden med prototyper av
denna typ av produkt baserad pad Bluetooth wireless
technology. Axis planerar att vidareutveckla Bluetooth
Access Point och expandera utbudet till en produktfamilj
baserad #dven pa andra radioteknologier med héogre
som 802.11a och HiperLAN/2.
teknologier beridknas finnas tillgingliga p& marknaden

prestanda, Dessa

under andra halvaret 2001 respektive under 2002.

Systemplattform

Nista steg i Axis produktprogram avses vara AXIS "Mobile
Internet Server”, en system- och applikationsplattform
som innehaller nédvindiga funktioner fér att hantera ett
lokalt mobilnit med data- och telefonitjénster.

Programvaran erbjuder en rad viktiga funktioner i ett
operatérsnit; behérighetskontroll, sikerhet, mobilitet och
debitering.

AXIS Mobile Internet Server avses finnas i olika versioner
for att tillmétesgé kraven fran sévil mindre féretag med nagra
tiotal anvéindare till operatdrer med tusentals anvindare. Den
forsta versionen beriknas lanseras under 2001.

Axis system baseras genomgéende pa éppna standarder
for att sikerstilla laga kostnader och interoperabilitet med

andra leverantorer.

Affirsmodell
Direkt affirsutveckling bedrivs mot operatérskunder, t.ex.
telekomforetag, ISP:er, ASP:er och andra nya aktérer som
etablerar operatdrsverksamhet. Partnerskap avses etableras med
systemintegratérer som skriddarsyr 16sningar fér t.ex. handel,
hotell och flygplatser. Axis kan dven utnyttja Bolagets etablerade
distributionskanaler samt positionen p4 OEM-marknaden for
forsdljning av accesspunkter och systemmjukvara.

skall

forsiljning av system och accesspunkter,

Divisionens intikter primirt komma frén
samt licens-
intikter frdn operatdrskunder. Accesspunkterna har ett
pris per enhet och antalet som beh&vs hos en operatér 4r
beroende av den yta som ska tickas samt behovet av
trafikkapacitet. Serverprogrammen har ett grundpris for
en baskonfiguration som stéder ett mindre antal
anvindare. Systemet kan sedan uppgraderas med stéd for

flera anviindare, vilket debiteras per anviindare.

Partnerskap

Axis Mobile Internet har etablerat viktiga samarbetsavtal for
forsiljning och utveckling. Ramavtal fér samutveckling av
produkter och tjinster har tecknats med Telia, den stérsta
telekomoperatdren i Skandinavien. Ett forsta kontrakt har
tecknats avseende leverans av prototypenheter av Bluetooth
Access Point till en icke namngiven "Bluetooth Internet

Service Provider” i USA, med planerad leverans i maj

AxIs COMMUNICATIONS
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Den mobila evolutionen

MosBi INTERNET DivisoN

Idag Imorgon

Fa globala mobilnit Fa globala mobilnit

«" Flertal lokala mobilnit

—Tal
— Ldghastighetsdata

2000. Partnerskaps- och samarbetsdiskussioner f6rs aktivt
med ledande aktérer p4 marknaden.

Organisation

Axis affirsomrdde Mobile Internet planerar att expandera
till mer 4n 50 anstillda under 2000 fran nuvarande 20.
Bolaget har attraherat affirsutvecklare och personer med
teknisk kompetens och erfarenhet frén bl.a. Ericsson, SUN
Microsystems och Sonera. Affirsutvecklingspersonal finns i
Lund, Stockholm, Silicon Valley, USA och i "Multimedia
Super Corridor”, Malaysia. Det utvecklingscenter som idag
finns i Lund kommer att férstirkas och kompletteras med en
motsvarande enhet i Stockholm.

. roaming mellan
globala och
lokala nat

Langsiktigt
Fa globala mobilnit
%5 Manga lokala mobilniit

&Y Samverkan och

~Tal —Tal
— Ldghastighetsdata — Medelhghastighetsdata
— Hoghastighetsdata — Haoghastighetsdata

forsta 16sningarna f6r mobiltelefoner, PDA:er och lap-
tops férvintas finnas p4 marknaden under andra halvaret
2000.

Vidare férutser Micrologic Research, i rapporten "Wire-
less2000", att férsiljningen av Wireless LAN (t.ex. 802.11 och
HiperLAN/2) kommer att vixa med 75,9 procent (CAGR)
mellan 2000 och 2004 till cirka 5,5 miljarder dollar.

Potentiella kunder

Det finns ett flertal potentiella kundsegment for
affirsromradet Mobile Internet, inkluderande nya "mobile
Internet”-operatérer som i snabb takt etablerar sig pa
marknaden, etablerade ISP:er och telekomoperatérer,

fastighetsférvaltare samt Axis befintliga kundgrupper i form

Marknadsoversikt avstora och medelstora foretag.
Analysforetaget IDC (2000) forutspar att det kommer att De nya savil som de etablerade operatérerna ser affirs-
finnas 6ver 450 miljoner tradlésa terminaler baserade pA  méjligheter i att kunna erbjuda tradlésa data- och
Bluetooth wireless technology pad marknaden ar 2004. De taltjinster till sina kunder.
Prognosticerade leveranser av terminaler baserade pa Prognosticerad global férsiljning av
Bluetooth wireless technology Wireless LAN-utrustning
Antal Mst MUSD
500 6 000
400 -
4500 -
300 — —
3 000 - -
200 — — -
1 500 - - -
oo ——————— — — — -
]} ol 02 03 04 00 ol 02 03 04
Kalla:IDC, 2000 Kalla: Micrologic Research, 2000
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En tankbar tillampning — flygplatsen:

Nir flygplatsens lokala mobilnit identifierar
anvindarens mobila terminal kan operatéren pa
anvindarens display presentera vid vilken gate
anviandaren ska checka in, den aktuella vintetiden
for att checka in samt information om eventuell
flygférsening och tiden f6r berdknad ankomst till
destinationen. Annan information som kan géras
tillganglig 4r erbjudanden i taxfree-butiken kom-
binerat med reklam fran ndgon produktleve-
rantor. Via den mobila terminalen kan anvand-
aren erbjudas bredbandsuppkoppling samt
mojlighet att ringa via flygplatsens telenit till en
lagre kostnad 4n den normala mobilteletaxan. Vid
ankomst ges information om vilket bagageband
viskorna kommer pa. Under vintan pé bagaget
finns majlighet att boka taxi, hotell eller nagon
annan flygplatsrelaterad tjanst via den mobila
terminalen.

Liknande méjligheter kommer att kunna
erbjudas pé andra platser som t.ex. tgstationer,
hotell och konferenscenter, restauranger och
kaféer, affirscentrum och butiker, universitet,
skolor och bibliotek, samt i kontors- och

hemmiljser.

Det finns redan idag exempel pa en ny typ av operatérer
som sitter upp lokala mobilnit pa flygplatser och hotell for
att erbjuda affirsresenirer mobil Internetaccess, t.ex. Telia
HomeRun och Scandic/Nokia/Wirelessbolaget i Sverige
samt t.ex. Mobilestar i USA. Axis ser detta som en bekriftelse

péa behovet av Bolagets 16sningar f6r lokala mobilnit.

Konkurrenssituation

Konkurrenter

Marknadens initiala fokus har varit p4 mobila Internet-
tjanster anpassade till mobilteleniten, t.ex. WAP. Allt

eftersom marknaden foér lokala olicensierade mobilsystem
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med hégre éverforingskapacitet utvecklas, férvintar sig Axis
konkurrens frén aktérer inom i huvudsak féljande kategorier:
I. Traditionella LAN-leverantérer som kompletterar sina

produkter med trddlésa accesslésningar, t.ex. 3Com,

Cisco, Intel och TDK.

2. Infrastrukturleverantérer fér mobiltelefoni som

LAN-

teknologi, t.ex. Ericsson, Lucent, Nokia och Siemens.

kompletterar sitt sortiment med tradlss

Axis marknadsposition

Axis bedémer sig ha ett flertal generella styrkor gentemot sa-
vil nya som etablerade konkurrenter inom lokala tradlésa
nitverk.

Bolagets linga erfarenhet och tekniska kompetens for
byggande av nitverksprodukter, med t.ex. egen optimerad
ASIC och Embedded Linux, har skapat en effektiv
utvecklings- och produktionsprocess. Detta djupa nitverks-
kunnandet har ocksa bidragit till en tidig insikt om de nya
affirsméjligheterna inom Mobile Internet, vilket borde ge
Bolaget en férdel i att vara tidigt pA marknaden.

Vidare utgér Axis etablerade globala férsiljnings- och
distributionsorganisation en styrka som skapar férutsittningar
fér snabba och breda produktlanseringar, samt kunskap om
lokala marknadsférhallanden och affirsméjligheter.

Samarbeten med SUN Microsystems avseende Jini samt
status som invald "associate” i Bluetooth Special Interest
Group och styrelsemedlem i industrigruppen fér
Universal Plug and Play (initierat av Microsoft), ger
Bolaget tidig tillgdng till, och mé&jlighet att paverka, nya
teknologitrender  och  standarder.  Detta  skapar
konkurrensférdelar genom att Axis kan vara tidigt pa
marknaden med l6sningar som ger ékat kundvirde.

Axis har attraherat kompletterande nyckelkompetens
inom radioteknologi och mobila system, till stor del tack
vare Bolaget namn och rykte inom branschen samt dess

geografiska placering i Skandinavien.

Framtidsutsikter

Marknaden fér Mobile Internet-divisionens produkter 4r

dnnu relativt ung varfér det dr svart att forutse sévil
marknadens struktur som utvecklingstakt. Axis &r positivt
instéllt till marknaden och dess utvecklingspotential och
bedémer att marknadspotentialen fér Mobile Internet-
divisionens l6sningar 4r stor, men svar att kvantifiera. Axis
styrelse bedémer Bolaget vara vil positionerat foér att
utveckla en stark position pad denna nya marknad. Mobile
Internet-divisionens verksamhet forvintas komma att
utgdra en visentlig andel av Axis totala omsittning inom

° °
nagraar.
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Bakgrund

Axis ThinServer-teknologi dr en optimerad design som

integrerar mjuk- och hirdvara med ett Web-baserat admi-
nistrationssystem. Thinserver-teknologin har ett &ppet
och kompatibelt grinssnitt vilket gér att den kan appli-
ceras i samtliga nitverksmiljéer.

Kiarnan i ThinServer-teknologin &r Axis egen-
utvecklade integrerade kretsar, s.k. Application Specific
Integrated Circuit (ASIC). I dagens design anvinds Axis
ETRAX-krets vilken innehéller en g32-bitars RISC-
processor (risk reduced instruction set computer), ett
flertal nitverksgrinssnitt samt andra grinssnitt for
anslutning till kringutrustning, bl.a. skrivare, scanners,

CD-ROM-lisare och nitverkskameror.

Kretsteknologi

Forsta ETRAX kretsen (ETRAX 1) lanserades 1993 och var
dé virldens férsta RISC-processor med inbyggda nétverks-

grinssnitt (Ethernet och Token Ring) pi samma chip.
Utvecklingen startades 1992.

Axis har de senaste aret investerat stora belopp i
utvecklingen av Bolagets femte generation av s.k. system-on-
a-chip-lésningar for att ansluta periferienheter till nitverk,
ETRAX 100. Kretsen ir enkel att anviinda och ger mycket
hoég nitverksprestanda till en lag kostnad. Dessutom har
plattformen utvecklats genom att operativsystemet Linux
anpassats till kretsen, vilket éppnar nya méjligheter for
teknikutveckling. ETRAX 100 utvecklades fér 0.35pm
ASIC-teknologi med det basta pris/prestandaférhallande
som finns tillgéingligt idag. Bland dagens tillimpningar kan
namnas nitverksanslutna skrivare, kopiatorer, MFP:er och
lagringsmedia. ETRAX 100 sitter idag i {flertalet
nyutvecklade produkter inom Axis och efterfrigas alltmer av
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produktutvecklare dven utanfér Axis. Totalt har mer 4n en
miljon kretsar frain ETRAX-familjen levererats.

Framtida generationer i ETRAX-familjen kommer att
ges en #nnu mer flexibel inre arkitektur, bl.a. foér att
forbittra méjligheterna att képa, silja och byta funktions-
block med andra féretag. Dessutom innebér anvindningen
av teknologi med allt mindre dimensioner att det kommer
att finnas utrymme fér &tskilligt mer minne péa sjilva
chippet. Framtida kretsar kommer dnnu tydligare att géra
skil f6r bendmningen system-on-a-chip.

Produkter och tjinster
Axis produkter 4r inbyggda system (embedded systems), dar

savil hardvara som mjukvara 4r optimerad fér produktens
funktion. Tidigare har mjukvaran fér inbyggda system i
allménhet varit féretagsspecifik, d.v.s. byggd kring
egenutvecklade komponenter. Under det senaste dren har
intresset f6r det dppna operativsystemet Linux skapat nya
mojligheter. Axis har i sin senaste teknikplattform optimerat
Linux fér sina inbyggda system, s.k. embedded Linux.

Axis teknikplattform bestar primirt av ETRAX-kretsen till-
sammans med embedded Linux och tillhérande applikationer.
Férsiljningen riktar sig till sdvil externa kunder som de &vriga
produktdivisionerna pd Axis. Den 6ppna arkitekturen gér det
méjligt f6r partners och kunder att bygga systemlésningar pa
plattformen vilket stimulerar utvecklingen av nya produktlinjer
inom ramen for Axis vision om nitverksanslutning av "allting,

var som helst och nir som helst”.

Marknad

Axis har identifierat ett 6kande externt intresse fér Bolagets

teknikplattform och har dirfér beslutat att pdbérja extern
forsiljning av denna, utéver den férsiljning som sker da
plattformen ingar i Axis produkter och systemlésningar.
Genom en dedicerad web-site for utvecklingsplattformen,
http://developer.axis.com, har Axis under det senaste
verksamhetsaret skapat initiala kundkontakter, vilka fér
nirvarande analyseras och bearbetas.

Konkurrentsituation
Genom egenutvecklad kretsteknologi och Bolagets Linux-

kompetens fér embedded system har Axis skapat ett for-
spréng pd marknaden. Axis tidiga fokus pd embedded
Linux ger ett férsprang dven pa applikationsutvecklingen

genom en ppen systemlésning.

Den storsta konkurrensen fér Axis teknologiférsiljning
ar leverantdrer av standard microprocessorer, mer spe-
cialiserade kretsar och leverantorer av kretsar for nitverks-
grinssnitt samt leverantérer av traditionella realtids-
operativsystem. Ett exempel pé féretag i denna bransch ar
NETsilicon Inc. En ny kategori méjliga partners eller
konkurrenter 4r féretag som specialiserar sig pé att leverera
systemlésningar f6r embedded Linux. Bolagets bedémning
ar dock att Axis genom en kostnadseffektiv totallssning och
omfattande inom

kompetens nitverksanslutning  av

periferienheter har en stark position pa marknaden.

Framtidsutsikter
Behovet av att nitverksansluta allt fler produkter inom savil

konsumentomradet som inom industrin &kar stindigt. De
vixande kraven pa time-to-market gér att utvecklingen av
nitverksanslutning maste bygga pé firdiga teknikplattformar
som applikationsanpassas. Genom att Axis teknologi och nit-
verkskunnande byggs in i en 8ppen plattform kan tillverkare
utan denna kompetens snabbt integrera sina produkter i
nitverkslsningar. Axis 6ppna systemlésning gér det mycket
enkelt att anpassa produkterna efter kundens specifika behov.

En kostnadseffektiv teknikplattform bygger pa hég-
integrerade system-on-a-chip-lésningar i kombination med
en 6ppen programvaruarkitektur. Viktiga framgéngsfaktorer
hir 4r en aggressiv utveckling av nya kretslésningar och
formagan att paverka och snabbt implementera nya nitverks-
standarder och protokoll.

Axis ETRAX-krets med embedded Linux.
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KONCERNFUNKTIONER

Forskning och utveckling

Genom koncernfunktionen Research & Core Technology

sakerstiller Axis sin position som ett hégteknologiskt
foretag. Funktionen har ett forskningsperspektiv p4 2—5 ar
med syfte att stédja befintlig
och

produktomréden samt sikerstilla tekniskt kunnande om

langsiktigheten hos

produktutveckling identifiera nya, framtida
kommande teknologier och tillimpningar.

Arbetet inom Research & Core Technology bedrivs savil
internt som externt. Det interna arbetet sikerstiller en
langsiktig kompetens- och teknologiutveckling inom
foretaget medan det externa arbetet syftar till att
positionera Axis pa forskararenan. Genom samarbete med

och

teknologifora, sdsom Associate member of Bluetooth

universitet forskningscentra samt nirvaro i
Special Interest Group, Universal Plug and Play Forum,
Jini Community, Internet Engineering Task Force,
HiperLAN/2 Global Forum, Ericsson Developer Alliance
Program och Salutation Consortium, péverkar Axis
kommande teknologier och far viktiga influenser till
framtida produktutveckling, samt &r tidigt ute med

tillimpning och utveckling av nya teknologier.

Patent- och immaterialrdttsstrategi
Axis har i dagslidget 29 unika patentansékningar inlimnade.
Ytterligare atta #r under utarbetande fér nirvarande,
inkluderande tre provisoriska ansékningar i USA. Bolaget
limnar in patentansékningar primirt i Sverige och USA.
Beroende pa uppfinningens karaktir och eventuella
tillimpningsomréade, savil geografiskt som tekniskt, avgérs
om en s.k. PCT-anso6kan (ytterligare 105 linder) skall nyttjas.
Patentansékningarna innefattar framférallt teknikomraden
rorande nitverkskommunikation, kretskonstruktion, data-
och minneshantering samt lagring och distribution av dessa.
Kameradivisionen genererar en stor m'zingd intressanta
idéer inom omrédet bildbehandling, vilka dven leder till
patentansdkningar. Den nybildade divisionen Mobile
Internet har fér nérvarande en ménsteransékan inlamnad.
Dirutéver kommer cirka tre patentansékningar inom
tillimpningsomriddena Bluetooth wireless technology och

nitverkskommunikation att genereras den narmaste tiden.

AXIs COMMUNICATIONS

Axis ”ease-of-use”-profil

Axis har medvetet satsat pé litthanterlighet och plug & play
for sina produkter under de fem senaste aren. Detta har
lett till ett hogkvalitativt enhetligt webbgrinssnitt i Axis alla
produkter och klientverktyg som gér dem enkla att
installera, konfigurera och anvinda. For att kunna bygga
verkligt anvindbara produkter har Axis samarbetat aktivt
med standardiseringsorgan och stérre branschpartners for
att lyfta fram nitverksanslutning genom “plug & play”
mellan PC
satsningar har medfort att Axis ingatt viktiga samarbetsavtal

Novell och SUN

och nitverksansluten utrustning. Dessa

med foretag som Microsoft,
Microsystems.

Redan pa tidigt stadium var Axis ett av de fa foretag som
anammade SUN Microsystems Jini-teknik som ger
automatisk nitverksanslutning mellan nitverksenheter.

Axis deltar dven i Universal Plug & Play Forum och dess
styrkommitté, som grundades och drivs av Microsoft. I
forumet definieras och standardiseras den "plug & play”-
teknologi som kommer att integrera nitverksenheter med
Microsofts operativsystem Windows. Detta gér det mycket
enkelt for vem som helst att anvinda dagens nitverks-
enheter och den mingd andra enheter som kommer att
kunna kopplas samman i framtidens nitverk i hemmen.

Axis arbetar ocksid aktivt inom Internet Engineering
Task Force (IETF) foér att definiera och standardisera
Internet-protokoll fér plug & play-anslutning, tradlss
Axis
deltagarna och var bland de férsta att inféra IETF Service

kommunikation och mobilt Internet. ir en av
Location Protocol som gér det mojligt for anvindare att
uppticka tillbehér och tjinster som finns tillgéingliga for
ett lokalt nitverk.

Axis héller for nirvarande pa att implementera dessa
teknologier i en bredd av Bolagets produktfamiljer sam-
tidigt som forskningen inom omradet fortsitter. Nista
utmaning blir att konstruera produkter som 4r anvindbara
och enkla fér gemene man i hemmet, i bilen, pa arbetet
etc. Axis fortsitter darfér att forska inom ett flertal
omréaden, diribland intelligenta periferienheter och

anslutningar f6r "plug & play”-tjénster.
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AXIS

Marknadsféring och forsiljning

Distributionskanaler

Forsiljningen sker dels under Axis eget varumirke till
distributérer (84 procent), dels till s.k. OEM-kunder
(Original Equipment Manufacturer), vilka koéper i
varierande grad firdigférpackad teknologi som de i sin tur
integrerar i sina egna produkter eller siljer under eget
varumirke (16 procent). Exempel pa det senare ir
skrivartillverkare som integrerar skrivarserverlésningar
fran Axis i sina skrivare, eller leverantorer av sikerhets-
utrustning, som under eget namn siljer Axis kamera-
serverteknologi som en del av sina totallésningar for fore-
tagsévervakning. Savil forsiljningen via distributérer som

genom OEM-kunder har virldsmarknaden som bas, och
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Axis har férdelar framfér ménga av sina konkurrenter
genom sin sedan linge etablerade internationella nirvaro
och erfarenhet.

Medan forsiljningen till OEM-kunder sker utan
mellanhinder, nas de kunder som képer produkter med
Axis varumirke via ett utbyggt nitverk av distributérer och
aterforsiljare.

Bolaget har &ven bérjat bearbeta en ny typ av kanal i
form av teleoperatérer, t.ex. Telia, och andra s.k. Internet
Service Providers. Axis férutser en dynamisk utveckling av
Service Providers till att omfatta savil traditionella
operatérer som helt nya typer av nisch-aktérer (darav

samlingsbegreppet "xSP” i figuren ovan).

AX1s COMMUNICATIONS



Forsdljningsorganisation
Bolaget har aktiva férsiljningskanaler i cirka 60 linder, vilka
stods av 20 egna kontor i 15 linder med &ver 140 anstillda
inom férsiljning, marknadsféring och teknisk support.
Distributionsstrukturen bygger p& nira relationer med
savil de ledande lokala IT-distributérerna pa respektive
nationell marknad, som de internationellt dominerande
distributérerna sdsom Ingram Micro, och Tech Data, samt
regionala spelare, exempelvis Azlan i Europa och Softbank
i Japan. Vidare speglar distributionsnitet behovet av olika
typer av distributérer f6r produkter i olika mognadsfaser,
dar s.k. VADs (Value Added Distributors) spelar stor roll i
produktens tidigare skede, medan s.k. BBDs (Broad Base
Distributors) ofta dominerar férsiljningen av produkter
som nitt en mer mogen fas och siljs p4 en massmarknad.
En viktig del i forsiljningsstrukturen utgérs dartill av
aterforsiljarledet. Har aterfinns sdvdl mindre specialiserade
aterforsiljare, som systemintegratérer, s.k. “corporate
resellers” (specialiserade pa storforetagsmarknaden), data-
butiker, katalogféretag och Internetbaserade aterférsiljare
(s.k. "e-tailers”). Den fysiska forsiljningen och leveransen
tillhandahaller

logistik- och kreditfunktionen, men relationer méste 4ven

sker via distributdrerna, som saledes
uppritthallas direkt med &terforsiljarledet, som har stort
inflytande pa slutkundens produktval.

Axis férsiljningskontor pé de lokala marknaderna
fokuserar pa férsiljning, marknadsféring och teknisk
support. Bolaget har genom dessa kontor investerat i att
bygga upp relationer med de olika typer av aterforsiljare
som bearbetar slutkunderna. Viss anpassning av resurserna
sker fér nirvarande baserat pad nya uppfattningar om
geografiska och produktlinjemissiga behov.

Det breda férsiljningsnitverket har varit en starkt
bidragande faktor till att héga marknadsandelar har kunnat
uppnés. Denna struktur utgdér ocksa en viktig tillgang vid
lansering av nya produkter som dirigenom har férutsitt-
ningar att snabbt och kostnadseffektivt né en bred kundbas.

Axis forsiljningsorganisation per den 30 april 2000

Region Antal kontor Antal personer
Amerika 3 44
Europa 8 49
Asien 9 48
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Personal
Axis dr ett kunskapsféretag didr medarbetarna utgér en

strategisk resurs. Bolaget anser sig hittills ha lyckats vil med att
attrahera personal och skapa en framgangsrik arbetsmiljé och
stark foretagskultur. For att bibehalla den positiva andan och
drivkraften som personalen besitter #r det viktigt att Axis
formar engagera och motivera alla medarbetare. Intern-
rekrytering och personalutveckling ér tva viktiga komponenter
i Axis personalpolicy som syftar till att sikerstilla att foretagets
kultur och virderingar lever vidare och stirks. Axis hade 506
anstillda vid utgdngen av verksamhetsaret 1999/2000 (329
foregaende ar), varav éver 20 procent var kvinnor. Bolaget har
cirka 170 anstillda sysselsatta inom forskning och utveckling,
varav cirka 70 procent utgérs av civilingenjérer. Medelaldern
for Bolagets anstillda 4r 33 r.

Rekrytering
For ett teknikintensivt tillvixtféretag som Axis dr nyrekry-
tering av anstillda viktig for att stédja tillvixten och
komplettera med kompetens inom alla omréden. Bolagets
utvecklingstakt och tillvixtmal innebér att antalet nyrekry-
teringar kommer att vara fortsatt hégt under den nirmaste
5-arsperioden. Axis bedriver en aktiv rekryterings-
verksamhet frimst mot Lunds Tekniska Hégskola, varifran
ett 30-tal studenter

arligen bereds mojlighet att

genomféra examensjobb inom ramen fér

Bolagets

utvecklingsverksamhet.

Incitamentsprogram

Axis har infért incitamentsprogram syftande till att
bibehalla och 6ka delaktigheten hos medarbetarna samt
underlidtta nyrekryteringar. De anstillda har i tva
omgéngar erbjudits att férvirva teckningsoptioner, férsta
gangen 1999 och andra gdngen i samband med férestdende
bérsintroduktion. Se vidare avsnittet "Aktiekapital och

dgarforhallanden — Incitamentsprogram”.
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Tillverkning, leverantorer och logistik
Axis bedriver ingen egen elektroniktillverkning. Till-

verkningen av komponenter till Bolagets produkter ar

istiallet "out-sourcad” till ett antal underleverantérer med

kompletterande specialiteter i Sverige, Finland och

Thailand.

Genom detta vill Axis uppna:

* Tillgéng till tillrdcklig tillverkningskapacitet, méjlighet
att snabbt kunna stilla om produktionen efter behov.

* Tillgéng till leverantérer som sinsemellan har special-
kompetens att ticka produkternas olika faser, fran tidiga
prototyptillverkning till kostnadseffektiv massproduktion.

* Riskspridning; Axis skall inte vara f6r stor eller for liten
kund hos nagon enskild leverantér.

* Férhandlingsstyrka i pris- och villkorsfsrhandlingar.

Relationerna med underleverantérer skéts av avdelningen
Operations, som dven spelar en viktig roll i sikerstillandet
av Bolagets tillgdng till rdtt prissatta elektronik-
komponenter pé virldsmarknaden. Axis har byggt upp en
konkurrensférdel genom férmégan att sinka Bolagets
produktionskostnader, vilket bl.a. visas av att dven stora

OEM-kunder effektiva

anlidggningar i allt stérre utstrickning utnyttjar Axis for

med egna tillverknings-
hela produktionen istillet f6r att képa teknologin av Axis
och sjilva hantera tillverkningen.

Operations ansvarar dven for logistikfunktionen, som
tar vid dir elektronikfabrikerna levererar den firdig-
monterade komponenten (kretskortet). Produktflodet
fran kretskortsnivan ar helt kundorderstyrt, vilket innebar
att produkten slutmonteras férst nir kundordern
foreligger. Leverans sker direkt till kund inom 48 timmar
efter pdborjad slutmontering. Slutmonteringen omfattar
kvalitetstest, nedladdning av firsk, och i férekommande
fall kundanpassad mjukvara pa kretskortet, montering av
kapa samt férpackning i kartong. Fér nirvarande sker all
slutmontering i Sverige, men systemet 4r anpassat for att
kunna kopieras i andra delar av virlden nir si énskas.

Den logistikmodell som tillimpas har bidragit till att
reducera lagren av firdiga produkter, vilket minskar sévil
kapitalbindning som risken fér att produkter blir obsoleta,
p-g-a. exempelvis gammal mjukvara. Logistikmodellen ar
vidare anpassad for att kunna ta emot order pa Internet,
dir ordern séledes gar direkt till slutmonteringen. Denna

méjlighet kommer att erbjudas under 2000, vilket ocksa
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kommer att ge direkt tillgdng till information om

orderstatus, tillgdng pa produkter och kontostatus.
Axis viktigaste leverantérer dr:

PartnerTech

PartnerTech AB (publ) arbetar med utveckling, industria-
lisering, tillverkning, distribution och eftermarknadstjinster
at ledande féretag inom frimst inom telekommunikation,
informationsteknologi och medicinteknik. PartnerTech
noteras pd OM Stockholmsbérsens O-lista. Axis har

samarbetat med Partnertech sedan slutet av 80-talet.

Vellinge Elektronics

Vellinge tillverkar elektronikprodukter till den svenska
industrin. Verksamheten startade 1996 d& Bolaget évertog
verksamheten bedriven av Electrolux Electronics. Axis har
samarbetat med féretaget sedan mitten av 1980-talet, da
det fortfarande var Electrolux Electronics. Vellinge
Elektronics 4r sedan april 2000 helidgt dotterbolag till

Skanditek, vilket 4r en av Axis tre stdrsta dgare.

GSS/Array

GSS/Array 4r ett amerikansktigt féretag med huvudkontor
och tillverkning utanfér Bangkok, Thailand. Féretaget
omsatte forra dret 250 MUSD (cirka 2 100 MSEK). Inom
elektroniktillverkning har GSS/Array dels kapacitet for
dels uppbyggd

specialkompetens inom det trddlésa omradet. Axis har

massproduktion, en 4 senare ar
P

samarbetat med féretaget sedan 1997.

Elcoteq

Elcoteq &r ett finskt féretag med elektroniktillverkning i I1
fabriker. Foretaget omsatte 1999 752 MEUR (cirka 6 400
MSEK). Elcoteq har kunder framfér allt inom telekom-
och datakomomréidet, med tyngdpunkt pd mobiltelefoni.
Axis har samarbetat med féretaget sedan 1996.

TSMC, LSI Logic, Samsung

TSMC (Taiwan, en avvirldens stérsta kretstillverkare), LSI
Logic (Kalifornien) och Samsung (Korea) tillverkar
ASIC-kretsar fér Axis och utgdr dven partners inom
utvecklingen av kretsar, verktyg och teknologi da Axis
stindigt strdvar efter att anvinda den senaste teknologin

som finns tillgénglig.
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Delagda bolag

Netch Technologies
Axis har investerat i det onoterade svenska bolaget Netch
Technologies AB ("Netch”). Investeringen har skett i tva

omgéngar varav den sista i bérjan av &r 2000. Axis dgar-
andel i Netch uppgér sedan bérjan av ar 2000 till 50,0
procent fére utspidning (45,0 procent efter utspéidning).
Netch konsolideras i Axis rikenskaper fr.o.m. riken-
skapséret 1999/2000 och 4r dessférinnan inkluderat i
rikenskaperna som intressebolag.

Netch grundades 1996 av Hakan Dennersten och vi-
sionen var att skapa en teknik- och systemfokuserad Inter-
net-verksamhet. Netch har vuxit organiskt fran att ha varit
ett litet foretag med ett fatal anstillda till att idag ha &ver
140 anstillda och 4r en pionjir och ledande aktér for
affarskritiska och

transaktionsintensiva e-handelslos-

ningar pa den skandinaviska marknaden.

Affdrsidé och strategi

Netchs affirsidé ar att med Internetteknik tillhandahalla
marknadsledande kompetens, produkter och systemlss-
ningar f6r individanpassade transaktionsbaserade och
interaktiva marknader. Netch anser att varje individ 4r en
mobil marknadsplats i den "nya ekonomin”, vilket gér att
nya systeml8sningar maste baseras pé individuella behov
istéllet for fordefinierade processer. Déarfér arbetar Netch
med utveckling av mobil Internet-teknik i kombination
med e-handel.

Netchs ambition att vara marknadsledande inom ut-
veckling av individanpassade affirskritiska system foér
Internet och mobilt Internet.

Kirnan i bolagets hittills framgangsrika strategi &r:

* Nyskapande och unika systemldsningar med etablerad
teknik (tj'ainster och mjukvara).

* Att knyta ihop systemldsningen med strategi och orga-
nisation.

* Att etablera langsiktiga relationer fér att vigleda bolagets
kunder till framgéng.

Verksamhetséversikt

Netch har produktions- och utvecklingsenheter i Lund,
Helsingborg, Karlskrona och Kalmar samt siljkontor i
Lund, Stockholm, Képenhamn, Oslo och San Francisco.
Vid utgingen av 1999 var 75 personer anstillda pa Netch.
Omsittningen 1999 uppgick till 48,2 MSEK, vilket
motsvarar en organisk tillvixt om cirka I1O procent jimfért

med féregiende ér.

Verksamheten

Netch idr leverantér av strategiska Internet-tjénster (”S1S”)
men bolagets fokus 4dr pa teknologiskt djup. Bolagets
ingenjérskultur pad Internetomradet har givit upphov till
flera prisbelénta tekniska 16sningar for bland annat Bokus

AXIs COMMUNICATIONS

netch/the_key/

Webbgrafik

Skraddarsydd del

Hanterare

Kodbas

och NK. Idag arbetar Netch med stora multinationella
foretag sdsom, Ericsson, Tetra Pak och Telia, men bolaget dr
ocksd kint som systembyggaren bakom maéinga kinda e-
handelsplatser pa nitet, till exempel Bokus, Matomera och
PlanitMedia. I bérjan av éret etablerade Netch kompe-
tensomradet Netch/strategi/, med fokus pé affirsutveckling.

Netch inriktar sig pa affdrsintegrationsfrigor och sam-
arbetar med andra konsulter inom design (lokala web-
byraer) och strategi (t.ex. Arthur Andersen) genom ett
flertal strategiska partnerskap. Netch 4dr huvudleverantér i
uppdragen och partnerskapen ger bolaget méjlighet att
fokusera pé kirnverksamheten samt erbjuda sina kunder en
bredare expertis.

Bolagets évergripande fokus #r affirskritiska transak-

tionsintensiva e-businesslésningar med mobilt perspektiv.

Produkter/tjanster
Netch anvinder sig av en beprévad teknik, med egen-
utvecklade Netch/the_key/ som plattform, och skriddarsyr
alla 16sningar f6r varje kunds unika behov. Netch/the_key/
ir en Java-baserad kodbas som byggs pa och vidareutvecklas
i enlighet med kundens énskemal. I plattformen finns en
rad olika funktioner som kallas hanterare.

Kodbasen
Netch/the_key/ medan den individanpassade delen #r det

och  hanterarna utgér tillsammans
bolaget utvecklar fé6r varje kund specifikt. Webbgrafiken
éverlimnas at designpartners. Lésningen skriddarsys, om
nédvindigt, fér att inkludera #ven ERP-funktioner.
Netch/the_key/ 4r inte en firdig standardiserad produkt
som finns att képa sjilvstindigt, utan 4r en plattform ut-
vecklad av Netch for att utgéra grunden till de affirssystem
bolaget bygger fér Internet och mobilt Internet.

Kunder
Kunderna kan delas in i tre kategorier: Stora féretag som
vill anvinda Internet for att stirka sin service eller komma

nirmare kunder och leverantérer, till exempel Ericsson
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Exempel pd uppdrag

¢ Ericsson
Netch har byggt system for savil Ericsson
Mobile som Ericsson Radio.
Lésningarna ér framst business-to-
business-1ésningar, men inkluderar
aven business—to—consumer—lésningar.
Bland uppdragen finner man systemet
bakom Ericsson Service Point, en
16sning fér service av mobiltelefoner
globalt.

¢ Telia
Telias malsittning var att effektivisera
verksamheten och minska belastningen
pasina callcenters. Netch har till-
sammans med Moonwalk Sthlm tagit
fram ett system dér varje féretagskund
har sin egen site pa Telias webbsidor,
“mina sidor pa arbetet”. Telias personal
kan pé sa sitt smidigare hantera
bestéllningar, fbrfrigningar och
informationsspridningen till kunder.

* Bokus

Netch tog fram tekniken som utgér

plattformen fér Bokus. Netch byggde
bokus.com som startades i augusti 1997
och har blivit en stor succé. Som virtuell
bokhandel kan Bokus hélla mycket
konkurrenskraftiga priser och har korta
leveranstider till sina kunder.

Planit Media

Planit Media erbjuder mediabranschen

en databas innehallande detaljerad
information om cirka 35,000 tidningar
pa Internet. Det hir ér ett nytt sitt for
branschen att géra information mer
lattillgénglig. Tjéansten har varit en succé
sedan starten sommaren 1997. Netch
har haft tvé olika roller under
utvecklingsprocessen, dels som
Internetexpert, dels som teknisk
leverantér.

* Artstep
Netch har utvecklat systemlésningen
bakom artstep.com, ett nytt konstgalleri
pa nitet. Artstep ar ett svenskigt foretag

med visionen att bli ledande i Europa pa

information och handel med konst éver
Internet.

Matomera

Matomera dr en matbutik som bara
finns pé Internet. Tack vare en
infrastruktur och ett system byggt av
Netch, tillsammans med SUN
Microsystems och Dimension som
partners, har dgaren, livsmedelskedjan
Bergendahls, lyckats hitta ett nytt sitt att
né sina kunder.

Tetra Pak

Tetra Pak kontaktade Netch med inten-
tionen att utveckla och samordna sitt
Intranit. Netch byggde tva system for
Tetra Pak. Ett personregister, dar alla
Tetra Paks anstéllda virlden éver kan
soka kollegor, och ett system fér
personliga sidor pé Intranitet for alla
anstéllda, kallat Personal Orbis.
Systemet dr utvecklat av Netch, medan
Tetra Pak sjilva har bidragit med

layouten.

och Telia; sma féretag, ofta start-ups som Bokus och
PlanitMedia, som bygger hela sin verksamhet pa Internet;
samt féretag som viljer att utmana den egna affirsidén pa
Internet, till exempel Matomera.

Marknadsoversikt
Netch dr verksamt pd en relativt ny och férinderlig
marknad. Mycket kopplas ihop med Internet; datorer, TV,
mobil, hem, bilen, minniskan. Idag flyttas produkt-
utvecklingen ut och virdekedjan férindras genom konstant
tillganglighet och obegrinsat produktutbud. Internet ger
foretagen direktkontakt med kunden och méjligheten att
kommunicera kundunika och skriddarsydda erbjudanden.
Foér att knyta sina kunder nirmare kan féretagen till-
sammans med andra leverantdrer kombinera produkter
och tjanster ("crossale”) som attraherar en gemensam
mélgrupp. De féretag som framgangsrikt vill ta plats i den
nya ekonomin bér konceptuellt sitta individen i centrum.
Viktiga marknadstrender fér Netch inkluderar demo-
grafiska férindringar, t.ex. nya képvanor och hégre krav pa
leveranstid och kvalitet, 8kande utbud och global konkur-
rens samt okande nabarhet hos individen. Framtiden
ligger i att utveckla 16sningar fér rérliga individer och ge
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dessa tillgang till allt de behéver var som helst. Utveck-
lingen inom mobilt Internet med hjilp av bl.a. nya radio-
teknologier som Bluetooth wireless technology genererar
inte bara mobila e-handelstjinster och skriddarsydda
applikationer utan 6kar tillgingligheten och rérligheten
for anvindaren.

Tillvéixten i marknaden fér tjinster relaterade till
Internet-handel 4r frimst hinforlig till féljande segment:
CRM (kundrelationsprogram), Datalagring, ”"Business
Intelligence” och "Knowledge Management” ”Supply
Chain Management” (distributionssystem), ERP (enter-
prise reporting programs) och ASP (application service

providers).

Konkurrenssituation
Netch delar in sina konkurrenter i tre kategorier;
webbyréer, IT-konsulter och systemleverantérer.

I kategorin webbyraer finner man féretag som Framfab,
Information Highway/Connecta, Razorfish och Pixelpark,
IBM och Andersen

Consulting. SAP #r en systemleverantdrer som Netch ser

och i kategorin IT-konsulter,

som konkurrent. Konkurrenssituationen varierar mellan

systemldsningar fér Internet och mobilt Internet. Netch
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styrka gentemot bolagets konkurrenter dr den unika
erfarenhet och tekniska kompetens som bolaget besitter.
Férmégan och styrkan att félja och stédja bolagets kunder
under hela processen samt ett unikt synsitt dir kundnytta

och fokus pa kundens kund 4r primirt.

Framtidsutsikter

Netch 4r i en fas da bolaget bygger en kritisk massa av
kompetens och en internationell nirvaro, dels genom
organisk tillvixt, dels genom férviarv. Utéver Netch for-
siljningskontor i Sverige, Danmark, Norge och USA planerar
bolaget en geografisk expansion till fler europeiska linder.
Den internationella expansionen skall ske till stor del till-

Netch - Finansiell nyckeldata 1996-1999

sammans med nyckelkunder och i lampliga fall med hjilp av
Axis kontakt- och kontorsniat (framforallt i Japan och USA).
Netch prognosticerar en omsittning t')verstigande 100
MSEK for ar 2000, vilket motsvarar en 8kning pé éver 100
procent jimfért med féregiende &r. Antalet anstillda

forvintas dverstiga 200 vid utgdngen av ar 2000.

Agarstruktur

Axis #r stdrsta dgare i Netch med 50,0 procent av kapital och
roster. OVriga storre aktiedigare inkluderar Visionalis AB
(22 procent), Great Digital Communications i Sverige AB
(13 procent), 6:e AP-fonden (4 procent). Agarandelarna

ar redovisade fére utspddning om maximalt 4,4 procent.

MSEK 1996 1997 1998 1999
RESULTATRAKNING

Nettoomsittning 22 6,5 22,9 48,2
Rérelseresultat 0,2 5,6 6,1 =52
Resultat efter finansiella poster 01 5,6 —64 57
Skatt - - - -0,0
Arets resultat 0.1 -5,6 —6.4 -57
BALANSRAKNING

Immateriella anldggningstillgdngar 04 0,2 04 03
Materiella anldggningstillgngar 05 11 1,6 47
Finansiella anldggningstillgdngar - - - -
Varulager - - - -
Ovriga omsittningstillgangar 01 4,0 9.4 210
Likvida medel 0,1 13 01 03
Tillgangar 11 6,6 11,5 26,3
Eget kapital 0,2 31 -03 -30
Réntebarande skulder 04 0,0 58 9,7
Icke rdntebdrande skulder 05 35 59 19,6
Eget kapital och skulder 11 6,6 11,5 26,3
KASSAFLODE

Resultat efter finansiella poster 01 5,6 —64 =57
Avskrivningar och nedskrivningar 0,2 04 08 14
Betald skatt - - - -00
Forandringar i rorelsekapital 0,4 -09 -29 2,0
Investeringar -13 -08 -14 43
Avyttringar - - 00 00
Operativt kassaflode -0,6 -6,9 -9,9 -6,7
Antal drsanstdllda 7 17 32 56
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nBand Communications, Inc.
Axis har under verksamhetsiret 1999/2000 foérvirvat en
andel i det

onoterade amerikanska bolaget nBand
Communications, Inc. ("nBand”). Investeringen har skett
i tvd omgangar om vardera 750 000 dollar, i november
1999 respektive januari 2000. Axis dgarandel i nBand
uppgar till 17,1 procent fére utspidning (15,2 procent

efter utspadning).

Marknadsbakgrund

Tradlsst bredband forvintas vixa kraftigt de kommande
aren. Nya trddlésa bredbandsteknologier, sésom VOFDM
(Vector Orthogonal Frequency Division Multiplexing) och
HiperLAN/2, kommer att komplettera dagens och 3:e
generationens cellulidra nitverk, samtidigt som deras hégre
éverforingshastigheter méjliggér nya fasta och tradlésa
tjénster.

Tradlésa bredbandslésningar stiller betydligt hégre
krav pa datorkraft i basstationerna och har i regel kortare
rickvidd, #n de langsammare cellulira systemen. En
utmaning ligger d4rfér i att kunna skapa kostnadseffektiva
l8sningar samtidigt som kraven p& prestanda, utveck-
lingshastighet och flexibilitet stindigt ékar. Dagens system
ar till stor del 4r baserade pa traditionell DSP-teknologi
(Digital Signal Processor, se nedan) kombinerad med
skriddarsydda kretsar (ASICs), vilket kan komma att inte
ricka till for att bemota dessa nya krav. En alternativ
16sning #r s& kallad "software defined radio” dir den
trddlésa radiofunktionen kan definieras och anpassas med
hjilp av mjukvara, ett omrdde dir nBand siktar pa att ta en
tatposition.

Den del av marknaden fér programmerbara DSP-
kretsar som nBand initialt fokuserar pa férvintas uppga till
cirka 2,2 miljarder dollar 2005 (Forward Concepts,
genom artikel i Semiconductor Business News 1/4/00),
vilket motsvarar en tillvixt om cirka 48 procent per ar
fr.o.m. ar 2000. Den totala DSP-marknaden &r prognos-
tiserad att véixa med 30 procent per ar till ett virde av drygt
19 miljarder dollar &r 2004..

46

Affdrslogik

Axis far genom nira samarbete och avtal med nBand
tillgdng till spjutspetsteknologi i frontlinjen fér digitala
signalprocessorer, vilket stédjer Axis satsning pa tradlésa
Mot snabba

utvecklingen och stindigt nya krav pa detta omrade ser Axis

nitverkslésningar. bakgrund av den
stora méjligheter att dra nytta av nBands teknologi, bland
annat inom omraden som HiperLAN/2, system-on-chip
och nista generations adaptiva, mer intelligentare tradlésa
system.

Axis fir dessutom, utéver sitt affidrsutvecklingskontor i
Mountain View, en lokal inblick och ett forstiarkt fotfiste i

SiliconValley som kan utnyttjas f6r utvixling av idéer.

nBand
nBand utvecklar avancerad kretsteknologi med malsitt-
ningen att bli en ledande leverantér av DSP-kretsar for
tradlést bredband. Féretaget utvecklar en ny typ av teknisk
16sning fér att méta marknadens &kande krav pé
bandbredd, flexibilitet,

kostnadseffektivitet i n#sta generations basstationer och

utvecklingshastighet och

accesspunkter. nBands affirsmodell bygger pa att leverera
kretsar och utvecklingsverktyg till systemleverantérer som
3Com, Cisco, Nokia och Proxim, i kombination med att
erbjuda utvecklingssamarbete och kunskapsutbyte med
strategiska partners, t.ex. Axis, Cisco och Nokia.

nBand &r baserat i Sunnyvale, Kalifornien och startades
1999 av tidigare medarbetare fran bl.a. Intel och SUN
Microsystems, med finansiella medel dven fran privata
MIPS,
Synopsys och Stanford University. Bolaget har for

investerare med anknytning till bl.a. Cisco,
nirvarande 20 anstillda, varav en teknologie doktor och 15
civilingenjérer med stor erfarenhet frén chip- och
mjukvaru-industrin i Silicon Valley. nBand planerar att
vara minst 4.0 anstillda innan slutet av &r 2000.

Produkter
nBand utvecklar DSP-kretsar for Wireless Broadband
(VOFDM), Wireless LAN (5Ghz 802.11a, HiperLAN/Q)
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och 3G (WCDMA), samt planerar fér l6sningar for nista
generations picoceller och pa lingre sikt dven fér mobila
terminaler.

nBands férsta produkt, nFlexion N12004.-250, vars
lansering 4r planerad till augusti 2000, avses ha upp till 10
ginger hogre raprestanda med betydligt ligre effekt-
forbrukning, 4n andra jimférbara DSP:er p&4 marknaden
idag. nFlexion N12004-250 och dess Linux-baserade
utvecklingsmiljé och teknologi fér programsprikséver-
sittning kommer att vidareutvecklas under ar 2001. Nista
version av chipet, nFlexion N12008-500, #r planerad till
ar 2002 och bedéms ha fyra gdnger hégre prestanda.

Bolaget har tecknat avtal med TSMC, en av de
virldsledande chip-leverantérerna, fér tillverkning av
nFlexion-kretsen.

nBand innehar en patentportfslj innefattande cirka 15
inom och

patentansdkningar processorarkitektur

programspréks6verséittning.

Potentiella kunder och partners
Bland nBands kunder riknas frimst systemleverantérer for
tradlosa bredbandsnit, 3G infrastruktur, trddlosa LAN
och mobila produkter, vilka inkluderar globala aktérer
som Cisco, Nokia och Ericsson, samt féretag med nya
applikationer sdsom Axis. Bolaget slét i april 2000 avtal
med en distributér (Centaur) och &r i produkt- och
utvirderingsdiskussioner med flera internationella
telekom- och nitverksbolag.

nBand har under forsta kvartalet 2000 slutit ett flertal
strategiska teknologisamarbetsavtal, med bl.a. Red Hat/
Cygnus, fér framtagande och support av utvecklings-
plattformen. Vidare har nBand, som ett av totalt atta
foretag i virlden, blivit inbjuden till att medverka i TSMCs
designgrupp fér avancerad minnesdesign, samt slutit

licensavtal med PalmChip f6r dess PalmCore systembuss.
Konkurrenssituation

nBands frimsta konkurrensférdel 4r dess chiparkitektur

och utvecklingsmetodik vilken m&jliggér snabbare och
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billigare utveckling av flexibla tradlssa system. Skalbar-
heten i arkitekturen medger att prestandan kan héjas,
vilket ger forutsittningar fér nBand att behalla sitt
forspring. Till konkurrenterna riknas féretag som
utvecklar traditionella DSP:er (t.ex. Texas Instruments,
Analog Devices

kretsar (t.ex. Broadcom och Qualcomm) och s.k.

och Lucent), icke-programmerbara

konfigurerbara kretsar (t.ex. Xilinx, Quicksilver och

Chameleon).

Framtidsutsikter

nBand 4r utifran sin teknologiska styrka vil rustat for att
spela en ledande roll inom ett av de mest expansiva
segmenten pa chipmarknaden. Strategin baseras pd att
initialt utnyttja 16sningens goda prestanda och flexibilitet
och fokusera pa nya typer av bredbandslésningar men &ver
tiden g& mot stérre marknader, sdsom 5 GHz Wireless LAN
och mobila terminaler, genom att férfina teknologins
potential for lag effektférbrukning och lag tillverk-

ningskostnad.

Agarstruktur

Grundarnas och 6vriga anstilldas dgande i nBand uppgar
till 31,5 procent av bolagets aktier fére utspidning, vilket
exkluderar reserverade men ej inlésta optioner. Axis 4r
enskilt stérsta dgare med I17,I procent. Ovriga storre
aktiedgare inkluderar Kumar Yamani (9,0 procent),
Synopsis (5,7 procent) och &vriga privata investerare
(bl.a. grundare av SUN Microsystems, Ascend Com-
munications, VLSI Technologies och MIPS) med sam-
manlagt 51,4 procent av aktierna. De anstilldas optioner

kan medféra en utspiddning om 11,3 procent.

Finansiell information

nBand genomfér fér nirvarande ytterligare en
finansieringsrunda for att ta in ytterligare 10 miljoner

dollar till bolaget.

anskaffning férvintas avslutas under sommaren 2000.

externt kapital Denna kapital-
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Koncernens utveckling i sasmmandrag

Principer och antaganden for upprittande av rikenskaper

For de redovisningsprinciper som tillimpats vid upprittandet av rikenskaperna nedan hinvisas till avsnittet "Formella

rikenskaper — Redovisningsprinciper”.

Resultatrakningar

TSEK 1995/1996 1996/1997 1997/1998 1998/1999 1999/2000
Nettoomsittning 327494 393659 521715 559789 695183
Varav Netch" - - - - 60703
Kostnad for salda varor och tjdnster —140 339 —194 582 —245 825 —238835 —323429
Bruttoresultat 187 155 199077 275 890 320 954 371754
Varav Netch") 23108
Forsdljningskostnader —76 865 -110512 —174 305 -184212 -239229
Administrationskostnader —23 405 —24 338 —29 446 -36950 —202 041
Forsknings- och utvecklingskostnader —33162 —49 538 —76709 —93657 —144 585
Jamforelsestérande poster - - 25959 - -
Ovriga rorelseintakter - 14111 - -

Ovriga rorelsekostnader - - -3233 -1163 —7 358
Andel i intressebolags resultat fore skatt - - —2865 2115 -
Rérelseresultat 53723 28 800 15291 7087 -82230
Varav Netch" - - - - —11534
Rénteintdkter och liknande resultatposter 3933 5525 11 009 1395 29 677
Réntekostnader och liknande resultatposter ~7724 -6 226 -15126 —7 669 9776
Resultat efter finansiella poster 49 932 28099 11174 813 —62 329
Varav Netch") - - - - —12409
Skatt pa drets resultat —17 420 —11 660 -1700 -2 859 4112
Minoritetsandel 0 - - - -8281
Arets resultat 32512 16 439 9474 -2 046 74722
Balansrikningar

TSEK 30 april 1996 30 april 1997 30 april 1998 30 april 1999 30 april 2000
TILLGANGAR

Immateriella anldggningstillgdngar 676 676 676 6 864 7437
Materiella anldggningstiligangar 27503 28 085 24387 21248 39895
Finansiella anldggningstillgangar 2396 7348 7573 9106 20738
Summa anldggningstillgangar 30575 36109 32636 37218 68 070
Varav Netch") - - - - 7034
Varulager 51422 49 369 81522 77 587 69 887
Kundfordringar 50167 87075 102390 102277 131996
Ovriga omsittningstillgdngar exkl. likvida medel 13342 13813 17 506 31427 41586
Likvida medel 16995 40 509 10203 - 12419
Summa omsittningstillgingar 131926 190 766 211 621 211291 255 888
Varav Netch" - - - - 33746
Summa tillgangar 162 501 226 875 244257 248 509 323958
Varav Netch') - - - - 40780
EGET KAPITAL AVSATTNINGAR

OCH SKULDER

Eget kapital 72692 79 092 87056 85010 11150
Minoritetsintressen - - - - 9905
Avsittningar, rantebdrande - - - - -
Avsittningar, icke rantebdrande 14 586 14376 12 646 11342 12253
Réntebdrande skulder 21007 53587 67 495 79713 162822
Kortfristiga icke rdantebdrande skulder 54216 79 820 77 060 72444 127 828
Summa eget kapital, avsittningar och skulder 162 501 226 875 244 257 248 509 323958
Varav Netch" - - - - 40780

) Avser icke reviderade siffror for perioden 1999-05-01-2000-04-30.
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Kassaflodesanalys

TSEK 1995/1996 1996/1997 199711998 1998/1999 1999/2000
Resultat efter finansiella poster 49932 28099 11174 813 —62329
Avskrivningar 4979 5267 7233 8110 13030
Skatt -9424 16714 -5658 -3870 1726
Summa 45487 16652 12749 5053 51025
Fordndring i rérelsekapital —22 281 9722 —53921 —14493 23206
Nettoinvesteringar —7736 -5849 17814 —11831 —29 634
Operativt kassaflode 15470 1 08I -58 986 21271 —-57453
Nyckeltal

1995/1996 1996/1997 1997/1998 1998/1999 1999/2000
Nettoomsittningstillvaxt (%) - 202 325 73 242
Bruttomarginal (%) 57,1 50,6 529 573 535
Rérelsemarginal (%) 164 73 29 1,3 neg.
Vinstmarginal (%) 152 7,1 2,1 0, neg.
Eget kapital (MSEK) 73 79 87 85 Il
Sysselsatt kapital (MSEK) 94 133 155 165 184
Réntebdrande skulder (MSEK) 21 54 67 80 163
Netto rdntebarande skulder (MSEK) 4 I3 57 80 150
Balansomslutning (MSEK) 163 227 244 249 324
Avkastning pa sysselsatt kapital (%) - 303 183 53 neg.
Avkastning pd totalt kapital (%) - 17,6 12 34 neg.
Avkastning pa eget kapital (%) - 21,7 1,4 neg. neg.
Réntetackningsgrad (ggr) 75 55 1,7 LI neg.
Nettoskuldséttningsgrad (ggr) 0,06 017 0,66 0,94 13,49
Soliditet (%) 447 34,9 356 34,2 65
Andel riskbdrande kapital (%) 537 412 408 388 103
Kapitalomsattningshastighet (ggr) - 35 36 35 4,0
Antal drsanstdllda (genomsnitt) 19 165 243 313 445
Omsittning per anstalld (MSEK) 2,8 24 2,1 18 1,6
Resultat per anstalld (MSEK) 05 0,2 0,1 00 neg,
Data per aktie

1995/1996 1996/1997 1997/1998 1998/1999 1999/2000
Vinst efter Erbjudandet samt efter full utspadning (SEK) 0,48 0,24 0,14 -0,03 1,10
Eget kapital (SEK) 1,29 1,40 1,54 1,51 0,20
Utdelning for rakenskapsaret (SEK) 0,18 0,04 - - -
Antal aktier vid perioden slut (tusental) 56400 56400 56400 56400 56 400
Genomsnittligt antal aktier (tusental) 56 400 56400 56400 56 400 56 400

Definitioner

Andel riskbdrande kapital

Eget kapital plus minoritetsintresse och latent
skatteskuld i procent av balansomslutningen.
Avkastning pd eget kapital

Resultat efter finansiella poster med avdrag for full
skatt dividerat med genomsnittligt eget kapital.
Avkastning pa sysselsatt kapital

Resultat efter finansiella poster plus finansiella kostnader
dividerat med genomsnittligt sysselsatt kapital.
Avkastning pd totalt kapital

Resultat efter finansiella poster plus finansiella
kostnader dividerat med genomsnittlig
balansomslutning,

Bruttomarginal

Bruttoresultat i procent av nettoomsattningen.
Eget kapital per aktie

Eget kapital dividerat med antal utestdende aktier:
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Kapitalomsdttningshastighet
Nettoomsattning dividerad med genomsnittligt

Nettoskuldsdttningsgrad
Netto rdntebdrande skulder dividerat med eget

Netto rdntebdrande skulder
Réntebérande skulder med avdrag for likvida medel.
Omsdittning per anstdlld
Omsittningen dividerat med genomsnittligt antal

Resultat per anstdlld
Rérelseresultat efter avskrivningar dividerat med
genomesnittligt antal arsanstéllda.

Radntetdckningsgrad
Resultat efter finansiella poster plus finansiella
kostnader dividerat med finansiella kostnader.

Rorelsemarginal efter avskrivningar av materiella
anldggningstillgangar:

Rorelseresultat efter avskrivningar av materiella
anlaggningstillgdngar i procent av omsdttningen.
Rérelsemarginal

Rérelseresultat i procent av omséttningen.

Soliditet

Eget kapital inklusive minoritetsintresse i procent av
balansomslutningen.

Sysselsatt kapital

Balansomslutningen minskad med icke rdntebdrande
skulder inklusive latent skatteskuld.

Vinstmarginal

Resultat efter finansiella poster i procent av
omsdttningen.

Vinst per aktie

Periodens resultat efter full skatt dividerat med
genomsnittligt antal aktier:
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Kommentarer till den finansiella utvecklingen

Oversikt

Axis-koncernen bestar av 10 verksamhetsdrivande bolag,
beligna i Sverige, USA, Japan, Frankrike, Tyskland,
Storbritannien, Spanien, Hong Kong, Singapore samt
Sydkorea. Hirtill 4r dotterbolag i Malaysia under bildande.
Utsver dotterbolagsetableringarna finns #ven repre-

sentationskontor i Nederlinderna, Australien, Kina och

Taiwan. Totalt har Axis idag en egen representation i 15

Omsittning per affirsomrade 1995/96—1999/00

linder (20 kontor) och ett viletablerat distributérsnit som
aktivt tacker 6ver 60 linder.

I Axis-koncernen ingér dessutom Netch Technologies
AB. Agandet i Netch Technologies AB uppgér till drygt 50
procent, varfér ett minoritetsintresse finns i denna del av
koncernen.

Axis har

Communications, Inc. i USA (Californien).

dessutom en minoritetspost i nBand

OAvrigt
I Netch

Camera-divisionen
[ Storage-divisionen

[l Document-divisionen

700

600

/—

95/96 96/97

1999/2000 jamfort med 1998/99
Bakgrund

Mot bakgrund av utvecklingen inom tradlés datakom-

munikation och de dirav féljande méjligheterna till
mobilt Internet, samt konvergensen mellan fasta och trad-
16sa nit, mellan protokoll och applikationer och mellan
telekommunikation och datakommunikation férdjupade
Axis under verksamhetsaret 1999/2000 en fjirde invest-
eringsfas. Denna fjirde fas i Axis utveckling innefattar bl.a.
Bluetooth wireless technology och tradlés multiprotokoll-
teknik med tradlos

nitverksanslutning av savil kringutrustning som personlig

inriktning p& produkter for

kommunikationsutrustning som lap-tops, mobiltelefoner

och s.k. personliga digitala assistenter (PDA:er).

5o

97/98

99/00

98/99

Vidare har Axis under aret tagit ytterligare ett viktigt steg
med ThinServer teknologin i och med att Axis nu anvinder
Linux som &ppet operativsystem, vilket inneb#r en mingd
fordelar for utvecklingshastighet, kostnad och partner-
samarbeten. Axis 4r ett av de forsta foretagen i virlden med
denna tillimpning vilket ocks4 lett till samarbeten med bl a
Red Hat, ett annat ledande féretag inom Linux mjukvara.

Under rikenskapsaret har Axis japanska organisation
expanderat d4 de makroekonomiska férhallandena i landet
forbidttrats samtidigt som samarbeten under det senaste
verksamhetséret inletts med flera ledande japanska IT-
foretag. 1 de &vriga delarna av Asien har en stabil
forsiljningsutveckling kunnat konstateras. Jamfért med
foregdende rikenskapsar har foérsiljningen i Asien &kat
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med 53 procent. Som ett led i Axis ovan beskrivna fjirde
utvecklingsfas har ett kontor etablerats i den s.k.

"Multimedia Super Corridor” i Malaysia (Kuala Lumpur).

Omsdttning

Omsittningen i Koncernen 6kade under perioden med 24
procent till 695 MSEK (560), varav 86 procent utgjordes
av export. Tillvixten &r i sin helhet organisk, férutom den
del som tillkommit p.g.a. konsolideringen av Netch
Technologies AB.

Pa grund av de kraftiga stérningar i efterfrageméonstret
for nitverksprodukter som uppstod infér och efter
arsskiftet kom négra av Axis distributionskanaler att hamna
i ekonomiska svdrigheter. Dessa svarigheter har sirskilt
drabbat férsiljningen av storage-produkter, som har
minskat med 8 procent jimfért med foregiende
rikenskapsér. Dock #r Koncernens omsittningstillvixt

hogre 4n foregiende ar, trots dessa problem.

Rorelseresultat
Koncernens rorelseresultat uppgick till =82 MSEK (7) och
resultatet fore skatt uppgick till =62 MSEK (I). Styrelsens
beslut att utvidga Koncernens verksamhet genom ett fjirde
expansionssteg med inriktning pa produkter fér tradlss
nitverksanslutning av savil kringutrustning som personlig
kommunikationsutrustning medfér att kostnaderna for
savdl forskning och utveckling som {férsiljning och
marknadsféring dkar, med en kraftigt negativ resultat-
belastning som f6ljd. Fér perioden uppgick kostnaderna
for forskning och utveckling till 145 MSEK (94) medan
kostnaderna for férsiljning och marknadsféring uppgick
till 239 MSEK (184.).

Utover den  kraftfulla
rérelseresultatet paverkats negativt med drygt 20 MSEK

framtidssatsningen  har

p-g-a. av problem i distributionskanalerna som redogjorts

for ovan.

1998/99 jamfort med 1997/98
Bakgrund
Under rikenskapsaret har Axis ThinServer-teknologi for

héghastighetsnitverk (100 Mbit per sekund), inklusive
femte generationen egenutvecklade datorchip (Etrax 100),
utvecklats och implementerats i huvuddelen av Axis
nitverksprodukter.

I bérjan av rikenskapsret ingicks ett samarbetsavtal
med Ericsson Mobile Communications om anvindningen
av den s.k. Bluetooth wireless technology fér tradlss data-
och rostkommunikation. Med stéd av bl.a. detta avtal har

under éret Axis teknologikunnande inom omrédena trad-
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16s kommunikation och integrationen mellan telekom-
och datakomapplikationer grundlagts och de forsta viktiga
stegen mot en introduktion av nya typer av Axis-produkter

inya marknadsomraden har tagits.

Omsdttning
Omsittningen dkade till 559,8 MSEK jamfort med 521,7
MSEK fé6r nirmast foregdende &r. Hela omsittnings-
ékningen var hinférlig till produktomradena Storage och
Camera. Férsiljningen inom produktomradet Document
fortsatte att tyngas av den ekonomiska krisen i Asien. Axis
forsiljning pa den asiatiska marknaden fortsatte till f61jd
den ekonomiska krisen att minska, och den nedgéng pa ca
10 procent som noterades under féregiende ar féljdes av
en nedgdng med ytterligare nista 20 procent under
Axis Asien
utgjorde I3 procent av

rikenskapséret. omsittning i under

rikenskapséret dirmed ca

Koncernens totala omsittning.

Rorelseresultat

Axis rérelseresultat efter avskrivningar uppgick till 7,1
MSEK jimfért med 15,3 MSEK nirmast féregende ar.
Den fastlagda expansionsstrategin medférde fortsatt
6kning av kostnaderna fér savil forskning och utveckling
som f6rsiljning och marknadsféring, vilket gav en kraftigt
negativ resultatbelastning som féljd. For rikenskapsaret
uppgick kostnaderna for forskning och utveckling till 94
MSEK (nirmast foregiende ar 77 MSEK) medan

kostnaderna for férsiljning och marknadsféring uppgick

till 184 MSEK (nirmast foregdende &r 174 MSEK).

1997/98 jamfort med 1996/97
Bakgrund
Axis produktportfslj finns vid denna tidpunkt i sin helhet

inom den egna nischen av nitverksmarknaden, dir fokus
ligger pé anslutning av kringutrustning till nitverk. Alla
produktomradena knyts samman av en gemensam teknik-
arkitektur (ThinServer—teknologin), ett gemensamt varu-
mirke samt gemensamma distributionskanaler.

Axis har valt att etablera sig med egna dotterbolag pé de
stdrre marknader dir bolaget dr aktivt. Ndr Koncernens
nya strategi beslutas under 1995 har Axis egna dotterbolag i
tre linder - USA, Japan och Hongkong. T.o.m. slutet av
rikenskapséret 97/98 har nya dotterbolag eller represen-
tationskontor éppnats i atta nya linder.

Betydande resurser allokeras till marknadsféring av Axis
pad den internationella marknaden i syfte att etablera
varumirket Axis som symbol for alla typer av anslutnings-

produkter relaterade till nitverk.
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Omsdttning

Omsittningen dkade till 521,7 MSEK jamfért med 393,7
MSEK fér nirmast féregdende &r. En stor del av
dkningen var hinférlig till produktomradena Storage
och Camera. Den starka tillvixten uppnaddes trots att
Asien-krisen péverkat IT-marknaden kraftigt, sdrskilt
den japanska marknaden. Den asiatiska marknaden
svarade under nirmast féregdende ar fér ca 25 procent av
omsittningen, men efter en férsiljningsnedgéng pé ca 10
procent uppgick den asiatiska omsittningen under
rikenskapsaret till ca 17 procent av Koncernens totala

omsittning.

Rorelseresultat

Axis rérelseresultat efter avskrivningar uppgick till 15,3
MSEK jimfért med nirmast féregéende &rs 28,8 MSEK. 1
det redovisade rérelseresultatet efter avskrivningar pa 15,3
MSEK ingér realisationsvinster p4 totalt 26,0 MSEK. Den
fastlagda expansionsstrategin medfér att kostnaderna for
savdl forskning och utveckling som {férsiljning och
marknadsféring &kar, vilket ger en kraftig resultat-
belastning som f6ljd. Fér rikenskapsaret uppgick kostna-
derna for forskning och utveckling till 77 MSEK (narmast
foregiende ar 50 MSEK) medan kostnaderna for
forsiljning och marknadsféring uppgick till 174 MSEK
(ndrmast foregaende ar 111 MSEK).

Sdsongsvariationer
Till f6ljd av den breda geografiska spridning som Axis

uppnatt med sina produkter, elimineras till stor del det
sisongsberoende som kan vara tydligt pa vissa enskilda

marknader.

Rintebirande nettoskuld

Tabell 1: Per den 30 april 2000 uppgick de rintebdrande
skulderna till cirka 163 MSEK. De likvida medlen uppgick
vid samma tidpunkt till cirka 12 MSEK. I tabellen nedan
framgér hur rintebirande skulder och likvida medel

forandrats under den senaste femérsperioden.

De rintebdrande skulderna har till stor del uppkommit
som en f6ljd av den rérelsekapitalskning som skett till f61jd
av Koncernens underliggande tillvixtstrategi.

Per den 30 april 2000 uppgick soliditeten till cirka 6
procent, vilket kan jimféras med cirka 34 procent for

rikenskapséret 1998/99.

Effekter av forestaende nyemission"

Enligt féreliggande Erbjudande genomférs en nyemission
om 400 MSEK, vilken efter avdrag fér emis-
sionskostnader tillfér Bolaget cirka 375 MSEK. Fér att
beskriva de effekter emissionen skulle haft om den

genomférts under rikenskapsdren 1999/00, redovisas

foljande information:

Réntebirande nettoskuld, TSEK 1995/1996 1996/1997 1997/1998 1998/1999 1999/2000
Réntebérande skulder 21007 53587 67495 79713 162822
Likvida medel —16 995 —40 509 —10203 - -12419
Réantebirande nettoskuld 4012 13078 57292 79713 150 403
Investeringar, TSEK 1995/1996 1996/1997 1997/1998 1998/1999 1999/2000
Investeringar i rorelsetillgangar 7736 5849 17 814 11 627 29 634
Avskrivningar 4663 4951 7233 8110 13030
I/A-tal 1,66 118 246 143 227
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Nyemissionen &kar Axis eget kapital och minskar de
rintebidrande skulderna samt 6kar likvida medel. Jamfort
med Axis balansrikning per den 30 april 2000 medfér
detta att balansomslutningen ékar fran 324 MSEK till 536
MSEK baserat p& antagandet att 163 MSEK av ny-
emissionen anvinds fér aterbetalning av réintebirande
skulder. Nettoeffekten av ett hégre eget kapital och lagre
rintebirande skulder dr att soliditeten dkar fran 6,5 till
73,9 procent.

Med antagandet att Axis tillférdes emissionslikviden
den 1 maj 1999 skulle forlusten efter skatt for
rikenskapséret 1999/00 ha minskat med 7,9 MSEK till
66,8 MSEK. Vid nyemissionen &kar antalet aktier med
12 500 000 till 68 900 000. Med dessa antaganden kan
en proformaférlust per aktie efter genomférd nyemission
beriknas till 1,0 SEK.

Berikningen av vinst per aktie 4r gjord med antagandet
av en nyemissionslikvid om 400 MSEK vilken efter avdrag
for emissionskostnader blir 375 MSEK. Med samma
antaganden férindras eget kapital till 386 MSEK efter
foreslagen emission.

Eget kapital per aktie proforma kan pi detta sitt
berdknas till 5,6 kronor per aktie. Baserat pa det ligsta
priset i prisintervallet, 32 kronor per aktie innebir detta

ett pris/eget kapitalférhallande om 5,7 ginger.

Investeringar

Tabell 2: Koncernens viktigaste investeringar samman-

hinger med teknik- och marknadsutveckling. Dessa
utgifter, férutom investeringar i anliggningstillgdngar,
kostnadsférs 16pande. Investeringarna i rérelsetillgingar
under rikenskapsiren 1995/1996 t.o.m. I1999/2000
bestar i huvudsak av investeringar i kontorsinventarier.
Beroende p& den mycket snabba utvecklingen fér PC-
datorer kostnadsfors utgifter f6r dessa l6pande. Samtliga
rérelsetillgdngar avskrivs éver 3—5 &r beroende pa bedémd
ekonomisk livslingd.

Tabell 3: For att skapa férutsittningar fér en fortsatt
expansion forvirvades ett stérre markomréde inom Ideon-
omradet i Lund under rikenskapsiret 1997/98 for 6,8
MSEK. Samtidigt avyttrades den fastighet diar Koncernens
svenska verksamhet tidigare bedrivits d4 denna fastighet
inte erbjéd nagra expansionsméjligheter. Nuvarande
verksamhetslokaler hyrs till marknadsmissiga villkor.

Forskning och utveckling
Tabell 4: Alla kostnader fér utvecklingsverksamheten

belastar resultatet det ar de uppkommer. Under de senaste
aren har Axis prioriterat satsningar pa framtida
tillvixtmojligheter framfér den kortsiktiga lénsamheten.
Det dr Bolagets bedémning att dessa investeringar kommer
att leda till en successivt 6kad rérelsemarginal. Utveck-

Investeringar i mark och markanlaggningar, TSEK 1995/1996 1996/1997 1997/1998 1998/1999 1999/2000
Investeringar i mark och markanldggningar — — 6835 204 1267
Forsdljining av rorelsefastighet - - 27500 - -
Avskrivningar avseende byggnader och markanldggningar 316 316 - - 114
Forskning och utveckling, TSEK 1995/1996 1996/1997 1997/1998 1998/1999 1999/2000
Nettoomsittning 327 494 393 659 521715 559789 695183
Forsknings- och utvecklingskostnader 33162 49 538 76709 93 657 144 585
FoU i férhallande till omsattningen, procent 10,1 12,6 14,7 16,7 20,8

AXIs COMMUNICATIONS

53



lingskostnaderna har under feméarsperioden &kat fran
cirka 33 MSEK under 1995/96 till 145 MSEK. I for-
héllande till omsittningen uppgér kostnaderna fér teknisk
utveckling till 21 procent av omsittningen fér riken-
skapsaret 1999/2000. Utvecklingsverksamheten kommer
att ha en fortsatt hég prioritet dven under de nirmast

kommande rikenskapsaren.

Rorelsekapital

Tabell 5: Per den 30 april 2000 uppgick rérelsekapitalet
till cirka 116 MSEK. Den 6kning av rérelsekapitalet som
skett sedan rikenskapsaret 1995/96 kan frimst hinféras till

den 8kning av kundfordringarna som uppstatt till foljd av
att andelen f6rsiljning genom amerikanska rikstickande
distributionskedjor tkat. Sedan rikenskapséret 1998/99
har Axis arbetat med att balansera den utdkade
kundkredittiden med att omférhandla leverantsrsavtal pa

att sidant sitt att en bittre rorelsekapitalstruktur uppnas.

Sysselsatt kapital och kassafléde
Tabell 6: Det sysselsatta kapitalets andel av forsiljningen

har dkat under de senaste dren, frimst som en f6ljd av de
dkade kundfordringarna. Under rikenskapsaret 1999/2000
har en 8kad fokusering gjorts pa kapitalbindningen vilket

gjort att rérelsekapitalet har minskat med cirka 23 MSEK.
Sysselsatt kapital per 30 april 2000, som andel av
forsiljningen under rikenskapsdret 1999/2000 uppgick
till 25 procent. Det genomsnittliga sysselsatta kapitalet
under rikenskapsiret 1999/2000 uppgick till 168 MSEK
motsvarande en kapitalomsittningshastighet under aret pé
4 ganger.

Relationen mellan rérelsetillgdngar och rérelseskulder
har inte gynnat kassaflédet under senare &r. Atgérder har
under rikenskapsiret 1999/2000 vidtagits fér att en mer
vilbalanserad rérelsekapitalstruktur skall kunna uppnés.
Under femérsperioden har den totala rérelsekapital-
forindringen paverkat kassaflédet negativt med cirka 37
MSEK. Férsiljningen 6kade under samma period med
368 MSEK. De ackumulerade investeringarna under
perioden 1995/96 t.o.m. 1999/2000 uppgick till 73
MSEK.

Skattesituation

Axis-koncernens framtida skattekostnad 4r svar att bedéma

men torde ldngsiktigt ligga ikring den nominella svenska

bolagsskattesatsen (for nirvarande 28 procent) .
Verksamhetslinder som USA och Japan har en hégre

nominell skattesats &n vad Sverige har. D4 Axis bedriver en

Rérelsekapital, TSEK 1995/1996 1996/1997 1997/1998 1998/1999 1999/2000
Varulager 51422 49 369 81522 77 587 69 887
Kundfordringar 50167 87075 102 390 102277 131996
Ovriga omsittningstillgangar exkl. likvida medel 13342 13813 17 506 31427 41586
Kortfristiga icke rdntebdrande skulder -54 216 79 820 —77 060 —72444 —127 828
Rérelsekapital 60715 70437 124 358 138 847 115 641
Sysselsatt kapital och kassafléde, TSEK 1995/1996 1996/1997 1997/1998 1998/1999 1999/2000
Varulager 51422 49 369 81522 77 587 69 887
Kundfordringar 50167 87075 102 390 102277 131996
Ovriga omsittningstillgangar exkl. likvida medel 13342 13813 17 506 31427 41586
Kortfristiga icke rdntebdrande skulder -54 216 —79 820 —77 060 —72444 —127 828
Rérelsekapital 60715 70437 124 358 138 847 115 641
Anlaggningstillgangar 30575 36109 32636 37218 68070
Avsittningar icke rantebdrande -14 586 -14 376 —12 646 —11 342 —12253
Sysselsatt kapital 76 704 92170 144 348 164723 171 458
Sysselsatta kapitalets andel av forsaljningen, procent 234 234 27,7 294 24,7
Genomsnittligt sysselsatt kapital 68176 84 437 118259 154 535 168 090
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global verksamhet kan ingen garanti limnas for att lokala
skattemyndigheter inte kommer att ifrigasitta Bolagets
internprissittning och patvingar beskattning pa ett sitt som

avviker mot den bedémning som gjorts ovan.

Kénslighetsanalys
Axis dr ett bolag med stark internationell priagel. Under

rikenskapsiret 1999/2000 uppgick andelen intikter i
utlindsk valuta till cirka 94 procent. Detta medfér att séval
forsiljning som resultat 4r beroende av relationen mellan
den svenska kronan och 6vriga valutor. Med en stegvis
forbiattrad rorelsekapitalstruktur kommer kiinsligheten for
forandringar i rdnteliget vara blygsam. De faktorer som vid
sidan av valutaexponeringen bedéms ha mest effekt pa
resultatet 4r inkopspriser samt lénekostnader. I tabellen
nedan ges en indikation om de viktigaste faktorernas effekt
pé Axis resultat fér rikenskapsaret 1999/2000.

Faktor, MSEK Forandring Effekt pa rérelseresultat
SEK/US-dollar +/-5% 4
SEK/Euro +/-5% "
Ink&pspriser +/-5% 15
Lénekostnader +/-5% 10

Valuta- och finanspolicy

Axis har till fsljd av sin internationella exponering en

etablerad valutapolitik som baseras pa att all sikring av
valutaflédden skall ske pa affirsmissiga grunder och vara av
icke-spekulativ karaktir. Av férvintad férsiljning, efter
avdrag for kostnader, valutasikras cirka 70 procent.
Kostnader skall dras mot intikter i samma valuta inom
intikterna och kostnaderna
enskilda

valutaexponering, utan koncernexponeringen, som sikras.

Koncernen, oavsett var

uppstdr. Det #r siledes inte dotterbolags
Sakring av valutafléden kommer framdeles att ske i US-
dollar, euro, yen och pund, vilka 4r de utlindska valutor
som svarar f6r huvuddelen av Koncernens valutarisk.

Axis har en koncernpolicy f6r finansverksamheten i
vilken de finansiella riskerna definieras. I policyn ingar
hur riskerna skall mitas och inom vilka riskintervall.
Policyn beskriver vidare vilken rapportering som skall ske

samt hur ansvar och befogenheter delegeras.

Placeringsreglemente

Axis finanspolicy tilliter placering av kontanta medel pa

bankkonto eller annan bankinlaning t.ex. deposit, fére-
tagscertifikat, statsskuldvixlar, stats-, féretags- och s.k.
bostadsobligationer.

Utgivaren av féretagscertifikat,

foretagsobligationer eller bostadsobligationer skall ha

AXIs COMMUNICATIONS

erhillit kreditrating PI av Moody’s eller A1 av Standard &
Poors eller, fér svenska féretag, K1 av Nordic Rating
Placeringar av Bolagets likvida medel far géras i
instrument med en kvarvarande 16ptid uppgéende till
maximalt ett &r. Om placeringen #r avsedd att utgéra en
aktuella instrumentets

langsiktig placering far det

kvarvarande 16ptid uppga till maximalt tvé ar.

Utdelningspolitik

Axis har historiskt limnat en utdelning uppgaende till

cirka en tredjedel av &rets resultat efter skatt med hinsyn
tagen till Bolagets soliditetsmél. Mot bakgrund av den ex-
pansionsstrategi som fastlades under 1995 har inga utdel-
ningar limnats efter rikenskapsaret 1996/97. Utdelnings-
politiken kommer att vara fortsatt restriktiv under de nir-
maste aren i avvaktan pé att verksamheten genererar posi-
tiva kassafldden samt att resultat och finansiell stillning

tillater att utdelning limnas.

Finansiella mal
Axis styrelse har uppfattningen att Bolaget skall ha en stark

kapitalbas for att skapa méjligheter f6r en fortsatt stark
tillvéixt, savil genom organisk expansion som genom
kompletterande forviry.

Mot bakgrund av ovanstiende anser Axis att bolagets
soliditet normalt ej bér understiga 50 procent. Efter
foreliggande nyemission beriknas soliditeten uppga till
hogst cirka 80 procent. Axis tillvixtmal fér de nidrmaste
fem aren &r att i snitt 6ka férsiljningen med 30 procent
per ar och att inom tre 4r uppné en marginal fore skatt om

10—15 procent.

Framtidsutsikter

Axis styrelse forvintar sig att Koncernens satsningar

kommer att leda till fortsatt stark omsittningstillvixt och
riknar med att Koncernen kommer att vixa i nivi med det
langsiktiga tillvixtmalet under det nirmaste dren.

Axis kraftiga investeringar framforallt inom affirs-
omrédet Mobile Internet kommer att tilltas uppgé till en
nivd som f8rvintas orsaka ett negativt redovisat rorelse-
resultat for koncernen under det narmaste aret.

Omsittningstillvixten frédn produktomridena Docu-
ment och Storage férvintas vara stabil men ligre 4n
Koncernens genomsnittliga tillvéixtmal, medan produkt-
omréde Camera f6rvintas vixa visentligt snabbare #n
Koncernens genomsnittliga tillvixtmal. Det dr Axis mal-
sittning att Camera-divisionen och Mobile Internet-
divisionen tillsammans skall utgéra en betydande del av

Axis omsittning inom nagra ar.
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Aktiekapital och dgarforhallanden

Aktiekapital

Aktiekapitalet i Axis uppgar, fére nyemissionen i enlighet
med Erbjudandet, till 564 coo SEK, fsrdelat pa
56 400 000 aktier, envar aktie pd nominellt 0,01 SEK.
Varje aktie medfér lika ritt till andel i Axis tillgdngar och

Aktiekapitalets utveckling

vinst samt berittigar till en rést. Genom foéreliggande ny-
emission av hégst 12 500 000 aktier, kommer aktiekapi-
talet att 6ka med hogst 125 0oo SEK till hogst 689 ooo
SEK, fordelat pa hogst 68 900 000 aktier. Axis har fore

dgarspridningen cirka 30 aktiesdgare.

. Nominellt belopp Aktiekapital
Ar Transaktion Antal aktier (SEK) (SEK)
1984 Bolagsbildning 500 100,00 50 000
1985 Nyemission 5040 100,00 504 000
1987 Konvertering av forlagslan 5640 100,00 564 000
1997 Split 100:1 564000 1,00 564000
1999 Split 100:1 56 400 000 0,01 564 000
Agarférhﬁllanden som kan tillkomma enligt incitamentsprogrammet

I nedanstiende tabell framgar dgarférhéllandena i Axis

fore Erbjudandet samt fore full utspidning av de aktier

(se "Aktiekapital och #garférhéllanden — Incitaments-

program”):

Agare Antal aktier Andel av kapital och réster, %
Mikael Karlsson privat och genom bolag (LMK Industri AB) 23 085 000 40,9
G.Kallstrom & Co AB" 14100 000 250
Martin Gren genom bolag (AB Grenspecialisten) 10005 000 177
DagTigerschiold 2427 600 43
Isac Brandberg AB 2270000 4,0
Johan Bjérkman 2132400 38
Ovriga aktieigare 2380000 42
Summa 56400 000 100,0

I nedanstiende tabell framgér #garférhallandena i Axis
efter Erbjudandet samt fére full utspidning av de aktier

som kan tillkomma enligt incitamentsprogrammet, férut-

satt full anslutning till Erbjudandet samt till fullo utnyttjad
OVertinelningsoption.

Agare Antal aktier Andel av kapital och réster, %
Mikael Karlsson privat och genom bolag (LMK Industri AB) 22167 764 322
G. Kallstrom & Co AB" 13539765 19,7
Martin Gren genom bolag (AB Grenspecialisten) 9 607 471 139
DagTigerschiold 2427 600 35
Isac Brandberg AB 2270000 33
Johan Bjorkman 2132400 31
Ovriga aktiedgare 2 380 000 35
Nya investerare 14 375000 209
Summa 68 900 000 100,0

1 G. Kallstrom & Co AB dgs till 70 procent av Skanditek Industriférvaltning AB.
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Utfistelse (Lock-up)

Huvudaktiesigarna — som anges i not I pé sidan I och som,

under antagande av full anslutning till Erbjudandet samt
till fullo utnyttjad &vertilldelningsoption, kommer att dga
aktier representerande sammanlagt cirka 65,8 procent av
aktierna och résterna i Axis — har fér avsikt att langsiktigt
kvarstd som betydande aktiedgare. Huvudaktiesigarna samt
vissa ledande befattningshavare i Axis” har forbundit sig att
inte, direkt eller indirekt, under en period frén och med
forsta noteringsdagen av Axis aktier pa Stockholmsbérsen
till och med dagen fér Axis

bokslutskommunikén for

offentliggérande av
2000/2001,
overlata aktier eller teckningsoptioner i Bolaget utan

rikenskapséret
Enskilda Securities skriftliga medgivande.

Bemyndigande

Extra bolagsstimma i Axis beslutade den 3 maj 2000 att

bemyndiga styrelsen, vid ett eller flera tillfillen och lingst
intill ordinarie bolagsstimma 2000, att besluta om
nyemission av sammanlagt hégst 25 000 000 aktier i
samband med en dgarspridning av bolagets aktier, att ske i
form av en s.k. Private Placement och/eller notering av
Bolagets aktier vid Stockholmsbérsen. Styrelsen for Axis
har i samband med beslutet om féreliggande nyemission av
hogst 12 500 000 aktier dven beslutat att inte utnyttja
aterstiende del avbemyndigandet.

Incitamentsprogram
Axis styrelse beslutade i juni 1999 att inféra ett arligen

aterkommande incitamentsprogram till Koncernens
anstillda i Sverige och utlandet. Anstillda i USA erbjuds
amerikanska s.k. Stock Options.

Under 1999
méjlighet att forvdrva sammanlagt 570 00O tecknings-

erbjéds anstillda i Axis-koncernen
optioner till marknadspris, varvid samtliga anstillda
erbjudits mojlighet att férvirva teckningsoptioner, med
anvindande av en fér detta dndamaél sirskilt utgdende
kontantbonus, och cirka 45 ledande befattningshavare
dirutéver erbjudits méjlighet att férvirva tecknings-
optioner mot kontant betalning. Sammanlagt 30 00O
teckningsoptioner innehas av dotterbolaget Axis Network
AB och avses erbjudas tillkommande anstillda. Teckning av
aktier i Axis kan med stéd av 1999 &rs teckningsoptioner ske

under tiden frén och med 2 september 2002 till och med

I september 2004 till en teckningskurs per aktie om 19,50
SEK.

Den 3 maj 2000 godkinde extra bolagsstimma i Axis
enhilligt styrelsens emissionsbeslut av den 14 april 2000
varigenom ytterligare sammanlagt I 128 000 teckningsop-
tioner berittigande till teckning av aktier i Axis kommer att
erbjudas anstillda i Axis-koncernen till marknadspris. De
personer som ir anstillda i Axis-koncernen per den 5 juli
2000 kommer, med anvindande av en fér detta sndamal
sirskilt utgdende kontantbonus, att erbjudas méjlighet att
forvarva hégst I 00O teckningsoptioner per anstilld.
Darutéver kommer cirka 50 ledande befattningshavare,
beroende pa befattningshavarens tjinstestidllning, att
erbjudas méjlighet att mot kontant betalning férvirva
hégst 3 000, hogst 10 000 eller hégst 141 000
teckningsoptioner per befattningshavare. Vidare kommer
Bolagets verkstillande direktsr att erbjudas méjlighet att
mot kontant betalning férvirva hogst 282 000 tecknings-
optioner. De teckningsoptioner som inte kommer att
forvirvas av anstillda kommer att innehas av ett heldgt
svenskt dotterbolag och avses erbjudas tillkommande
anstillda i Axis-koncernen. Teckning av aktier i Axis kan
med stéd av 2000 ars teckningsoptioner ske under tiden
fran och med 2 oktober 2003 till och med 30 september
2005. Teckningskursen per aktie skall motsvara 130
procent av genomsnittet av det fér varje borsdag
volymviktade medeltalet av de under dagen noterade
betalkurserna enligt Stockholmsbérsens officiella kurslista
for aktier i Bolaget beriknat under en period om fem
handelsdagar, frén och med den sjitte till och med den
tionde handelsdagen efter forsta dagen fér notering av
Axis-aktien pé Stockholmsbérsen.

Den sammanlagda 6kningen av Axis aktiekapital
kommer vid fullt utnyttjande av samtliga teckningsoptioner
utgivna under 1999 och 2000 och under antagande av full
anslutning till Erbjudandet att uppga till 16 980 SEK,
motsvarande en sammanlagd utspidning om cirka 2,5
procent, dock med férbehall f6r den héjning som kan
foranledas av  omrikning av det antal aktier
teckningsoptioner berittigar till f6rvirv av i anledning av

och liknande foérhallanden,
0,8procent avser 1999 ars teckningsoptioner och cirka 1,6

emissioner varav cirka

procent avser 2000 ars teckningsoptioner.

) Dessa befattningshavare utgérs av Mikael Karlsson via LMK Industri AB, G. Kallstrom & Co AB, Martin Gren via AB Grenspecialisten, Dag Tigerschild, Johan Bjérkman, Peter Ragnarsson, Bengt
Christensson, Mikael Nilsson, Bengt-Arne Molin, Charlotta Falvin, Per Adelroth, Fredrik Nilsson, Anders Laurin, Torbjérn Ward, Ray Mauritsson, Lars Beckman, Fredrik Sjéstrand, Kenneth Jonsson och

Brigitte Salmi.
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Sarskilda 6verviganden

Allt foretagande och dgande dr forenat med ett visst mdtt av
risktagande och i detta avseende utgér Axis inget undantag. Infor
foreliggande Erbjudande och marknadsnotering uppmanas dérfor
potentiella investerare att utéver dvrig information i detta prospekt
beakta riskfaktorerna nedan.

Teknologisk utveckling

Axis verksamhetsomrade préglas av omfattande forskning och

teknologisk férindring och nya framsteg férvintas fortsitta i
snabb takt. Det kan inte garanteras att konkurrenternas
utveckling inte kommer att begrinsa Axis mojligheter att
expandera sin verksamhet eller medféra att Bolagets
teknologier och produkter blir oekonomiska eller foraldrade.

Tidiga utvecklingsskeden och nya marknader
Axis befinner sig i tidiga utvecklingsskeden inom flera av

Bolagets produktdivisioner. Inom omridet Mobile Internet

har Bolaget #nnu inte marknadsintroducerat nagra
produkter i stor skala. Ingen garanti kan limnas fér att
Bolaget framgangsrikt kommer att kunna marknads-
introducera négra produkter. Det kan inte heller limnas
négra garantier for att produktomradet ndgonsin kommer att
bli I6nsamt. Det erfordras ytterligare utvecklingsarbete och
testning av produkterna inom Mobile Internet-divisionen

innan marknadsintroduktion kan ske i storre skala.

Marknadens intresse for Axis teknologi och
produkter

For att uppna framgang och 16nsamhet 4r Axis bland annat

beroende av att Bolagets maélgrupper uppfattar Axis

teknologi och produkter som konkurrenskraftiga i
jamforelse med andra aktérer som t.ex. Hewlett & Packard,
Intel och 3Com. Vidare fordras att slutanvindarna
accepterar Internet som ett palitligt, sikert och effektivt

medium for affirsrelaterad kommunikation.

Tekniska fel i Bolagets produkter
Samtliga Axis produkter #r tekniskt komplicerade och

innehéller en rad hard- och mjukvarukomponenter som
utvecklas savil internt som externt. Det kan inte garanteras
att produkter fungerar, beroende pa fel i hird- eller
mjukvaran, oavsett om testning i enlighet med Bolagets
policy har genomférts. Allvarliga fel i Bolagets produkter
kan underminera Bolagets marknadsposition och kan
medféra férlorad férsiljning och krav pa ersittning frén
kunder, vilket kan ha negativa effekter pa Bolagets
verksamhet, ekonomiska stillning och rérelseresultat.

Marknadens utveckling

snabbt féretag och privatpersoner i olika delar av virlden tar
till sig och investerar i ny teknik, bade de specifika
produkter som Axis marknadsfér och den infrastruktur som
g6r produkterna meningsfulla. Denna marknadsutveckling
péverkas savil av makrofaktorer som virldsekonomin, t.ex.

storre teknikutvecklingssteg som Internet under senare ér.

Beroende av OEM-kunder, Internetleveran-
torer och andra s.k.Service Providers
Det kan inte garanteras att Bolaget kommer att kunna

bibehélla existerande OEM kunder eller attrahera nya. Det

kan heller inte garanteras att de produktomriden som
marknadsférs eller kan komma att marknadsféras gentemot
internetleverantdrer (s.k. ISP:er) eller andra typer av s.k.
Service Providers alltid kommer att accepteras av dessa fér

integration i deras totala infrastruktur.

Aterforsiljare

De kunder som képer produkter med Axis varumirke nés

genom en kedja av externa distributérer, systemintegratorer
och detaljister. Det kan inte garanteras att denna struktur
kommer finnas tillginglig éver tiden. Det kan heller inte
garanteras att faktorer inom distributions- och detaljistledet

inte paverkar Bolagets férsiljning och I6nsamhet negativt.

Tillgang till komponenter och
kontraktsproduktion
Axis har sedan Bolaget bildades férlitat sig pa extern

kontraktsproduktion. Det kan inte garanteras att Bolaget
i framtiden kommer att ha tillgéng till komponenter och
kontraktsproduktion som kan svara mot den kvalitetsniva
som Bolagets produkter skall méta. Det kan heller inte
alltid kan ha
komponenter i tillricklig kvantitet. Varje brist enligt

garanteras att Bolaget tillgdng till
ovan i produktionskedjan kan ha negativ paverkan pa
Bolagets verksamhet, ekonomiska stillning och rérelse-

resultat.

Integration av forviarvade verksamheter
Axis har hittills enbart vuxit organiskt. Styrelsen har gjort

bedémningen att framtida tillvéixt dven kan komma att ske
genom férvirv. Bolagets framtida utveckling blir i sddant
fall beroende av hur vil forvirvade verksamheter kan
integreras i Bolaget. Om Bolaget misslyckas med
integrationen av eventuella férvirv kan detta ha negativ
péverkan pé Bolagets verksamhet, ekonomiska stillning och

rorelseresultat.

Beroende av nyckelpersoner

Axis dr beroende av IT-marknadens utveckling i allménhet
och nitverksmarknadens utveckling i synnerhet, d.v.s. hur
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framgéng. Axis férméga att bide attrahera och behélla
kompetent personal dr av avgérande betydelse fér Axis
langsiktiga konkurrensférmaga. Axis anstillda omfattas av
ett bonussystem som baseras bade pé finansiella faktorer
och p& medarbetarnas intellektuella bidrag. Det kan dock
inte garanteras att Axis kommer att kunna attrahera och
behalla betydelsefull

forluster kan ha negativ inverkan pé Bolagets verksambhet,

personal. Eventuella personal-
ekonomiska stillning och rérelseresultatet.

Mikael Karlsson och Martin Gren har varit driv-
krafterna bakom bildandet av Axis och bedéms zven
framdeles vara viktiga fér Koncernens utveckling.
Beroendet av dessa personer minskar dock successivt
genom att Axis vixer och savil koncernledning som styrelse
tillfors okade resurser. Bdde Karlsson och Gren avser att
kvarstd som huvudigare i Axis, men det kan inte garanteras

att deras dgande 4r inte kommer att minska.

Beroende avimmateriella riattigheter

Axis kommersiella framgangar ir till viss del beroende av

att intrdng i tredje mans patent eller andra immateriella
rittigheter inte gérs. Styrelsen kinner inte till att Bolaget
gor sig skyldigt till patentintring eller intrdng i annans
immateriella rittigheter, men det kan inte garanteras att
Bolagets teknologier inte innebir eller kommer att
innebdra intrdng i tredje mans patent eller immateriella
rittigheter. Skulle ett sddant intrdng ske kan Bolaget bli
skyldigt att

immateriella rittigheter alternativt bli tvunget att utveckla

képa licenser till sddana patent eller
egna alternativa teknologier. Det kan inte garanteras att
Bolaget kan fa tillgdng till licenser p& kommersiellt
acceptabla villkor, om det &verhuvudtaget gér att erhélla
sadan licens. Om licens inte kan erhallas, eller om inte
alternativa teknologier kan utvecklas, riskerar Bolaget att
forsenas eller férhindras marknadsféra sina produkter,
vilket kan ha negativ paverkan pa Bolagets verksamhet,

ekonomiska stillning och rérelseresultat.

Paverkan fran myndigheter
Bolaget arbetar pa en global marknad. Det kan inte

garanteras att myndigheter i olika linder &ver tiden inte
andrar regelverken pa ett sadant sitt att Bolagets méjligheter
till produktférsiljning pa vissa marknader férsimras eller
omdjliggérs. Skulle sidana hinder uppstd kan detta ha
negativ paverkan pi Bolagets verksamhet, ekonomiska

stallning och rérelseresultat.

Bolagsskatt

Da Bolaget bedriver en global verksamhet kan ingen garanti

limnas fér att lokala skattemyndigheter inte kommer att

ifrigasitta Bolagets internprissittning och patvinga

beskattning pa ett sdtt som negativt péverkar Bolagets
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verksamhet, ekonomiska stillning och rérelseresultat. Axis
styrelse bedémer att det f6r nidrvarande inte finns grund att

ifragasitta Bolagets internprissittning.

Valutarisk

Bolaget har till f('jljd av sin internationella exponering en

etablerad valutapolicy som baseras pa att all sikring av
valutafldden skall ske p affirsmissiga grunder och vara avicke-
spekulativ karaktir. Det kan inte garanteras att Bolaget vid varje
tillfille kan vara opaverkat av forandrade valutakurser. Bolagets
valutarisk kan siledes férorsaka en negativ paverkan pa Bolagets

verksamhet, ekonomiska stillning och rérelseresultat.

Produktansvar och forsakring
Styrelsen bedémer att Bolaget har ett férsikringsskydd som

ar anpassat till Bolagets verksamhet. Det kan dock inte
garanteras att det i framtiden inte uppstar forpliktelser
eller reses krav som inte ticks av Bolagets férsikringar.
Skulle sddana férpliktelser uppsta eller krav resas kan det
fororsaka en negativ paverkan p& Bolagets verksambhet,

ekonomiska stillning och rérelseresultat.

Framtida kapitalbehov
Axis langsiktiga kapitalbehov beror pd manga faktorer, bland

annat pd hur Axis satsningar inom affirsomriddet Mobile
Internet lyckas samt p& Axis férméga att hantera en fortsatt
h(':'»g tillvaxt. Om det genom nyemissionen inom ramen for

Erbjudandet anskaffade

nuvarande resurser och eventuella framtida vinster eller

kapitalet, tillsammans med
krediter, inte rdcker till for att ticka investeringar och
lépande kostnader kan Axis komma att behéva anskaffa
ytterligare kapital. Om kapital genereras genom nyemission
av aktier utan foretridesritt f6r befintliga aktiesigare kommer
dessa aktiedgares innehav att spidas ut. Ingen garanti kan
limnas fér att ytterligare kapital blir tillgingligt eller att det
kan anskaffas pa f6r Axis och aktiesigarna férdelaktiga villkor.
Aktieinnehaven fér de personer som férvirvar aktier i
Erbjudandet kan dven komma att utspéddas i framtiden som
ett resultat av utnyttjande av redan utgivna teckningsoptioner

samt teckningsoptioner som utges i framtiden.

Aktiens utveckling
Fére Erbjudandet har det inte funnits nigon publik

marknad for aktierna i Axis. Aven om Axis-aktien noteras

vid Stockholmsbérsen kan ingen garanti ldmnas
betriffande likviditeten i aktien. Priset p& aktien kommer
bland annat att péverkas av variationer i Axis resultat,
forindringar i aktiemarknadens férvintningar om
framtida vinster, utbud och efterfrigan p& aktierna,
utvecklingen inom Axis marknader och den ekonomiska
utvecklingen i allminhet. Detta innebir att det pris som

aktien kommer att handlas till kan komma att fluktuera.
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Kompletterande information

Viktiga avtal

Visentliga hindelser

Axis dr inte beroende av nigot enskilt kommersiellt avtal.
Det finns inte heller nigon annan dverenskommelse som
ir av visentlig betydelse fér Bolagets resultat eller
finansiella stillning. Det finns inte heller enskilda
kommersiella avtal som i nagon visentlig utstrickning

péverkar Bolagets verksamhet.

Tvister och rittsliga processer

Axis dr inte och har inte varit part i eller har kinnedom om

nagot rittsligt forfarande som har eller kan férvintas fa
visentlig betydelse for Axis eller dess verksamhet.

Transaktioner med nirstaende

Det finns inga avtalsrelationer eller transaktioner mellan

Axis och nirstdende personer. Ingen styrelseledamot eller
ledande befattningshavare har eller har haft nagon direkt
eller indirekt delaktighet i ndgon affirstransaktion, som &ar
eller var ovanlig till sin karaktir eller med avseende pa
villkoren, som intriffat under nuvarande eller féregaende
verksamhetsér och som i nagot avseende kvarstar oreglerad
eller oavslutad. Revisorerna har ej heller varit delaktiga i
nagon affirstransaktion enligt ovan. Bolaget har heller inte
limnat lan, stillt garantier eller ingétt borgensférbindelser
till eller till fosrman fér nigon av styrelsens ledaméter,
ledande befattningshavare eller revisorer i Bolaget.

Efterlevnad av regelverk mm

Sedan den 30 april 2000 har inga visentliga hindelser
intraffat som péverkat Axis finansiella stillning eller fram-
tidsutsikter och som inte framgér av féreliggande prospekt.

Bokslut for verksamhetsaret 1999/2000
Bokslutet for verksamhetséret 1999/2000 &r underskrivet av

Axis styrelse och reviderat av Axis revisorer , men ej faststallt av
ordinarie bolagsstimma. Bokslutet kommer att framliggas for
Axis ordinarie bolagsstimma i augusti 2000 f6r faststillande.

Byte av verkstillande direktér, m.m.

Vid arsskiftet 1999/2000 utsags Mikael Karlsson till ny
for Axis och eftertridde i
positionen Dag Tigerschiéld som varit ordférande for Axis
styrelse sedan 1994 d& han eftertridde Jan Wabreus, som

styrelseordférande den

varit styrelseordférande sedan 1985. Savil Dag Tigerschisld
som Jan Wabreus ingar alltjimt i Axis styrelse. Mikael
Karlsson, som varit VD fér Axis sedan 1984, eftertriddes av
Magnus Karnsund den I januari 2000. Axis styrelses och
Magnus Karnsunds syn skiljde sig emellertid at pé vissa for
Bolaget visentliga omréden och parterna valde déarfor att sa
snabbt som méjligt avveckla anstillningsférhallandet. Den
14 april 2000 utsigs Peter Ragnarsson till ny VD for
Bolaget. Peter Ragnarsson har tidigare varit vVD, operativt
ansvarig chef samt ekonomi- och finansdirektsr for Axis.

Avtal om forsialjning av aktier

Axis bedémer att Bolaget uppfyller gillande regler och
bestimmelser samt innehar erforderliga tillstind med

avseende pa dess verksamhet.

Krediter och andra ataganden
Bolaget har en checkrikningskredit uppgéende till 180
MSEK.

Pensioner

Axis gér pensionspremieavsittningar i enlighet med ITP-

planen.

Forsdkringar
Axis har en foretagsférsikring omfattande de i Koncernen

ingdende bolagen och verksamheterna. Férsikringen
omfattar egendom/fastighet, avbrott, ansvar, ansvar fér
ren férmégenhetsskada, férmégenhetsbrott och ritts-
skydd. Det dr Axis bedémning att Bolaget har tillfreds-
stallande forsikringsskydd for att ticka det ansvar som den
ordinarie verksamheten ger upphov till. Ingen del i
verksamheten bedéms vara av sédan art att férsikringsskydd

inte kan erhéllas pa rimliga villkor.
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I samband med utférsiljning av aktier och nyemission till
kapitalmarknaden 4r det praxis att siljarna av aktier och
Bolaget som emitterar aktier traffar avtal rérande villkoren
for utférsiljningen och nyemissionen med det emissions-
institut som svarar f6r placeringen av aktierna. Bolaget och
Huvudaktiesgarna har fér avsikt att omkring den 15 juni
2000 triffa ett sddant avtal med Enskilda Securities.
Nedan limnas en kortfattad beskrivning av vissa visentliga
villkor som avses ing4 i avtalet (”Placeringsavtalet”).

Enskilda Securities kommer i Placeringsavtalet att &ta sig
att, under vissa férutsittningar, anskaffa képare till de
aktier som omfattas av Erbjudandet.

Placeringsavtalet kommer att vara villkorat av att vissa

uppiylls,

Stockholmsbérsen sker, att visentliga férhallanden réran-

forutsittningar sésom att notering vid
de Axis inte férindras samt att ndgon av Huvudaktieigarna
eller Bolaget inte bryter mot Placeringsavtalet.

Huvudaktiesgarna har i Placeringsavtalet atagit sig att
inte, vare sig direkt eller indirekt, utan Enskilda Securities
medgivande, avyttra aktier, teckningsoptioner eller mot-
svarande virdepapper i Axis under en period fran och med
forsta noteringsdagen for Axis aktier vid O-listan pa
Stockholmsboérsen  till Axis
offentliggérande av bokslutskommunikén f6r rikenskaps-
aret 2000/2001.

och med dagen for
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Utdrag ur bolagsordningen m.m.

Utdrag ur bolagsordningen

Bolagets firma
Bolagets firma 4r Axis Aktiebolag. Bolaget &ar publikt
(publ).

Styrelsens sdte
Styrelsen skall ha sitt site i Lund, Skane lin.

Verksamhet

Foremalet for Bolagets verksamhet dr att direkt eller
indirekt genom hel- eller deligda bolag, utveckla, tillverka
och férsilja mikroprocessorbaserade produkter, #ga och
forvalta fastigheter samt idka annan dirmed férenlig verk-

samhet.
Aktiekapital m m
Aktiekapitalet  skall —utgéra ligst femhundratusen

(500 000) och hogst tva miljoner (2 0coo o0oo) SEK.
Aktie skall lyda pa ett (1) 6re.

Styrelse

Styrelsen skall bestd av lagst tre och hogst sex ledaméter
med hoégst tre suppleanter. Ledaméterna och
suppleanterna viljes arligen pa ordinarie bolagsstimma fér

tiden intill slutet av nésta ordinarie bolagsstimma.
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Kallelse
Kallelse till bolagsstimma skall ske genom annonsering i
Post- och Inrikes Tidningar samt i Dagens Nyheter eller

annan rikstickande dagstidning.

Rostrdtt
Vid bolagsstimman fir varje réstberittigad résta for fulla
antalet av honom #gda och féretridda aktier utan

begrinsning i réstetalet.

Rékenskapsar
Bolagets rikenskapsér skall vara 1/5 — 30/4.

VPC-anslutning
Bolaget ér anslutet till VPC.

Ovrig information

Bolagets organisationsnummer ir 556241-1065. Bolaget
inregistrerades hos PRV den 5 april 1984 och har bedrivit
verksamhet sedan dess. Dess associationsform regleras av

aktiebolagslagen (1975:1385).
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Styrelse,ledande befattningshavare
och revisorer

-
-

Styrelse

Mikael Karlsson

Styrelsens ordférande

Fodd 1962

Styrelseordférande i Netch Techno-
logies AB och IT-Oresund.
Styrelseledamot i Institutet fér ekono-
misk forskning, Lunds Universitets
Niringslivsforum, Ruben Rausing
Fonden, SEB Lund,
Teknikbrostiftelsen i Lund,
Visionalis AB och Beijer

Electronics AB.

Medlem av styrelsen sedan 1984..
Verkstillande direktér 1984—1999.
Ordférande sedan 2000.

Aktier i Axis: 23 085 000"
Teckningsoptioner i Axis: O

DagTigerschiold

Vice ordférande

Fodd 1942

Styrelseordférande i Arkivator AB,
Mydata Automation AB och Vellinge
Electronics AB.

Styrelseledamot i Skanditek
Industriférvaltning AB,

" Privat och genom LMK Industri AB.

2 Genom AB Grenspecialisten.
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Industriférvaltnings AB Kinnevik,
Korsnis AB och Investment AB
Oresund.

Medlem av styrelsen sedan 1986.
Ordférande 1994-1999.
Aktier i Axis: 2 427 600
Teckningsoptioner i Axis: O

Martin Gren

Fodd 1962

Styrelseledamot i Switchcore AB,
Netch Technologies AB och Itact AB.
Medlem av styrelsen sedan 1984..
Aktier i Axis: 10 005 0002
Teckningsoptioner i Axis: 1 000

Johan Bjorkman

Fodd 1944

Styrelseordférande i Tredje AP-
fonden, Skanditek
Industriférvaltning AB,
LjungbergGruppen AB och
Nordstjernan AB.

Styrelseledamot ibl.a. BZ Gruppe
Holding AG, Korsnis AB, Invik AB,
Mydata Automation AB, AB Persson

Invest och Plenia Sweden AB.
Medlem av styrelsen sedan 1995.
Aktier i Axis: 2 132 400
Teckningsoptioner i Axis: O

JanWabreus

Fodd 1941

VD Timelox AB och dotterbolagschef
inom Assa Abloy AB.

Medlem av styrelsen sedan 1985.
Ordférande 1985—1994..

Aktier i Axis: O

Teckningsoptioner i Axis: 3 000

Nils Rydbeck

Fodd 194.6

Senior Vice President Research &
Technology, Chief Technical Officer
Ericsson Consumer Products.
Styrelseledamot i Anoto AB.
Ledamot i rédgivande kommittén
School of Management North
Carolina State University.
Medlem av styrelsen sedan 1997 .
Aktier i Axis: O
Teckningsoptioner i Axis: 3 000
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Ledande befattningshavare

Peter Ragnarsson

Verkstillande direktor

Fodd 1963

Civilekonom, MBA

Anstilld inom Axis sedan 1995.
Aktier i Axis: 10 000
Teckningsoptioner i Axis: 13 000

Bengt-Arne Molin

Chef strategisk teknologiutveckling
Fodd 1958

Teknologie Doktor i tillimpad
elektronik, civilingenjor
elektroteknik

Anstilld inom Axis sedan 1999.
Aktier i Axis: O

Teckningsoptioner i Axis: O
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Mikael Nilsson

Chefsstrateg

Fodd 1951

Civilingenjor elektroteknik
Anstilld inom Axis sedan 2000.
Aktier i Axis: O
Teckningsoptioner i Axis: 10 000

Bengt Christensson

Chef strategiska allianser

Fodd 1960

Civilingenjor elektroteknik
Anstilld inom Axis sedan 1986.
Aktier i Axis: 140 000
Teckningsoptioner i Axis: 10 000

Pa bild fr.vdnster: Martin Gren, Mikael Karlsson,
JanWabreus, Dag Tigerschiéld, Mikael Nilsson,
Bengt-Arne Molin, Bengt Christensson

och Peter Ragnarsson.
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STYRELSE, LEDANDE BEFATTNINGSHAVARE OCH REVISORER

Ledande befattningshavare
(forts.)

Charlotta Falvin

Chef Sales & Operations

Fodd 1966

Civilekonom

Anstilld inom Axis sedan 1994..
Aktier i Axis: 10 000
Teckningsoptioner i Axis: 13 000

Per Adelroth

Chef Document Division

Fodd 1966

Civilingenjor

Anstilld inom Axis sedan 1994..
Aktier i Axis: 10 000
Teckningsoptioner i Axis: 10 000

Fredrik Nilsson

Chef Storage Division

Fodd 1967

Civilingenjor,

Anstilld inom Axis sedan 1996.
Aktier i Axis: O
Teckningsoptioner i Axis: 3 000

Anders Laurin

Chef Camera Division

Fodd 1960

Gymnasieingenjér, ADB-linje
Anstilld inom Axis sedan 1997.
Aktier i Axis: O
Teckningsoptioner i Axis: 10 000
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TorbjérnWard

Chef Mobile Internet Division
Fodd 1965

Civilingenjér elektroteknik
Anstilld inom Axis sedan 2000.
Aktier i Axis: O
Teckningsoptioner i Axis: O

Ray Mauritsson

Chef Technology Division

Fodd 1962

Civilingenjor teknisk fysik
Anstilld inom Axis sedan 1995.
Aktier i Axis: 10 000
Teckningsoptioner i Axis: 10 000

Lars Beckman

Finanschef

Fodd 1965

Fil. kand.

Anstilld inom Axis sedan 1994..
Antal aktier: o
Teckningsoptioner i Axis: 3 000

Pa bild fr. vdnster: Ray Mauritsson,

Charlotta Flavin, Anders Laurin
och Kenneth Jonsson.

Fredrik Sjostrand
Koncerncontroller

Fodd 1969

Civilekonom

Anstilld inom Axis sedan 1998.
Antal aktier: 0
Teckningsoptioner i Axis: 3 000

Kenneth Jonsson

Operativ chef strategisk
teknologiutveckling

Fodd 1960

Ingenjor

Anstilld inom Axis sedan 1985.
Aktier i Axis: I0 000
Teckningsoptioner i Axis: 3 000

Brigitte Salmi

T.f. chef marknadskommunikation
och information

Fodd 1959

BSc Marketing Management
Anstilld inom Axis sedan 1996.
Aktier i Axis: O

Teckningsoptioner i Axis: 3 000
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Ersattningar och formaner mm

Loner och 6vriga ersittningar har under rikenskapsaret
1999/2000 utgatt enligt tabellen nedan.

TSEK

Styrelse:

Arvoden 3250
Loner och erséttningar 14692
Foretagsledning 2762
Revisorer 7183

) Styrelsens ordférande for perioden 1 maj—31 december 1999 uppbar en ersittning om 130 000
SEK.For &vriga styrelseledaméter utgdr ersittning med sammanlagt 195 000 SEK.

2 Loner och ersittningar avser Mikael Karlsson och Martin Gren som bada varit operativt
verksamma i koncernen. Mikael Karlsson har varit koncernchef och Verkstillande Direkt6r under
perioden 1984-04-05-1999-12-31.

3 Summan avser revisionsarvode.
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ERATTNINGAR OC FORMANER

Revisorer och suppleanter

Ohrlings PricewaterhouseCoopers
Huvudansvarig

Anders Lundin, f6dd 1956
Auktoriserad revisor

Uppdrag i Axis sedan 1996.

Suppleant
Gustav Jénsson, fédd 1950
Auktoriserad revisor

Uppdrag i Axis sedan 1984.

Allaledande befattningshavare deltar i eller kommer att ges
mojlighet att deltaga i ett incitamentsprogram (se ”Aktie-
kapital och dgarférhéallanden — Incitamentsprogram").
Verkstillande direktéren och 6vriga ledande befatt-
ningshavare har pensionsférmaner i enlighet med mark-
nadsmissiga villkor. De ledande befattningshavarna har sa-
vil vid egen som vid uppsigning fran Bolagets sida en upp-
signingstid uppgéende till mellan en och tre manader. For
VD giller en uppsigningstid pa sex ménader (samt vid
uppsigning frin Bolagets sida avgingsvederlag for 12
ménader). Om de varit anstillda i mer 4n sex ar tillimpas
dock de uppsigningstider, for uppsidgning fran Bolagets
sida, som framgar avlagen om anstillningsskydd.
Verkstillande direktéren uppbir fér rikenskapséret
2000/2001 en ersittning om I 400 000 SEK.

65



66

AxIs COMMUNICATIONS



Formella rakenskaper

RESULTATRAKNING

Resultatrakning

Koncernen Moderbolaget
TSEK 1999/2000 1998/1999 1997/1998 1999/2000
Nettoomsittning Not 2 695183 559 789 521715 3460
Kostnad for salda varor och tjdnster —323429 —238835 —245 825 -
Bruttoresultat 371754 320 954 275 890 3460
Forsdljningskostnader -239 229 —184 212 —174 305 -
Administrationskostnader —62812 —36 950 —29 446 —4917
Forsknings- och utvecklingskostnader —144 585 —93657 76709 -
Jamforelsestérande poster - 25959 -
Ovriga rorelsekostnader —7 358 —1163 —3233 =
Andel i intressebolags resultat fore skatt - 2115 —2 865 -
Rérelseresultat Not 3,4 —82230 7087 15291 —1457
Resultat frdn finansiella investeringar
Resultat fran andelar i koncernbolag Not 5 - - - —43 997
Rénteintakter Not 6 29 677 1395 11009 28 566
Réntekostnader Not 7 9776 —7 668 —15126 —40 224
Resultat efter finansiella poster —62 329 814 11174 -57112
Skatt pa drets resultat Not 8 4112 —2859 —1700 —
Minoritetens andel i drets resultat -8281 = = =
Avres resultat ~74722 —2045 9474 —57 112

AXIs COMMUNICATIONS
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FORMELLA RAKENSKAPER

BALANSRAKNING

Balansriakning

Koncernen Moderbolaget
TILLGANGAR, TSEK 30 april 2000 30 april 1999 30 april 1998 30 april 2000
Anlaggningstillgangar
Immateriella anldggningstillgangar
Immateriella anldggningstillgangar Not 9 4989 - - -
Rattigheter Not 10 2448 3074 = 2448
Forskott avseende immateriella anl tillgangar Not 11 - 3790 - -
Summa immateriella anlaggningstillgangar 7437 6864 = 2448
Materiella anldggningstillgangar
Byggnader och mark Not 12 8193 7039 6835 -
Inventarier och utrustning Not 13 31702 14209 17 552 -
Summa materiella anlaggningstillgangar 39895 21248 24 387 -
Finansiella anldggningstillgdngar
Andelar i dotterbolag Not 14 = = = 130299
Andelar i intressebolag Not 15 1151 1650 500 -
Andra langfristiga vardepappersinnehav Not 16 12 893 - - 12893
Andelar i bostadsrattsférening Not 17 676 676 676 =
Langfristiga fordringar Not 21 6018 6780 7073 -
Summa finansiella anldggningstillgangar 20738 9106 8249 143192
Summa anldggningstillgangar 68 070 37218 32636 145 640
Omsittningstillgangar
Varulager
Handelsvaror 69 887 77587 81522 -
Summa varulager 69 887 77 587 81522 -
Fordringar
Skattefordringar 12316 - - 5548
Kundfordringar 131996 102277 102 390 =
Fordringar hos koncerbolag - - - 179 205
Ovriga fordringar 3538 21276 11356 -
Forutbetalda kostnader och upplupna intékter 25732 10151 6150 1141
Summa fordringar 173 582 133704 119 896 185 894
Kassa och bank
Kassa och bank, 12419 — 10203 -
Summa kassa och bank 12419 - 10203 -
Summa omsittningstillgangar 255 888 211291 211 621 185 894
SUMMATILLGANGAR 323958 248 509 244257 331534
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FORMELLA RAKENSKAPER

BALANSRAKNING

Balansriakning

Koncernen Moderbolaget
EGET KAPITAL OCH SKULDER, TSEK 30 april 2000 30 april 1999 30 april 1998 30 april 2000
Eget kapital Not 18, 19
Bundet eget kapital
Aktiekapital 564 564 564 564
Bundna reserver 44 045 31782 32717 2449
Summa bundet eget kapital 44 609 32 346 33281 3013
Fritt eget kapital
Fria reserver 41263 54710 44 301 87 681
Arets resultat —74722 -2 046 9474 57112
Summa fritt eget kapital —33 459 52 664 53775 30569
Summa eget kapital 11150 85010 87 056 33582
Minoritetens andel av eget kapital 9905 - - -
Obeskattade reserver
Periodiseringsfond Not 20 - - - 39038
Summa obeskattade reserver - - - 39038
Avsdttningar
Avsittningar for skatter Not 21 12253 11 342 12 646 -
Summa avsittningar 12253 11342 12 646 =
Skulder
Langfristiga skulder Not 22
Ovriga skulder till kreditinstitut, ranteb - 79 245 67 495 115 000
Checkrédkningskredit 162 822 468 - 138 544
Summa langfristiga skulder 162 822 79713 67 495 253 544
Kortfristiga skulder
Leverantérskulder 72 355 35322 43146 -
Skatteskulder = 133 3119 =
Ovriga skulder 1295 12452 6028 24
Upplupna kostnader och férutbetalda int Not 23 54178 24 537 24767 5346
Summa kortfristiga skulder 127 828 72444 77 060 5370
Summa skulder 290 650 152157 144 555 258914
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 323958 248 509 244257 331534
POSTER INOM LINJEN
Stdllda sékerheter Not 25 17 583 INGA INGA 2225
Ansvarsforbindelser Not 24 INGA INGA INGA 45998
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KASSAFLODESANALYS

Kassaflodesanalys
Koncernen Moderbolaget
TSEK 1999/2000 1998/1999 1997/1998 1999/2000
Den I6pande verksamheten
Rérelseresultat fore finansiella poster -82230 7087 15291 —1457
Avskrivningar 13030 8110 7233 626
Ovriga ej likviditetspaverkande poster - - —12196 -
—69 200 15197 10328 —831
Erhallna finansiella intakter 708 1395 8350 20 564
Erhdlina koncernbidrag = = = 18
Ldmnade koncernbidrag - - - —44 015
Erlagda finansiella kostnader -8415 —6794 -10 626 -15332
Betald inkomstskatt 14217 —6 856 —16 588 4727
-21924 —12255 —18 864 43 492
Forandring varulager 7700 3935 -32153 -
Férandring kundfordringar -25832 113 15315 -
Férandring ovriga kortfristiga fordringar 9938 —13921 —3693 —42 394
Forandring leverantérskulder 34081 —7 824 645 =
Férandring 6vriga kortfristiga rorelseskulder 15529 6194 7525 -6 929
41416 —11 503 —42 991 —49 323
Kassaflode fran den I6pande verksamheten —49708 -8 561 —51257 -93 646
Investeringsverksamheten
Investeringar i immateriella anldggningstillgdngar 4127 —6916 - -
Investeringar i materiella anlaggningstillgangar —25507 —4919 —17 814 -
Avyttring av materiella anldggningstiligangar - - 27 606 -
Investeringar i intressebolag 1151 —1150 = =
Investeringar i dotterbolag —523 - - —124136
Placeringar i 6vriga finansiella anldggningstillgangar -12893 - 128 -12893
Avyttring av 6vriga finansiella anlaggningstillgangar = = 1875 =
Forandring kortfristiga finansiella placeringar - - 2556 8 002
Resultat vid avyttring av andelar i dotterbolag 28 969 - - -
-15232 —12 985 14 351 —129 027
Kassafléde fran investeringsverksamheten -15232 —12 985 14 351 -129 027
Finansieringsverksamheten
Overkurs vid emission av skuldebrev 1425 — — 1425
Upptagna lan 77763 11750 13908 60 000
Utbetald utdelning - - —2538 -
Valutakursdifferenser 1361 875 —4 500 —24 892
Erhallet/ldamnat koncernbidrag - - - 60 881
77 827 10 875 6870 97 414
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 77 827 10875 6870 97 414
Arets kassafléde 12 887 -10 671 —-30306 —125 259
Likvida medel vid arets borjan —468 10203 40 509 -13285
Férandring likvida medel 12 887 —10 671 -30306 —125259
Likvida medel vid arets slut 12419 —468 10203 —138 544
Koncernen
NETTOSKULDSATTNING 30 april 2000 30 april 1999 30 april 1998
Lan 162822 79 245 67495
Checkrédkningskredit 12419 468 -10203
150403 79713 57292

70

AxIs COMMUNICATIONS



FORMELLA RAKENSKAPER

Noter

Not | Redovisningsprinciper

Ars- och koncernredovisningarna har upprittats enligt Arsredovisnings-
lagen och med iakttagande av god redovisningssed i Sverige. Redo-
visningsprinciperna dr oférandrade jamfért med féregiende ar om inget

annat anges.

Koncernredovisning

I koncernredovisningen ingar moderbolaget och de bolag dir moder-
bolaget direkt eller indirekt innehar mer 4n 50 procent av résterna vid
rikenskapsérets slut. I koncernens resultatrikning ingar under aret
forvirvade bolag med virden fran tiden fran och med férvarvet.

Koncernens bokslut dr upprittat enligt férvirvsmetoden vilket
innebdr att anskaffningsvirdet pa aktier i dotterbolag elimineras mot
respektive dotterbolags egna kapital vid forvarvstillfillet. Eget kapital
bestims hir utifrin en marknadsmissig virdering av tillgdngar,
avsittningar och skulder vid férvirvstidpunkten. I den man det finns
obeskattade reserver i forvirvade bolag gérs en avsittning for uppskjuten
skatt pa dessa reserver baserad pé skattesatsen i respektive land. Denna
skatt redovisas bland avsittningar for skatter.

I de fall anskaffningsvirdet for aktierna i dotterbolaget éverstiger det
forvirvade egna kapitalet berdknat enligt ovan, hinférs mellanskillnaden
till goodwill som skrivs av 6ver den berdknade nyttjandetiden. Skulle
anskaffningsvirdet foér aktierna understiga forvirvat eget kapital,
reducerar skillnadsbeloppet det férvirvade bolagets monetira tillgangar.

Under aret forvirvade bolag inkluderas i koncernredovisningen fran
forvirvsdagen. Under é&ret avyttrade bolag inkluderas i koncern-

redovisningen fram till dagen for avyttring.

Omrikning av utlindska dotterbolag

Samtliga utlindska dotterbolag inom Axis koncernen har klassificerats
som integrerade utlandsverksamheter varfér monetira metoden till-
lampas for omrikning av bokslut for utlindska dotterbolag. Detta innebiar
att de utlindska dotterbolagens monetira tillgdngar och skulder omriknas
till balansdagens kurs, medan de icke-monetira tillgdngarna omriknas
till historisk kurs. Samtliga poster i resultatrdkningarna omriknas till
arets genomsnittskurs. Omrikningsdifferenser redovisas i resultatet fran
finansiella investeringar.

Nir moderbolaget eller annat koncernbolag i Axis-koncernen
foretagit sikringsatgird for att balansera och skydda mot kursdifferenser
pa nettoinvesteringen i ett dotterbolag, fors kursdifferensen pé sikrings-
instrumentet direkt till resultatet fran finansiella investeringar, till den
del den motsvaras av en under aret ditférd omrikningsdifferens for
dotterbolaget.

Vid olika virdering av tillgdngar och skulder p& koncern- och
bolagsnivéd beaktas skatteeffekten, vilken redovisas som latent skatte-
fordran respektive latent skatteskuld. Dock beaktas ej latent skatt pa

koncernmissig positiv eller negativ goodwill.

Minoritetsintresse

Minoritetsintresse i arets resultat och eget kapital baseras pa
dotterbolagets bokslut upprittade i enlighet med koncernens redo-

visningsprinciper.

Intressebolag

Som intressebolag betraktas de bolag som inte 4r dotterbolag men dir
moderbolaget direkt eller indirekt innehar mellan 20 och 50 procent av
résterna for samtliga andelar. Andelar i intressebolag redovisas enligt
kapitalandelsmetoden.

Enligt kapitalandelsmetoden ingar andelar av resultatet i intresse-
bolagen i Resultat fére skatt. Om anskaffningsvirdet fér andelarna i
intressebolaget varit hégre 4n andelen av eget kapital i det férvirvade
bolaget vid forvirvstillfallet behandlas skillnaden som goodwill. Andelen
av intressebolagets skatt ingér i koncernens skattekostnad. I koncernens
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balansrikning redovisas innehav i intressebolag till anskaffningsvirde
justerat for tillskott, utdelningar och andel i resultatet efter forvarvs-

tillfallet.

Fordringar och skulder i utlandsk valuta
Kortfristiga fordringar och skulder i utlindsk valuta omriknas till balans-
dagskurser. Uppkomna kursdifferenser ingar i évriga rérelseintikter med
undantag fér kursdifferenser pa likvida medel som redovisas i finans-
nettot.

For sikring av framtida valutafléden tillimpas s.k. hedgeredovisning.
Resultatet av sikringstransaktionerna resultatredovisas i samma period

som underliggande fléden.

Varulager
Handelsvaror virderas till det lagsta av anskaffningsvirdet och det verkliga
virdet pa balansdagen med tillimpning av FIFO-principen. Internvinster

vid férsiljning mellan koncernbolag elimineras.

Fordringar

Fordringar tas upp till det belopp varmed de beriknas inflyta.

Utgifter for forskning och utveckling
Utgifter f6r forskning och utveckling belastar resultatet det &r de upp-

kommer.

Avskrivningar enligt plan
Avskrivningar enligt plan beriknas pa ursprungliga anskaffningsvirden
minskat med ett bedémt restvirde och baseras pa tillgAngarnas bedémda

nyttjandetid enligt féljande:

Programvara 3ar
Réttigheter 5ar
Inventarier och utrustning 3-5ar
Markanldggningar 5ar

Skatter
Arets skattekostnad beriknas enligt varje lands skatteregler och pa arets
redovisade resultat. Aterstiende skatt att betala iterfinns under skatte-
skuld.

Avsittning for uppskjuten skatt gérs pa obeskattade reserver enligt
varje lands skatteregler. Det beriknas ingen uppskjuten skattefordran pa
skattemissiga underskott.

Not 2 Nettoomsittningens férdelning pa rérelsegrenar och
geografiska marknader

Nettoomsittningen fordelar sig pa rérelsegrenar enligt f6ljande:

Koncernen
99/00 98/99 97/98
Document Division 395903 357276 362115
Storage Division 128302 139449 120221
Camera Division 94702 48127 28356
Konsulttjdnster 60703 - -
Ovrigt 15573 14937 11023
Summa 695183 559789 521715
Nettoomsittningen fordelar sig pa geografiska marknader enligt féljande:
Koncernen
99/00 98/99 97/98
Europa (inkl. Afrika och Mellandstern) 385473 311545 268085
Asien 113652 74372 91463
Nord- och Sydamerika 196058 173872 162167
Summa 695183 559789 521715
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Not 3 Personal

NOTER

Medeltalet anstillda med férdelning pa kvinnor och mién har varit:

Kvinnor Min Totalt

99/00 98/99 97/98 99/00 98/99 97/98 99/00 98/99 97/98
Moderbolaget - - - - - - - - -
Frankrike 4 2 2 7 4 4 " 6 6
Japan 6 5 4 10 16 13 10
HongKong & Kina 7 7 8 9 10 13 16 7 21
Singapore, Australien, Korea och Malaysia 4 3 2 6 10 7 6
Spanien och ltalien 1 - - 4 - - 5 - -
Storbritannien 2 1 1 5 3 1 7 4 2
Sverige (Lund) 61 35 23 237 165 122 298 200 145
Tyskland 3 1 = 8 4 2 " 5 2
USA 21 14 12 50 47 39 71 61 51
Koncernen totalt 109 68 52 336 245 191 445 313 243
Léner och ersittningar har uppgatt till:

Styrelse &VD Ovriga Totalt

99/00 98/99 97/98 99/00 98/99 97/98 99/00 98/99 97/98
Moderbolaget - - - - - - - - -
Frankrike - — — 3873 2787 2379 3873 2787 2379
Japan = = = 8857 5951 3943 8857 5951 3943
HongKong & Kina - - - 2369 2838 3326 2369 2838 3326
Singapore och Australien = = = 4240 2 864 2022 4240 2 864 2022
Spanien - - - 895 - - 895 - -
Storbritannien - - - 4960 1860 814 4960 1860 814
Sverige 2426 1832 2289 90139 57124 42074 92565 58956 44363
Tyskland = = = 4807 3822 920 4807 3822 920
USA = = — 47602 38840 24492 47602 38840 24492
Koncernen totalt 2426 1832 2289 167742 116086 79970 170168 117918 82259

Loéner och ersittningar

Sociala kostnader (varav pensionskostnader)

99/00 98/99 97/98 99/00 98/99 97/98 99/00 98/99 97/98
Moderbolaget = = = = = = = = =
Dotterbolag 170168 117918 82259 49358 30791 23117 5448 3397 3211
Koncernen total 170168 117918 82259 49358 30791 23117 5448 3397 3211

Léner och ersittningar till styrelsen och Verkstillande Direktéren har
utbetalats genom dotterbolaget Axis Communications AB.

Av koncernens pensionskostnader avser B5II (211) koncernens
Verkstillande Direktér. Inga pensionskostnader avseende styrelsen har
forekommit. Inga pensionsférméner utéver normal pensionsplan utgar
till ledande befattningshavare.

Léner, ersittningar och férméner till Styrelse och Féretagsledning

har belastat arets resultat med 4. 556 (3 020) enligt nedan.

Styrelse
99/00 98/99
Arvoden 325 1495
Loner och ersattningar 1469 325
1794 1820

Léner och ersittningar avser Mikael Karlsson och Martin Gren som bada
varit operativt verksamma inom koncernen. Mikael Karlsson har varit Kon-
cernchef och Verkstillande Direktér under perioden 1984-04.-05—
1999-12-31.
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Av styrelsearvodet har 130 utbetalats till Dag Tigerschicld som varit
Styrelsens ordférande under perioden 1994-05-01-1999-12-3I. Fran
och med 2000-01-0T &r Mikael Karlsson Styrelsens ordférande och Dag
Tigerschisld Styrelsens vice ordférande.

Foretagsledning
Avseende Koncernchef, Verkstillande Direktér och vice Verkstillande
Direktsr har 2 762 belastat arets resultat

Mikael Karlsson

Ersittningar i egenskap av Koncernchef och Verkstillande Direktor
under perioden 1999-05-01-1999-12-31 redovisas under rubriken
Styrelse.

Magnus Karnsund
Koncernchef och Verkstillande Direktér under perioden 2000-0I-
01—2000-04-14. Férutom arets léner och ersittningar belastar I 400
arets resultat avseende 16n under

uppsigningstiden respektive

avgéngsvederlag.
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Not 3 forts.

NOTER

Not 8 Skatt pa arets resultat

Peter Ragnarsson

Vice Verkstillande Direktér under perioden 1998-06-04--2000-04.-
14 och Koncernchef och Verkstillande Direktor fran och med 2000-04.-
15.

I hindelse av uppsigning giller for Koncernchef, Verkstillande
Direktér och vice Verkstillande Direktér 6 maéanaders &msesidig
uppsigningstid. Koncernchef och Verkstillande Direktér uppbar en 16n
uppgéende till T 400.

Samtliga styrelseledaméter och féretagsledningen deltar i koncernens

optionsprogram med motsvarande villkor som 6vriga anstillda.

Not 4 Revisionsarvoden

Koncernen Moderbolaget
Revisionsarvoden till Ohrlings
PricewaterhouseCoopers 276 -
Andra arvoden till
Ohrlings PricewaterhouseCoopers 486 -
Revisionsarvoden till dvriga revisorer 442 =
Summa 1204 —

Revisionsarvoden och andra arvoden till moderbolagets revisorer har i sin
helhet belastat dotterbolaget Axis Communications AB.

Not 5 Resultat fran andelar i koncernbolag

Moderbolaget
99/00
Erhallna koncernbidrag 18
Ldmnade koncernbidrag —44 015
Summa 43997
Not 6 Rinteintikter och liknande resultatposter
Moder
Koncernen bolaget
99/00 98/99 97/98 99/00
Rénteintdkter fran langfristiga
fordringar 708 1395 8350 20 564
Reavinst vid avyttring av
andelar i dotterbolag 28969 = = =
Kursdifferenser - - 2 659 8 002
Summa 29 677 1395 11009 28 566
Not 7 Rintekostnader och liknande resultatposter
Moder
Koncernen bolaget
99/00 98/99 97/98 99/00
Réntekostnader 7902 6431 10626 15013
Valutakursdifferenser 1361 -875 4500 24892
Ovriga finansiella kostnader —513 -363 - =319
Summa 9776 7669 15126 40224
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Moder-
Koncernen bolaget
99/00 98/99 97/98 99/00
Aktuell skatt 1726 3870 5658 =
Uppskjuten skatt —2 386 1011 3958 =
Summa 4112 -2859 1700 0
Not 9 Immateriella anliggningstillgangar
Moder
Koncernen bolaget
99/00 98/99 97/98 99/00
Avrets anskaffningar 4127 = = =
Bolagsforvarv 510 — — —
Omféring fran forskott 3790 - - -
Omklassificering till inventarier
och utrustning —2020 — — —
Utgdende anskaffningsvarde 6407 - - -
Arets avskrivning enligt plan —1223 - - -
Bolagsférvarv —195 - - -
Utgdende ackumulerade
avskrivningar enligt plan -1418 - - -
Utgdende planenligt restvdrde 4989 - - -
Not 10 Rittigheter
Moder
Koncernen bolaget
99/00 98/99 97/98 99/00
Ingdende anskaffningsvarde 3126 - - 3126
Arets anskaffningar - 3126 - -
Utgdende anskaffningsvarde 3126 3126 - 3126
Ingdende ackumulerade
avskrivningar enligt plan =52 - - 52
Avrets avskrivning enligt plan —626 52 = —626
Utgdende ackumulerade
avskrivningar enligt plan —678 =52 - —678
Utgdende planenligt restvirde 2448 3074 - 2448

Not | | Forskott avseende immateriella anldggningstillgangar

Moder

Koncernen bolaget

99/00 98/99 97/98 99/00

Ingdende anskaffningsvarde 3790 - - -

Arets anskaffningar = 3790 = -
Omforing till immateriella

anlaggningstillgangar -3790 - - -

Utgdende anskaffningsvarde = 3790 = -
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Not 12 Byggnader och mark

Not I3 Inventarier och utrustning

NOTER

Moder Moder
Koncernen bolaget Koncernen bolaget
99/00 98/99 97/98 99/00 99/00 98/99 97/98 99/00
Byggnader, mark och markanldggningar: Ingdende anskaffningsvdrde 49825 45110 34131 =
Ingdende anskaffningsvarde 7039 6835 16615 - Arets anskaffningar 24240 4715 10979 -
Avrets anskaffningar 1267 204 6835 - Bolagsférvarv 3391 - - -
Arets avyttringar = - 16615 = OmkKlassificering fran immateriela
Utggende anskaffningsvirde 8306 7039 6835 —  anldggningstillgangar 2020 - - -
Utgdende anskaffningsvarde 79476 49825 45110 -
Ingdende ackumulerade Ingdende ackumulerade av-
a:vskrivningaf enligt plan - - 1123 ~  skrivningar enligt plan -35616 27558 -21538 =
Arets avskrivningar enligt plan =113 = - - Principféréndring _ _ 1213 _
Arets avyttringar - - 1123 ~  Aretsavskrivning enligt plan 11068 -8058 —7233 -
Utgdende ackumulerade Bolagsférvary 1090 _ _ —
avskrivningar enligt plan 113 - - - Ty - ——.
Utgdende planenligt restvarde 8193 7039 6835 - skrivningar enligt plan 47774 35616 27558 —
Utgdende planenligt restvirde 31702 14209 17552 -
Taxeringsvarden, Sverige 3769 1507 19488 -
Not 14 Andelar i dotterbolag
Antal Andel Andel  Nominelft Bokfort virde
aktier (kapital) (roster) varde 00.04.30 99.04.30 98.04.30
Lund, Sverige
Axis Communications AB 1600 100% 100% 160 342 342 342
Gren&Karlsson Firmware AB 500 100% 100% 100 50 50 50
Axis Technologies AB 500 100% 100% 100 50 50 50
NetchTechnologies AB 1800 000 50%* 50% 1677 2225 = =
Paris, Frankrike
Axis Communications SA 2500 100% 100% 320 320 162 162
London, Storbritannien
Axis Communications (UK) Ltd 30 000 100% 100% 376 376 376 376
Miinchen, Tyskland
Axis Communications GmbH 1 100% 100% 223 223 223 223
Boston, USA
Axis Communications Inc 10000 100% 100% 60 123330 60 60
Tokyo, Japan
Axis Communications KK 200 100% 100% 762 762 762 762
HongKong, Kina
Axis Communications Ltd 1000 000 100% 100% 1023 1744 1744 1702
Singapore
Axis Communications (S) Pte Ltd 50000 100% 100% 237 677 677 439
Sao Paolo, Brasilien
Axis Communications Ltda 10000 100% 100% 67 67 67 67
Madrid, Spanien
Axernet Communications SA 100 000 99% 99% 105 133 = =
*Bolagets innehav uppgar till 50,00001%.
**Bolaget har under rikenskapsaret farvirvat ytterligare aktier varvid Netch Technologies omklassificerats till dotterbolag,
Uppgifter om dotterbolagens organisationsnummer och site:
Org.nr Site
Axis Communications AB 556253 - 6143 Lund
Axis Network AB 556505 — 3450 Lund
Axis Peripherals AB 556505 —1785 Lund
Gren&Karlsson Firmware AB 556304 — 6209 Lund
Axis Technologies AB 556485 — 0765 Lund
Netch Technologies AB 556505-1801 Lund
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Not I5 Andelar i intressebolag

Bokfort varde
Moder
Al Al Antal Koncernen bolaget
(kapital) (roster) andelar 00.04.30 99.04.30 98.04.30 00.04.30
Basset A/S 49% 49% 245 000 1151 - - -
Netch Technologies AB - - - - - - -
Summa 1151 - - -

Under rikenskapséret har ytterligare aktier férvirvats varvid innehavet i Netch Technologies AB 6verstiger 50 procent. Bolaget redovisas saledes som

dotterbolag.

Not |16 Andra langfristiga virdepappersinnehav

Andel Andel Antal Bokfort varde
(kapital) (réster) andelar 00.04.30 99.04.30 98.04.30
nBand Communications Inc. 17% 17% 1 807 229 12 893 - -
Summa 1 807 229 12893 - -

Not |17 Andel i bostadsrittsforening

Koncernen
99/00 98/99 97/98

Ingdende och utgdende
anskaffningsvarde 676 676 676
Not 18 Forandring av eget kapital

Aktie Bundna Fria Arets Totalt eget
Koncernen kapital reserver  reserver resultat kapital
Belopp vid dretsingang 564 31782 52 664 - 85010
Forskjutningar mellan
bundet och fritt kapital - 10838 10838 - -
Overkurs vid emission
av skuldebrev med vid-
hangande teckningsrdtter — — 1425 — - 1425
Férandring av koncern-
struktur - - -563 - -563
Arets resultat - - - 74722 74722
Belopp vid drets
utgang 564 44 045 41263 —74722 11150
Moderbolaget
Belopp vid dretsingang 564 1024 87 681 - 89269
Overkurs vid emission
av skuldebrev med vid-
hdngande teckningsritter — — 1425 = = 1425
Avrets resultat - - - 57112 57112

Belopp vid drets utging 564 2449 87681 57112 33582
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Not 19 Eget kapital

NOTER

Not 22 Langfristiga skulder

Axis AB har f6r nirvarande ett utestdende optionsprogram vilket omfattar
personalen. Programmet inférdes under 1999 och riktades till samtliga
anstillda i Axis koncernen. Motivet fér detta program ir att stimulera till
ett langsiktigt engagemang hos de anstillda i koncernens verksamhets- och
resultatutveckling.

I nedanstaende tabell redovisas optionsprogrammets férutsittningar

och effekter pa eget kapital vid fullt utnyttjande av optionerna.

Mottagare Forfallo-  Tecknings- Antal Antal Tillfort

tidpunkt kurs  optioner aktier kapital

Personalen 04-10-01 1950 570000 570000 12 450
Not 20 Obeskattade reserver

Moderbolaget

99/00

Periodiseringsfond tax 95 -

Periodiseringsfond tax 96 10 488

Periodiseringsfond tax 97 9112

Periodiseringsfond tax 98 14 403

Periodiseringsfond tax 99 2767

Periodiseringsfond tax 00 2268

Summa obeskattade reserver 39038

Not 21 Avsittning for skatter

Koncernen

I koncernen redovisas arets uppskjutna skatt, 2 386 (-1 oII), som
skattekostnad i koncernresultatrikningen. Av érets uppskjutna skattekostnad
ar 363 (1 305) hinforlig till forandring i obeskattade reserver.

Uppskjuten skatteskuld i koncernen uppgar till 12 253 (11 342) och
redovisas i posten Avsittningar. Av koncernens uppskjutna skatteskuld
avser 11 705 (II 342) skatt pa obeskattade reserver. Koncernens
uppskjutna skattefordran uppgér till 5 304 (6 780) och redovisas i posten
Léngfristiga fordringar.

Moderbolaget
Uppskjuten skatt pa redovisade obeskattade reserver uppgér till 10 931I.
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Samtliga Koncernens och moderbolagets langfristiga skulder férfaller om
mellan 1till 5 ar.

Not 23 Upplupna kostnader och férutbetalda intikter

Moder-
Koncernen bolaget
99/00 98/99 97/98 99/00
Upplupna I6nekostnader 17186 11074 10090 -
Upplupna sociala avgifter 10273 6241 4585 =
Ovriga upplupna kostnader 26719 7222 10092 5346
Summa 54178 24537 24767 5346
Not 24 Ansvarsforbindelser
Moder
Koncernen bolaget
99/00 98/99 97/98 99/00
Ansvarsforbindelser till forman
for 6vriga koncernforetag - - - 45998
Not 25 Stillda sakerheter
Moder
Koncernen bolaget
99/00 98/99 97/98 99/00
Pantsdttning av aktier i
Netch Technologies AB 17 583 - - 2225
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Revisorernas granskningsberittelse

Uttalande

Vi har i egenskap av revisor i Axis Aktiebolag (publ), org nr. 556241-1065, granskat foreliggande prospekt. Granskningen
har utférts enligt den rekommendation som Féreningen Auktoriserade Revisorer, FAR, har utfirdat. I enlighet med
rekommendationen har vi endast i begrinsad omfattning granskat de prognoser som ingadr i prospektet. De
proformarikenskaper som ingar i prospektet har upprittats enligt de férutsittningar som anges i avsnittet "Effekter av
forestdende nyemission” pa sidan 52 och 53. De uppgifter i prospektet som hidmtats ur rikenskaperna har atergivits

korrekt.

Arsredovisningarna for 1997/1998, 1998/1999 och 1999/2000 har reviderats av oss. De uppgifter i prospektet som

himtats ur rsredovisningarna har atergivits korrekt.
Det har inte kommit fram nagot som tyder pa att prospektet inte uppfyller kraven enligt aktiebolagslagen och lagen om
handel med finansiella instrument.
Lund den 30 maj 2000
Ohrlings PricewaterhouseCoopers AB

Anders Lundin

Auktoriserad revisor

Prospektet har godkants av och registrerats vid Finansinspektionen i enlighet med bestammelserna i 2 kap. 4 § lagen (1991:980) om handel med finansiella instrument. Godkannandet och
registreringen innebdr inte att Finansinspektionen garanterar att sakuppgifterna i prospektet &r riktiga eller fullstindiga.

" De uppgifter pa sidan 45 i prospektet som hdmtats ur Netch Technologies AB:s drsredovisningar for 1996,1997,1998 och 1999 har atergivits korrekt.
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Skattefragor i Sverige

Nedanstdende sammanfatining av vissa svenska beskattningsregler dr
baserad pd nu gillande lagstifining. Sammanfattningen dr endast
avsedd som generell information och tar bland annat inte sikte pd
virdepapper som innehas som omsdttningstillgdng i ndrings-
verksamhet eller innehas av handelsbolag. Den skattemdssiga
behandlingen av varje enskild aktiedgare beror delvis pd dennes
specifika situation. Varje aktiedgare bor rddfraga skatterddgivare
betriffande de skattekonsekvenser som Erbjudandet kan medféra.
Nedan behandlas inte de sdrskilda regler som i vissa fall kan
bli tillimpliga pd aktieinnehav i bolag som dr eller har varit
famansforetag. Inte heller behandlas de sdrskilda ldttnadsregler som i
vissa fall Gvergdngsvis kan bli tillimpliga pd utdelning och reavinst
pd aktieri bolag som tidigare varit onoterade.

Fysiska personer
For fysiska personer som #r skatterittsligt bosatta i Sverige

beskattas alla kapitalinkomster sdsom rintor, utdelningar
och reavinster i inkomstslaget kapital. Skattesatsen i
inkomstslaget kapital dr 30 procent. Uppkommer rea-
forlust dr denna som huvudregel avdragsgill till 70
procent. Reaférlust pd marknadsnoterade aktiebeskattade
virdepapper (aktier och andra virdepapper som beskattas
som aktier) ar dock fullt avdragsgill mot reavinster pa andra
marknadsnoterade aktiebeskattade virdepapper. Rege-
(prop.
1999/2000:100) att reaforluster pa bland annat mark-

ringen har f6reslagit i en proposition
nadsnoterade aktier ska vara fullt avdragsgilla dven mot
reavinster pa aktier som inte 4r marknadsnoterade.
Forslaget, som féreslas tillimpas retroaktivt p& avyttringar
som skett fran och med den I januari 2000, har 4nnu inte
lett till lagstiftning.

Uppkommer underskott i inkomstslaget kapital medges
skattereduktion, det vill séiga avdrag fran skatten p& inkomst
av tjinst och niringsverksamhet samt fastighetsskatt.
Skattereduktion medges med 30 procent av den del av
underskottet som inte &verstiger 100 000 SEK och med 21
procent av resterande del. Underskott kan inte sparas till
senare beskattningsar.

For fysiska personer som #r bosatta i Sverige innehalls
prelimindr skatt pa utdelningar pa aktier med 30 procent.
Den preliminira skatten innehélls normalt av VPC eller —

betriffande férvaltarregistrerade aktier — av férvaltaren.
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Tilldelning till anstdllda

Normalt sker ingen beskattning vid tilldelning av aktier.
Betriffande anstillda kan dock tilldelning av aktier i vissa
fall aktualisera férménsbeskattning. Néigon férmans-
beskattning bér dock inte aktualiseras om de anstillda
(inklusive styrelseledaméter och suppleanter samt nu-
varande aktieéigare), pé samma villkor som andra, férvirvar
hégst 20 procent av totala antalet utbjudna aktier och den
anstillde darvid inte forviarvar aktier f6r mer an 30 000

SEK.

Formaogenhetsskatt

Aktier i Axis som kommer att noteras pa O-listan vid
Stockholmsbérsen &r enligt gillande féormégenhetsskatte-
lag inte fsrmégenhetsskattepliktiga.

Aktiebolag

For aktiebolag beskattas samtliga inkomster i inkomstslaget

niringsverksamhet. Skattesatsen 4r 28 procent. Avdrag for
reaforlust pa aktiebeskattade vairdepapper (aktier och andra
virdepapper som beskattas som aktier) som innehas som
kapitalplacering medges endast mot reavinster pa aktie-
beskattade virdepapper. Reaférlust som inte har kunnat
utnyttjas pa detta sitt ett visst ar kan utnyttjas mot reavinster
pé aktiebeskattade virdepapper under paféljande beskatt-
ningsdr utan begrinsning i tiden. Sirskilda skatteregler
giller f6r vissa speciella féretagskategorier.

Kupongskatt for aktieigare som inte dr
skatterittsligt hemmahorande i Sverige
For aktiesigare som inte 4r skatterittsligt hemmahérande i

Sverige och som erhaller utdelning pa aktier i ett svenskt
aktiebolag uttas svensk kupongskatt. Detsamma giller vid
utbetalningar fran bolaget bl.a. i samband med inlésen av
aktier och vid aterkdép av egna aktier genom férvirvs-
erbjudande riktat till aktiedgarna. Skattesatsen &r 30
procent. Skattesatsen dr dock i allménhet reducerad genom
avtal med andra linder fér undvikande av dubbelbeskatt-
ning. I Sverige verkstiller normalt VPC eller — betriffande
forvaltarregistrerade aktier — férvaltaren avdrag for

kupongskatt.
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Ordlista

ASIC
Application Specific Integrated Circuit. Uttalas "A-sick”.

En krets som #r designad fér en specifik applikation
snarare 4n en krets f6r mer generella funktioner, som
exempelvis en mikroprocessor. Anvindningen av ASICs
som komponent i elektronikprodukter kan férbittra
prestandan, minska effektférbrukningen, 6ka sikerheten
och sinka kostnaden.

ASP

Application Service Provider. En organisation som har

virddatorer fér programapplikationer i sina lokaler.
Kunderna har tillgdng till applikationen via privat nitverk
eller Internet.

Bluetooth

applikationer, sisom trédlésa komunikationslinkar och
bildbehandlig. DSP-kretsar anvinds ofta i vardags-
produkter som exempelvis mobiltelefoner, faxar och
digitala tv-apparater.

DVD

En familj av optiska diskar med samma fysiska storlek som

en CD, men med avsevirt stérre lagringskapacitet.

GSM

Global System for Mobile Communications. Den digitala

mobiltelefonteknik som &r det vanligast férekommande

systemet i Europa, men som 4ven anvinds i 6vriga virlden.

HiperLAN/2

Bluetooth ir en 6ppen standard for trddlss éverforing av
rést och data pd kort avstdind mellan mobila utrustningar
(barbara datorer, handdatorer, telefoner) och bords-
datorer.

Bredband
Hoghastighetséverforing.

Termen anvinds foér att
definiera hastigheten f6r kommunikationsledningar eller
tjanster, vanligen till TT rates (1,544 Mbit/s) och daréver,
dven om den faktiska tréskeln kan ligga lingt under eller

langt éver beroende pé applikation.

Webblaisare

Anvindargranssnittet f6r att visa information lagrad pa

Internet. En webblisare dr en programvaruapplikation.

CCD
Charge Coupled Device. Ett ljuskinsligt elektroniskt

minne som anvinds i kameror och scanners.

CD-ROM
Compact Disc Read Only Memory. En optisk disk som

anvinds for att lagra text, grafik och ljudinformation for
datorapplikationer. Datainnehallet kan inte dndras eller

skrivas over.

CMOS

Complementary Metal Oxide Semiconductor. Den mest

anvinda teknologin som anvinds i integrerade kretsar for

digitala processorer och minnen.

DSP

Digital Signal Processor. En krets som 4r specialanpassad

for att bearbetadigitala signaler i behandlingsintensiva
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En standard for hoghastighets tradlos LAN (lokalt natverk)
som ger en datahastighet p& upp till 54 Mbit/s. Det liknar
802.11a och anvinder samma frekvensband, 5 GHz.

IP

Internet Protocol. Ett kommunikationstransportprotokoll

som anviands for att éverféra data via Internet. Se dven

TCP/IP.

ISP

Internet Service Provider. En organisation som
tillhandahaller Internetaccessvia modem, ISDN, xDSL,
kabel eller tradlést medan de stérre dven erbjuder access

till privata uppkopplingar.

LAN

Local Area Network. Ett kommunikationsnitverk som

betjinar anvindare inom ett begrinsat geografiskt omrade.
Det bestar av servrar, arbetsstationer, ett operativsystem for
nitverket och en kommunikationslink. Vanligaste typen av
LAN iar Ethernet som anvinder TCP/IP som kommunika-
tionsprotkoll.

Linux
Linux ar s.k. "open source" (gratis) programvara for

operativsystem inom familjen Unix operativsystem. Tack
vare sin stabilitet och tillginglighet har Linux vunnit
popularitet bdde inom open source-virlden och nir det
giller kommersiella applikationer.

Mbit/s

Megabit per sekund = En miljon databitar, ettor och

nollor, per sekund. Ett virde pa hur snabbt data &verfors

over en kommunikationslink.
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MFP

Multi-Function Peripheral. Maskinvara som kombinerar

fler olika funktioner i en enhet, exempelvis kombina-

tionen fax, kopiator, skrivare och skanner.

Naitverks-konnektivitet
Den fysiska (tradbunden eller tradlés) och logiska

(protokoll) anslutningen av ett datornitverk eller en

enskild enhet till ett nitverk, exempelvis Internet eller ett

LAN.

OEM

Original Equipment Manufacturer. Ett féretag som

tillverkar utrustning (t.ex. datorer) och siljer det under
eget mirke, i motsats till foretag som siljer utrustning som

tillverkas av andra foretag.

PDA

Personal Digital Assistant. En handdator som fungerar

som en planeringskalender fér personlig information.
Vanligtvis innehéller den 4tminstone en databas med namn

och adresser, paAminnelselistor och anteckningsblock.

Skrivarserver

storre del av funktionaliteten pa ett enda chip och
fordelar och

tillforlitlighet. Exempel pa funktioner som ofta integreras

dirigenom na med pris, prestanda

pa SoCs dr mikroprocessor, minne och grinssnitt.

TCP/IP
Transmission Control Protocol over Internet Protocol.
TCP/IP-protokollet definierar hur data pé ett sikert sitt

overfors mellan nitverk. TCP/IP dr den mest utbredda

kommunikationsstandarden och #r grunden fér hur

Internet fungerar.

Tunn server

En specialiserad,

nitverksbaserad utrustning som ar
utformad fér att utféra en specialiserad uppsittning
serverfunktioner, som exempelvis en skrivarserver eller
NAS (Network Attached Storage). En tunn server avlastar
generella applikationsservers och effektiviserar niatverks-
anvindningen genom att den fér sin funktion #r enklare
att installera, littare att anvinda och ar mer tillférlitlig

jamfért med att anvinda en traditionell server.

UMTS

En tunn server som ansluter en skrivare till ett nitverk och
som later anvindarna dela skrivaren. Kan vara en separat

1ada eller ett instickskort i skrivaren.

Protokoll

En uppsittning formella regler som beskriver hur data ska

dverforas dver ett nitverk. Protokoll pa lag niva definierar
elektrisk och fysisk standard och protokoll pa hég niva
handlar om dataformatering. TCP och IP &r exempel pa
LAN-protokoll pa hég niva.

RISC

Reduced Instruction Set Computer. En datorarkitektur

som minskar chips-komplexiteten genom att anvinda
enklare instruktioner fér att 6ka den &vergripande

prestandan.

Server

En dator eller programvaruapplikation som tillhandahéller

tjanster till andra datorer som &r anslutna till den via ett
nitverk. Det vanligaste exemplet ér en filhanterare som har
en lokal disk och som tar hand om férfragningar frén
klienter att l4sa och skriva filer p& den disken.

System-on-a-Chip (SoC)

ASIC som specialutvecklats fér att méta kraven fér ett

applikationsomrade med malsittningen att integrera en

8o

Telecommunications

Universal Mobile
europeiska implementeringen av 3G-system for tradlss
telefoni. UMTS tillhandahéller tjanster p4 2GHz-bandet,
global roaming och skriddarsydda funktioner. Det iar

System. Den

utformat som ett utvecklingssystem fér GSM-nitopera-
torer och man férvintar sig datahastigheter f6r multimedia

pa upp till 2 Mbit/s.

VAR
Value Added Reseller. Ett foretag som siljer produkter

(t.ex. datorer) som tillverkas av ett annat foretag (en OEM)
med extrakomponenter eller med tilligg av expertis (t.ex.

speciell programvara och programmering) .

VOFDM

Vector Orthogonal
metod for att 6verfora digitala signaler. VOFDM iar kind

Frequency Division Multiplex. En

for att vara pélitliginom omraden med hég interferens och
utvecklas f6r och stéds av en 6ppen standard fér tradlssa

bredbands-Internettjinster.

802.11
En familj med standarder for tradlés LAN. 802.11 ger I
eller 2 Mbit/s &verforing pa 2,4GHz-bandet, 802.11b
definierar en II Mbit/s-datahastighet pa 2,4 GHz-bandet
och 802.11a definierar upp till 54 Mbit/s pd 5GHz-
bandet.

AxIs COMMUNICATIONS



AXxis kontor

BENELUX
Glashauen 38
3011 xj Rotterdam
Nederlanderna
Tel: +31 10292 75 37
Fax: +31 1029275 38

BOSTON
100 Apollo Drive
Chelmsford, MA 01824
USA
Tel: +1 978 614 2000
Fax: +1 978 614 2100

HONG KONG
West Wing, 15F Sincere
Insurance Building
4-6 Hennessy Road
Wanchai, Hong Kong
Tel: +852 2836 0813
Fax: +852 2573 5935

KUALA LUMPUR
Level 28, Central Plaza
34 Jalan Sultan Ismail
50250 Kuala Lumpur
IMETEWSES
Tel: +60 3 2474 582
Fax: +60 3 2474 585

LONDON
(UK) Ltd

Greenhill House

90 — 93 Cowcross Street
London EC1M 6BH

Storbritannien
Tel: +44 207 553 9200
Fax: +44 207 553 9209

Dotterbolag

LUND
Scheelevagen 34
SE-223 63 Lund

Sverige

Tel: +46 46 270 1800
Fax: +46 46 13 61 30

MADRID
Sector Oficios 31, 1
28790 Tres Cantos

Madrid, Spanien
Tel: +34 91 803 02 44
Fax: +34 91 803 54 52

MIAMI
3109 Grand Avenue
Suite 421
Miami, FL 33133
USA
Tel: +1 305 854 65613
Fax: +1 305 854 7161

MOUNTAIN VIEW
800 West El Camino Real,
Suite 180
Mountain View, CA 94040
USA
Tel: +1 650 903 2221
Fax: +1 650 903 2224

MUNCHEN
Freischiitzstr. 77
D-81927 Miinchen
Tyskland
Tel: +49 89 959396 0
Fax: +49 89 95 93 96 69

PARIS
7/9, avenue Aristide Briand
97230 Cachan
Frankrike
Tel: +331 49 69 15 50
Fax: +33 14969 1559

PEKING
Rm 509 Canway Building
66 Nan Li Shi Road
Beijing 100045, PRC
Tel: +8610 6801 6023
Fax: +8610 6803 5102

SEOUL
Rm 407, Life Combi B/D
61-4 Yoido-dong
Yeongdeungpo-Ku
Seoul, Korea
Tel: +822 7809636
Fax: +822 780 2743

SHANGHAI
Rm E, 7/F, Yan Dang Building
No. 107 Yan Dang Road
Shanghai 200020, PRC
Tel: +8621 6372 5659
Fax: +8621 6375 3983

SINGAPORE
51 Thomson Road
187B Goldhill Centre
Singapore 307630
Tel: +65 250 8077
Fax: +65 352 1655

STOCKHOLM
Riddargatan 7A, étr
SE-114 35 Stockholm
Sverige
Tel: +46 8 4592382
Fax: +46 8 4592397

SYDNEY
138 Sailors Bay Road
Northbridge NSW 2063
Australien
Tel: +612 9967 5700
Fax: +612 9967 5711

TAIPEI
8F-11, 101 Fuhsing North Road
Taipei, Taiwan
Tel: +886 2 2546 9668
Fax: +886 2 2546 1911

TOKYO
Sumitomo-Fudosan Tsjukiji
Building 1F
7-17-1 Tsukiji, Chou-ku
Tokyo 104-0045, Japan
Tel: +81 3 3545 8282
Fax: +81 3 3545 8280

TURIN
Via Roma 33
10025 Pino Torinese
Torino
Italien
Tel/Fax: +39 011 841 321

Netch
Netch Technologies AB
Scheelevdgen 32
SE-223 63 Lund
Sverige
Tel: +46 46 270 1600
Fax: +46 46 270 1650
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