Presseinformation

AXxis baut Vertrieb fur Deutschland aus

Verstarkung fur Vertriebsregionen Norddeutschland und NRW

Midnchen, 14. August 2007. Aufgrund des tberdurchschnittlichen Marktwachstums im
Bereich Netzwerk-Videoldsungen in Deutschland bietet Axis ab sofort vertriebliche
Verstarkung fur Norddeutschland und NRW. Die neuen Key Account Manager Timo
Sachse und Boris Weber sind ab sofort fur die vertrieblichen Aktivitdten in diesen

Regionen verantwortlich.

Der internationale Markt fiir Netzwerk-Video-Uberwachungslésungen wéchst laut Frost &
Sullivan jahrlich um 40 Prozent. In Deutschland liegt das jahrliche Marktwachstum sogar
tberdurchschnittlich bei 42 Prozent. Aufgrund dieser Entwicklung baut Axis mit zwei neuen
Key Account Managern den Vertrieb in Deutschland aus und bietet auch in Norddeutschland

und im Westen von Deutschland direkte Ansprechpartner fur seine Handler.

Timo Sachse verfugt uber umfassendes Know-how und Erfahrungen im Bereich
Zutrittskontrolle und Video-Uberwachungslosungen. Der Diplom-Ingenieur war zuletzt bis zu
seinem Einstieg bei Axis im Juni 2006 als Key Account Manager fir Interflex Datensysteme
GmbH & Co. KG tatig. Davor bekleidete er verschiedene Positionen bei Bosch
Sicherheitsysteme, Atoss Software AG, Cable & Wireless und Pop GmbH. Sachse deckt die

vertrieblichen Aktivitaten in den Postleitzahlengebieten 1, 2, 3 (auf3er 35 und 36) ab.

Boris Weber ist seit August an Bord bei Axis Communications und verfugt Uber 18 Jahre
Berufserfahrung in der IT. Der gelernte Datenverarbeitungskaufmann war zuletzt als Key
Account Manager fur die Bechtle GmbH & Co. KG, Bonn tatig. Davor war er vier Jahre lang
bei taskarena IT-Solutions GmbH und ist nun bei Axis fir den Vertrieb im Westen von
Deutschland zustandig und deckt die Postleitzahlengebiete 35, 4, 5, und 66 (NRW und
Rheinland Pfalz) ab.

.Mit unseren beiden neuen Key Accout Managern haben unsere Handler in Norddeutschland
und NRW einen Ansprechpartner direkt vor Ort. Nach dem enormen Wachstum im ersten
Halbjahr 2007 missen wir unsere Vertriebsaktivitaten ausbauen und wollen unsere Handler



noch besser unterstitzen®, erlautert Dr. Magnus Ekerot, Geschaftsfuhrer Axis

Communications DACH.

Uber AXIS

Axis steigert den Wert von Netzwerklésungen. Das Unternehmen ist ein innovativer Marktfiihrer im Bereich
Netzwerk-Videol6sungen und Printserver. Die Produkte und Ldsungen von Axis konzentrieren sich auf
Anwendungen wie Sicherheits- und Fernliberwachung sowie Dokumentenmanagement und basieren auf einer
intern entwickelten Chiptechnologie, die auch an Dritte verkauft wird.

Laut dem Branchenanalyseunternehmen IMS Research wird fur den Netzwerkkameramarkt tber die nachsten
funf Jahre hinweg eine durchschnittliche jahrliche Wachstumsrate von fast 38 Prozent erwartet, so dass sich bis
2010 ein Marktwert von 1,3 Milliarden US-Dollar ergibt.

Axis wurde 1984 gegriindet und ist an der Nordic List, Mid Cap, Information Technology notiert. Das
Unternehmen ist weltweit mit Niederlassungen in 18 Landern tatig und arbeitet mit Vertriebspartnern und
Systemintegratoren in 70 Landern zusammen. Mehr als 95 % des Umsatzes wird in Markten auf3erhalb

Schwedens erzielt. Weitere Informationen tber Axis finden Sie unter http://www.axis.com
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